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Аннотация
Жизнь снимает с людей розовые очки, и если человек не готов

к жестокой реальности, он может сломаться и пасть духом. Мой
отец говорил: «Ударила жизнь по голове, а ты все равно гордо
вставай сразу с колен, сотри грязь, пот и кровь и опять иди
вперед напролом, никого не боясь, и постоянно доказывай себе
и окружающим, что ты личность, что ты сможешь преодолеть
любую преграду и трудности – тебе плевать на трудности и
преграды. Главное – ты видишь цель и ты должен ее покорить, и
не вздумай отступать!».
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по всему миру и всем кому интересна экономика и финан-
совый мир. Людей, которые стремятся стать успешным и бо-
гатым, постоянно жизненные невзгоды испытывают на кре-
пость духа и тела. Наша суровая жизнь постоянно снимает
с людей «розовые очки» и если человек не готов к жестокой
реальности, он может сломаться и пасть духом. Мой отец мне
всегда говорил великие слова с огромным жизненным смыс-
лом: «Ударила жизнь по голове, а ты все равно гордо вста-
вай сразу с колен, сотри грязь, пот и кровь и опять иди впе-
ред напролом, никого не боясь и постоянно доказывай себе



 
 
 

и окружающим, что ты личность, что ты сможешь преодо-
леть любую преграду и трудности – тебе плевать на трудно-
сти и преграды. Главное – ты видишь цель и ты должен ее
покорить и не вздумай отступать!».

Издается в авторской редакции
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ВВЕДЕНИЕ

 
У меня были оба родителя (мама и папа) и они своими

советами всегда помогали мне выбрать свой путь к финан-
совому процветанию. Мама была очень образованной и яв-
лялась кандидатом наук, доцентом, имела огромный жиз-
ненный опыт и всегда была рада дать мне совет – как лю-
бая любящая мать. Она хорошо училась в Оксфорде и была
очень грамотной женщиной. Отец с трудом окончил школу
и получил среднее образование. Мама и папа успешно сде-
лали свою карьеру и всю жизнь напряженно работали. Оба
хорошо зарабатывали, но мать постоянно испытывала фи-
нансовые трудности, а отец стал одним из богатейших лю-
дей современной Америки. И моя мама, и мой отец были
стойкими и уважаемыми людьми, у них было много друзей
и мы дружили семьями. Оба давали мне ценные жизненные
советы, но эти советы были разными. Оба ценили образо-
вание, но смотрели на жизнь по-разному. Так как я любил
и уважал обоих родителей, то я внимательно выслушивал их
обоих, но всегда я имел выбор: выбрать точку зрения ма-
мы или отца. Я всегда внимательно подходил к их советам,
долго раздумывал и всегда сам принимал последнее окон-
чательное решение. В то время отец еще не был богатым,
а мать не испытывала еще финансовые трудности. У нас бы-
ла единая, дружная семья и надо было все равно решать фи-



 
 
 

нансовое обеспечение нашего семейства. К финансовым во-
просам и мать и отец относились по-разному. Мама говори-
ла: «Деньги всегда приносят проблемы и несчастья, но они
необходимы и без них не возможно существование челове-
ка», отец всегда гордо заявлял: «Деньги можно заработать,
надо только очень постараться и сильно захотеть этого».

Когда я был маленьким, у меня были перед глазами два
авторитета – мама и папа и мне иногда было трудно прий-
ти к окончательному решению, если мнения родителей силь-
но отличались. Я конечно хотел быть послушным ребенком
и старался угодить обоим родителям, но иногда их мнения
очень сильно отличались, а иногда были и противоположны-
ми. Они оба смотрели на жизнь с разных позиций, особен-
но сильно отличались их подходы к денежным вопросам. Я
подрастал, и мне очень хотелось во всем разобраться. Вече-
рами я долго, иногда часами обдумывал мнение отца и ма-
мы. Я одинаково любил и маму и отца, но здравый смысл
подсказывал мне мое собственное решение и, в конце кон-
цов, я принимал собственное решение. Так я научился вы-
бирать самостоятельно, что очень сильно пригодилось мне
потом в жизни.

Главное что я понял потом – бедные становятся еще бед-
нее, а богатые еще богаче потому, что финансовую грамот-
ность (науку о денежных отношениях) все дети познают в до-
машних условиях от своих родителей, а не в школе. Вот по-
чему средний класс – основа любого современного государ-



 
 
 

ства, постоянно не вылезает из долговой ямы. Дети получа-
ют знания о финансах (деньгах) от  своих родных: родите-
лей, сестер, братьев, бабушек и дедушек, а что может ум-
ного и полезного простой бедный человек рассказать свое-
му маленькому чаду? Родные всегда говорят в один голос:
«Ты обязательно должен ходить в школу, хорошо учиться,
быть внимательным и дисциплинированным». Конечно же,
маленькое чадо потом сможет закончить свою школу с хо-
рошими результатами, но у этого ребенка не будет хороше-
го финансового мышления. Школы и колледжи не дают сво-
им ученикам хороших знаний о финансах, которые требу-
ются молодым людям в современном мире, чтобы чувство-
вать себя сильным и богатым. Родные тоже не могут подгото-
вить своих детей к суровой жизни, по той простой причине,
что сами толком не владеют правилами финансовой грамот-
ности, столь необходимых для эффективного финансового
благополучия. Даже большинство элитных учебных заведе-
ний не обучают этим правилам, а лишь учат снижать затраты
на единицу продукции и повышать цены на все что можно,
что ведёт бизнес к краху и банкротству.

Многие, получив прекрасное образование и хороший ди-
плом, обладают мировоззрением бедняка, что изначально
означает предопределённый жизненный проигрыш в финан-
совом плане. Вы можете мне сказать, что в хорошем обра-
зовании нет ничего плохого – оно ведь просто необходимо
как воздух. Но хорошего образования мало для того, что-



 
 
 

бы стать богатым, а  достаточно лишь для того, чтобы по-
пасть в замкнутый круг – ежедневная изматывающая работа
на государственную или частную компанию (организацию),
погоня за достойной зарплатой, которая уходит на кредиты
от банков, покупку необходимого, налоги государству и сче-
та за коммунальные услуги. Для того чтобы выйти из этого
замкнутого круга, нужна финансовая смекалка, грамотность
и желание творить новое и главное – искать, искать и ещё раз
искать свою «золотую жилу».

Мне повезло – у меня было сразу два прекрасных учите-
ля, которые предлагали мне разные точки зрения на финан-
сы, личностный статус, богатство и бедность, на отношение
к работе и на другие ключевые аспекты успешного человека.
Моя мама учила меня искать хорошую и высокооплачивае-
мую работу с множеством социальных льгот (поликлиникой,
спортзалом и т. д.). А мой отец учил меня финансовой неза-
висимости и  пониманию того, как именно работают день-
ги. И именно советы моего отца помогли мне стать успеш-
ным богачом, дали возможность довольно молодым по воз-
расту стать домохозяином и наслаждаться жизнью, путеше-
ствуя по всему миру и достойно жить исключительно на за-
работанные мною капиталы, любить свою жену и детей, вос-
питывать их и дарить им свое внимание, заботу и любовь.

Простому человеку довольно сложно не поддаться иску-
шению в виде высокой зарплаты и видимой жизненной ста-
бильности. Все люди на планете Земля хотят выйти из за-



 
 
 

мкнутого круга и хотят жить достойно и  счастливо. Тогда
прочитайте мои советы, и честно глядя мне в глаза, скажите,
устраивает ли Вас ваша настоящая жизнь и будущее Вас лич-
но и Ваших детей. Если нет, то прямо сейчас переставайте
работать за деньги и пусть деньги начинают работать на Вас.



 
 
 



 
 
 

Мне сильно повезло. Нет, мне не досталось богатое на-
следство, и я не родился в семье магнатов – финансовых во-
ротил. Главное – у меня были два отличных советчика: ма-
ма и папа. Мама – образованнейшая и уважаемая женщина,
которая всю жизнь трудилась не покладая рук на государ-
ство и многого достигла, став великой ученой. Но, несмот-
ря на добросовестную работу и высокую должность, она ни-
когда не обладала финансовой независимостью и постоянно
жила с мыслью, что нужно постоянно искать деньги на опла-
ту счетов и долгов.

Мой отец выстроил свою собственную финансовую импе-
рию практически с нуля, обладая отличной смекалкой, жиз-
ненной мудростью и  финансовой грамотностью. Вот здесь
таится главное – секрет финансовой несостоятельности ма-
мы и успеха моего отца – в их образе мысли и взглядах на фи-
нансовую составляющую.



 
 
 

Я с  огромным уважением выслушивал и  маму и  отца.
В это время я понял, как архи важно правильно выбрать мне-
ние того, чья жизненная позиция мне ближе и чьим путем я
потом захочу идти дальше. Поэтому я выбрал для себя лич-
но взгляды моего отца и никогда в жизни не пожалел об этом
ни минуты. Даже элементарные знания тех принципов моего
отца, что изложены выше в моей книге, было бы достаточ-
но, чтобы многого достичь в своей жизни, но лично я про-
шёл длинный и тернистый путь, чтобы не только выучить их
досконально, но и сделать своими собственными и главное –
воплотить их в жизнь.



 
 
 

 
Глава 1. Никогда не работай
за деньги, если хочешь стать
успешным, состоятельным

и богатым бизнесменом
 

Когда мне было 15 лет, я смотрел издалека на жизнь сво-
их более обеспеченных друзей по улице. В этом возрасте я
вдруг осознал, что я тоже хочу быть состоятельным и бога-
тым – я хотел самый лучший и крутой велосипед, магнито-
фон, сотовый телефон, хотел красивую и  модную одежду,
кроссовки и  т.  д. При этом я ясно и четко осознавал, что
деньги нужны мне прямо сейчас, а не в далеком и неизвест-
ном будущем. Одного моего желания было мало и я пони-
мал – мне нужен хороший советчик. Моя мама отказалась
от  этой помощи и  честно сказала: «Я ничего не  понимаю
в финансовых вопросах и не могу тебе подсказать идеи как
стать богатым и успешным в бизнесе» и шёпотом посовето-
вала мне обратиться к моему отцу. Моя мама сильно любила
отца и считала его финансовым гением.

Необходимо сказать, что мой отец не был похож на бога-
ча, так как всегда ездил на довольно недорогой автомаши-
не, скромно одевался и всю жизнь прожил в весьма скром-
ном для его состояния 2-х этажном доме. При этом он вла-



 
 
 

дел несколькими фирмами, магазинами, кафе и  складами.
В жизни полно примеров того, как очень богатые люди жи-
вут весьма скромно и даже бедно, не выпячивая свое богат-
ство напоказ и не хвастаясь своими огромными капиталами.

– Уоррен Баффет – состояние $ 72,7 млрд долларов США
Никто не  мог догадаться, что председатель и  главный

исполнительный директор компании «Berkshire Hathaway»,
миллиардер Уоррен Баффет, постоянно соревнующийся
с Биллом Гейтсом за звание самого богатого человека на пла-
нете, живет, как самый обычный американец. Уоррен до сих
пор живет в своем доме в Омахе (штат Небраска), который
он купил более 50  лет назад за  31,5  тыс. долларов США.
У него никогда не было яхты, и когда-то он выразился, что
любые дорогие покупки – лишняя для него головная боль.
Когда он женился во второй раз, он отпраздновал свадьбу
простым ужином в доме своей дочери в Омахе. Он тратит
миллиарды долларов США на благотворительность и жалу-
ется американскому правительству, что платит мало нало-
гов. В своём интервью Уоррен Баффет говорил о том, что
ему приятно летать на частном самолёте, однако иметь це-
лую кучу домов – это уже обуза. К тому же, по словам Уор-
рена Баффета, в его жизни есть два самых ценных актива:
его личное здоровье и его друзья, с которыми он дружит уже
долгие годы. Отсюда вывод – деньги дают многое, но не стоит
забывать о том, что в жизни и без них много важных вещей.

2. Марк Цукерберг – состояние $ 34 млрд долларов США



 
 
 

Основатель крупнейшей социальной сети «Facebook»
Марк Цукерберг входит в число людей, у которых больше
миллиардов на счету, чем прожитых лет – в 32 года Цукер-
берг уже имел состояние в $34 млрд долларов США. Родил-
ся Марк Цукерберг 14 мая 1984 года. Имея такой огромный
капитал, Цукерберг крайне скромен в своих тратах. Раньше
он водил Acura TSX, потом пересел на Volkswagen, и лишь
совсем недавно в СМИ попала информация о том, что пред-
приниматель внес залог в размере миллиона евро за 12-ти
циллиндровую «Pagani Huayra». В  2011  г. он выложил $
7 млн долларов США за дом в Пало-Альто, но, как написали
в «Los Angeles Times»: «Даже этот дом будет соответствовать
духу скромности». В частности, он точно не будет захлам-
лен одеждой, поскольку Марк Цукерберг редко носит что-
то, кроме футболки. Как говорит Марк Цукерберг об отно-
шении к деньгам: «Все просто: мы не создаем сервисы, что-
бы зарабатывать деньги. Мы зарабатываем деньги, чтобы со-
здавать лучшие сервисы».

– Сергей Брин – состояние $ 30,9 млрд долларов США
Необходимо отметить, что хотя сооснователь «Google»

Сергей Брин и  владеет некоторыми предметами роскоши,
например, несколькими личными самолетами, однако он то-
же является одним из самых экономных миллиардеров. В од-
ном интервью в 2007 г. Сергей Брин честно признался, что
не любит тратить деньги: «Я научился скромности от роди-
телей и отлично себя чувствую без многих вещей. Это уди-



 
 
 

вительно, но я до сих пор ловлю себя на том, что ненавижу,
когда еду не доедают. Никогда ничего не покупаю, не глядя
на цену. Я заставляю себя быть не таким экономным. Но ко-
гда я рос, я был счастлив, хотя у меня не было очень много-
го». Сергей Брин часто покупает одежду в магазинах-диска-
унтерах «Costco», а также тратит много денег на благотво-
рительность. В 2013 г. Сергей Брин со своей теперь уже быв-
шей женой Энн Войжицки, передал на благотворительность
$ 219 млн долларов США.

4. Ингвар Кампрад – состояние $ 4,1 млрд долларов США
Ингвар Кампрад – основатель «IKEA» уже давно просла-

вился своим скромным образом жизни. Всего пару лет на-
зад он ездил на 15-летнем автомобиле Вольво и летал эко-
ном классом. Скромный образ жизни Ингвар Кампрад под-
держивает и у  себя дома в Швейцарии – мебель в его до-
ме вся из IKEA. Ингвара Кампрада с супругой часто заме-
чали в дешевых ресторанах и бойко с интересом торгующи-
мися на рынке из-за цены. В 2014 г. Ингвар Кампрад окон-
чательно покинул все руководящие посты в компании, пе-
реложив ответственность за нее на своих детей. Однако, по-
литика компании, наверняка, останется неизменной. «Осве-
домленность о затратах на всех уровнях является для нас по-
чти маниакальной страстью. Каждая крона, которую можно
сэкономить, должна быть сэкономлена», – всегда гордо го-
ворил при всех Ингвар Кампрад.

5. Дэвид Черитон – состояние $ 3 млрд долларов США



 
 
 

Основатель компании «Arista Networks» и  профессор
Стэнфорда Дэвид Черитон стал, в свое время, одним из пер-
вых инвесторов «Google». В 1998 г. Ларри Пейдж и Сергей
Брин обратились к нему с просьбой вложить деньги в новый
продукт – после демонстрации демо-версии Дэвид Черитон
выписал основателям одной из самых крупных в мире по-
исковых систем чек на $ 100 тыс. долларов США. Впослед-
ствии эта инвестиция многократно окупила себя – в 2013 г.
состояние Черитона насчитывало $ 1,3 млрд долларов США,
сегодня оно возросло до $ 3 млрд долларов США. Однако,
Дэвид Черитон до сих пор не любит, когда о нём говорят,
как о супербогаче: «Меня вообще обижают подобные эпи-
теты. Все эти люди, которые строят себе дома с кучей спа-
лен и ванных комнат, с ними реально не все в порядке». Дэ-
вид Черитон водит «Volkswagen Vanagon» 1986 г. выпуска,
живет в одном и том же доме в Пало-Альто вот уже более
30 лет, и утверждает, что даже заваривает чайные пакетики
не по одному разу. Правда, в 2012 г. он немного изменил
своим принципам и купил «Honda Odyssey» – по его словам,
для своих наследников – для любимых детей.

Вернемся к моему отцу. Мой отец, услышал мою просьбу
и желание стать богатым, и предложил мне для начала пора-
ботать в одном из его кафе за мизерную оплату – 11 центов
в час.

Больше месяца на своих каникулах летом я усердно тру-
дился в кафе отца, вытирая грязные столы после посетите-



 
 
 

лей. Всё это время во  мне зрело возмущение  – я работал
за  гроши, но  при этом мой отец абсолютно ничему меня
не учил. Тогда я решился на бунт и пришел к отцу требо-
вать повышения зарплаты. Своему отцу я поставил ультима-
тум – либо я ухожу, либо мне мой отец повышает зарплату
за уборку столов после посетителей.

Это и был знаменитый первый урок моего отца. Он объ-
яснил мне, что именно так, как я сейчас, и поступает боль-
шинство взрослых работников – простых бедных работни-
ков или принадлежащих к среднему классу. Если им не хва-
тает своей зарплаты, то они либо приходят просить о повы-
шении, либо увольняются в поисках более высокооплачива-
емой работы. А некоторые остаются работать за гроши, бо-
ясь потерять то, что у них есть. Отсюда вывод – людьми все-
гда руководят жадность и страх потерять то, что у них есть.

Жадность и страх потерять то, что у них есть и загоня-
ют простых людей в ловушку «Замкнутого круга». «Замкну-
тый круг» – это постоянная и изматывающая работа по гра-
фику (например, с  9  до  18  часов каждый день в  соответ-
ствии распорядком дня) на фирму или государство, получе-
ние за эту изматывающую работу зарплаты (денежного со-
держания), которая почти полностью уходит на выплату кре-
дитов, оплату счетов, дорогостоящие приобретения, опла-
ту налогов, обучение детей, внуков и т. д. Затем работник
ищет более высокооплачиваемую должность в другом месте,
но повышаются и его запросы, круг вновь замыкается, и «За-



 
 
 

мкнутый круг» продолжается до бесконечности.
Отсюда важный вывод – даже достойные и солидные день-

ги не освобождают автоматически работника из порочного
«Замкнутого круга».

Думать надо как богатый человек, а не просто быть бога-
тым, иначе финансы (деньги) долго не задержатся у Вас и Вы
можете все потерять в один миг и стать банкротом. История
знает столько примеров, когда выигравшие в лотерею вскоре
оставались на бобах и ни с чем!

– Вильям Пост
Когда Вильям Пост выиграл 16  миллионов долларов

США, он думал, что его жизнь наконец-то наладится.
Но на самом деле с появлением денег его проблемы только
начались. Через 3 месяца безуспешных инвестиций и рас-
трат на дорогие вещи Вильям не только промотал весь вы-
игрыш, но еще и остался должен почти 500 тыс. долларов
США. Но и это не самое неприятное. Брат мистера Поста на-
нял киллера, чтобы избавиться от внезапно обогатившегося
родного братца и его шестой жены. Но покушение сорвалось,
и брат Вильяма попал в тюрьму. Впоследствии мистер Пост
не раз признавался, что был намного счастливее до выигры-
ша «Джекпота», а в 2006 г. американец Вильям Пост скон-
чался от остановки дыхания в возрасте 66-ти лет.

– Джанита Ли
В  1993  г. Джанита  Ли выиграла 18  миллионов долла-

ров и выбрала единовременный платеж. Женщина поступи-



 
 
 

ла с деньгами довольно неординарно для окружающих ее лю-
дей и родственников, раздав львиную долю денег благотво-
рительным организациям. Мисс Ли также совершила круп-
ные взносы в пользу Демократической партии США, и это
позволило ей отобедать с самим Биллом Клинтоном и ви-
це-президентом страны Альбертом Гор (Al Gore). Имя Джа-
ниты значится в читальном зале Юридической школы при
Вашингтонском университете (Washington University School
of Law). Однако за восемь лет женщина потратила все свои
сбережения, и к 2001 г. на ее банковском счету было всего
700 долларов, а за плечами долг в 2,3 млн долларов США.
Естественно, Джаните пришлось объявить себя банкротом.

– Юруй Хан
Юруй иммигрировал в  США из  Индии в  1989  г. и  от-

крыл в  Чикаго собственную химчистку. Спустя несколько
лет он купил выигрышный лотерейный билетик и мог бы по-
лучить 1 млн долларов США, но выбрал единовременный
платеж, при котором от  шестизначной суммы после упла-
ты всех налогов оставалось только 424 тыс. долларов США.
Увы, Юруй так и не увидел своих денег, потому что он умер
через день после того, как ему выдали чек на заветный выиг-
рыш. За внезапное наследство началась ожесточенная борь-
ба  – дочь и  падчерица отказывались делить между собой
деньги усопшего и даже собирались судиться. Власти пола-
гают, что мужчину отравили цианидом, но за 4 года поли-
ция так никого и не посадила, а расследование по этому делу



 
 
 

до сих пор считается открытым.
И таких печальных и даже трагических историй полным

полно на белом свете – не всем людям богатство приносит
счастья, главное деньгами необходимо правильно с толком
распорядиться.

Вернемся к нашей истории. Что же оставалось делать мне,
если любое мое решение – уйти, остаться, получить повыше-
ние зарплаты – было тупиковым? Совет моего отца звучал
парадоксально – он предложил мне работать бесплатно, что
позволит мне открыть своё сознание новым возможностям
заработка, а не фиксироваться на размере заработной платы.

Так и произошло, я, понаблюдав за работой нескольких
папиных кафе, подметил пару любопытных вещей, у меня
родилось несколько интересных идей и я решил воплотить
эти мои идеи в жизнь. Я стал собирать пустую тару и сдавать
ее в утиль за деньги. Затем я придумал продавать гостям ка-
фе домашние булочки с вареньем, которые я лично выпекал
дома под присмотром своей мамы. Я собирал в заброшен-
ных садах фрукты, часть из них продавал на рынке, а из вто-
рой части варил из фруктов под присмотром мамы варенье,
затем делал из варенья морсы и за небольшую плату я про-
давал эти морсы посетителям папиных кафе. Все посетите-
ли кафетериев умилялись моей находчивости и с удоволь-
ствием покупали мои морсы и домашние булочки вареньем.
Это позволило мне зарабатывать намного больше, чем мне
мог бы платить мой отец. Так я научился тому, что богатые



 
 
 

не работают за деньги, а потенциал и инициатива, освобож-
денные от страха и жадности, важнее высокой зарплаты.

Вывод – если вы чувствуете, что попались в ловушку «За-
мкнутого круга», лучшее, что вы можете сейчас сделать, это
просто взять тайм аут и остановиться, хорошенько подумать
и  совершить переоценку своих действий. Если что-то раз
за разом не приносит результата, то, может, имеет смысл за-
няться чем-то другим, а не «биться как рыба об лед»?



 
 
 

 
Глава 2. Необходимо иметь
финансовое образование

и это архиважное для
любого гражданина

 
Мой отец был убежден, что учить финансовой грамотно-

сти нужно с самого детства. Он считал, что школа учит че-
му угодно, но не тому, как правильно распоряжаться финан-
сами. В результате большинство взрослых знают о деньгах
не больше, чем их дети. Причём это относится даже к тем,
для кого деньги  – это профессия, иначе все финансисты
и бухгалтеры были бы богачами и состоятельными людьми.
И необходимо подчеркнуть, что важны разные аспекты фи-
нансовой грамотности, и важно не только уметь считать циф-
ры и деньги, но и понимать их суть и знать их историю (когда
появились цифры и деньги, зачем они были нужны и т. д.).
Ведь история денег весьма интересна.

История денег берет начало от времени существования
древних племен. Но деньги тех времен существенно отли-
чались от денег современных. Это были скорее не деньги,
а средства обмена. Так, например, в скотоводческих племе-
нах деньгами был скот, в поморских поселениях деньгами
была рыба, которую рыбаки обменивали на  столь нужные



 
 
 

и необходимые для племени ткань, обувь, одежду, хлеб и мя-
со. Известно, что у разных народов были свои предметы, слу-
жившие им в качестве денег:

– в Мексике деньгами были какао-бобы;
– в Канаде, Аляске и Сибири древние предки использо-

вали в качестве денег шкурки ценных зверей, которых сами
и добывали на охоте;

–  у  некоторых племен Южной Америки и  на  островах
Океании, деньгами были морские ракушки или жемчужины;

–  племена Новой Зеландии вместо денег использовали
камни, имеющие в середине отверстие.

Кое-где на  планете Земля деньгами служили зерно или
соль. Использование товаро-денег позволяло обмениваться
ими с другими племенами или использовать по назначению
в своем хозяйстве. Но они были крайне неудобными в ис-
пользовании. Поэтому возникла потребность в другой, бо-
лее практичной форме платежа. Но самый знаменитый при-
мер товарных денег – это, конечно, ракушки каури. У них
было два важных преимущества. Во-первых, их практически
невозможно подделать. Во-вторых, огромная маржа обеспе-
чивалась простым перемещением ракушек из  пункта «А»
в пункт «В»: скажем, в дельте Нигера, важнейшем торговом
узле Западной Африки, они стоили в тысячу (1000!) раз до-
роже, чем на Мальдивах, где их добывали больше всего. Ка-
ури были самой долговечной из «натуральных валют»: пер-
вые свидетельства их использования в качестве платежного



 
 
 

средства относятся к середине II тысячелетия до нашей эры,
а вытеснены из оборота они были лишь к началу ХХ века!!!
Они использовались как платежное средство по всей Афри-
ке, в Индии, в Индокитае, на островах Тихого океана и сре-
ди североамериканских индейцев от тихоокеанского побере-
жья до самых Великих озер. А в Китае одно время даже бы-
ли запрещены монеты (чтобы остановить подделку денег),
и каури были основным платежным средством. Даже тради-
ционный и известный китайский иероглиф, обозначающий
«деньги», возник из стилизованного изображения ракушки.

Деньги из металла. Постепенно из века в век деньги ста-
новятся металлическими. И в седьмом веке до нашей эры,
появляются чеканные монеты. Они быстро распространяют-
ся по всему миру. Это легко объяснить, т. к. монеты удоб-
но хранить, транспортировать, дробить и объединять. Они
имеют большую стоимость при небольшом объеме и  весе.
В большинстве стран в качестве металла для чеканки монет
выступали серебро, медь или бронза. И только в Египте и Ас-
сирии в качестве денег использовалось золото еще за два ты-
сячелетия до нашей эры. С ростом товарно-производствен-
ных отношений, стало необходимым увеличить стоимость
обменного эквивалента. С этого момента, золото и серебро
становятся основными деньгами.

Бумажные деньги. История денег получила новый виток
развития с появлением на свет бумажных денег. Они появи-
лись в 910 г. в Китае. А в России первые бумажные деньги



 
 
 

были введены при Екатерине II в 1769 г. С появлением бан-
ков, именно они стали хранителями денег и основных ценно-
стей. При сдаче денег на хранение, человек получал от бан-
ка сертификат. В нем было указано, какая сумма находит-
ся у банкира на хранении и предъявитель этого сертификата
должен был получить от банка определенную сумму денег.
Это давало возможность расплачиваться не монетами, а эти-
ми сертификатами. Прошло немного времени, и сами серти-
фикаты стали приравниваться к реальным деньгам. Такова
история появления бумажных денег. А само слова «Банкно-
та» берет начало от английских слов «Bank note» и в перево-
де означает «Банковская запись». И если раньше экономиче-
ская сущность бумажных денег заключалась в обязательстве
выдать натуральные деньги, то сейчас сами банкноты явля-
ются такими же деньгами и на них можно купить что угодно
твоей душе и твоим самым смелым желаниям и мечтам.

И вот Вам всем добрый совет – всегда и везде повышайте
уровень своих финансовых знаний. Хорошее любопытство
будет Вам на пользу.
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