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Аннотация
Почему мы тревожимся, откладываем важные дела и

упираемся в финансовый потолок, даже понимая, что можем
больше?

Причина — не в лени и не в характере, а в автоматических
программах мозга.

Эта книга — практическое руководство по
перепрограммированию мышления и поведения в трёх ключевых
сферах: деньги, тревога и прокрастинация.

Без мотивационных лозунгов и псевдопсихологии — только
понятная нейробиология, работа с телом и малые действия,
которые реально меняют жизнь.

Подойдёт тем, кто хочет устойчивых изменений без борьбы с
собой.
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Перепрограммируй мозг
Деньги, тревога и прокрастинация
Практическое руководство по изменению мышления и

поведения

Как работает мозг на самом деле

Глава 1. Почему мы живём на автопилоте
Большую часть жизни человек живёт неосознанно.

Мы думаем, что принимаем решения, но на самом деле
в 80–90% случаев просто воспроизводим привычные сцена-
рии.

Ты встаёшь утром и уже знаешь:
как отреагируешь на сложную задачу
какие мысли появятся при разговоре о деньгах
что почувствуешь, когда нужно сделать что-то новое
Это не интуиция и не характер.



 
 
 

Это автопилот мозга.
Мозг — не инструмент для счастья или самореализации.

Его главная функция — выживание и экономия энергии.

Если однажды какая-то стратегия помогла избежать боли,
стресса или угрозы, мозг закрепляет её и включает автома-
тически.

Так формируются привычные реакции:
откладывать сложные дела
избегать ответственности
тревожиться заранее
не рисковать с деньгами
занижать ожидания
С точки зрения мозга — это не проблемы.

Это рабочие решения.

Как формируется автопилот
Каждый раз, когда ты:
избегаешь действия и чувствуешь облегчение
тревожишься и «подготавливаешься к худшему»
отказываешься от возможности и сохраняешь стабиль-

ность



 
 
 

мозг делает вывод:

«Так безопаснее».
Повторение закрепляет связь.

Связь превращается в привычку.

Привычка — в убеждение.
Со временем убеждение начинает звучать как истина:
«я такой человек»
«мне это не дано»
«у меня так всегда»
«деньги — не про меня»
Хотя на самом деле это всего лишь устаревший код.

Почему сила воли не работает
Многие пытаются изменить себя через давление:
«надо собраться»
«просто начни»
«возьми себя в руки»
Но сила воли — ресурс краткосрочный.

Она не переписывает программы, она временно их подав-
ляет.

Как только падает энергия, возвращается стресс или уста-



 
 
 

лость —

мозг снова включает старый сценарий.
Поэтому:
мотивация исчезает
планы срываются
изменения не удерживаются
Проблема не в слабости человека.

Проблема в том, что менять нужно систему, а не усилие.

Ключевая идея книги
Ты не ленив.

Не тревожен «по характеру».

Не плох с деньгами.
Ты просто действуешь по тем программам,

которые когда-то помогли тебе выжить.
И если программы были созданы —

значит, их можно переписать.
Но не через борьбу.



 
 
 

А через понимание и новый опыт.

Глава 2. Нейропластичность: мифы и реальность
Долгое время считалось, что мозг формируется в детстве,

а дальше лишь «изнашивается».

Отсюда и популярное убеждение:

«Меняться поздно. Я уже такой».
Это неправда.
Современная нейронаука доказала:

мозг остаётся пластичным всю жизнь.

Он способен создавать новые нейронные связи, ослаблять
старые и перестраивать способы реагирования — при одном
условии: если получает новый повторяющийся опыт.

Важно понять ключевой момент.

Мозг не меняется от информации.

Он меняется от действия + ощущения результата.

Почему знания не меняют жизнь



 
 
 

Многие читают книги, смотрят лекции, понимают «как
правильно» —

и при этом продолжают:
тревожиться
прокрастинировать
избегать финансовых решений
Причина проста:

знание не равно обучению.
Для мозга обучение — это:
действие
эмоция
телесное состояние
повторение
Если ты понял идею, но не сделал ничего по-новому —

для мозга ничего не произошло.
Именно поэтому:
инсайты быстро забываются
мотивация испаряется
поведение не меняется

Как мозг действительно обучается
Каждый раз, когда ты:



 
 
 

делаешь маленькое действие
ощущаешь хотя бы минимальный контроль
мозг обновляет модель реальности.
Он буквально записывает:

«Это безопаснее, чем я думал».
Так формируются новые нейронные связи.
Важно:

мозг не любит резких скачков.

Слишком большие изменения он воспринимает как угро-
зу.

Поэтому попытки:
резко изменить жизнь
сразу стать «другим человеком»
заставить себя через силу
чаще всего заканчиваются откатом.

Пластичность и возраст
Один из самых ошибочных мифов:

«После 30–40 лет мозг уже не меняется».
Меняется.



 
 
 

Просто медленнее, чем в детстве,

и требует осознанного повторения.
В детстве среда обучает мозг автоматически.

Во взрослом возрасте эту роль берёшь на себя сам.
И это хорошая новость.
Потому что теперь ты можешь:
выбирать, какие программы усиливать
какие ослаблять
какие больше не нужны

Почему изменения кажутся «неестественными»
Когда ты начинаешь действовать по-новому, часто появ-

ляется ощущение:
«это не я»
«я притворяюсь»
«мне некомфортно»
Это нормально.
Старые нейронные связи ещё сильны,

а новые — только формируются.
Мозг воспринимает новое как нестабильность,

даже если это полезно.



 
 
 

Именно в этот момент большинство людей:
бросают
возвращаются к старому
подтверждают убеждение «у меня не получилось»
Хотя на самом деле процесс только начался.

Ключевой принцип изменений
Мозг меняется не от давления,

а от повторяющегося безопасного опыта.
Не «я должен».

А «я попробую немного».
Не «навсегда».

А «сейчас».
Не «идеально».

А «достаточно».
На этом принципе построена вся дальнейшая работа:
с деньгами
с тревогой
с прокрастинацией



 
 
 

Глава 3. Почему «знать» недостаточно
Почти каждый человек знает, как «правильно» жить.

Нужно больше зарабатывать, меньше тревожиться, не от-
кладывать дела, заботиться о себе, планировать будущее.

Знаний сегодня больше, чем когда-либо.

Но это не делает людей спокойнее, богаче или продуктив-
нее.

Почему?
Потому что мозг не действует на основе логики.

Он действует на основе привычных шаблонов безопасно-
сти.

Конфликт разума и автоматики
Сознательная часть мозга может понимать:
«это полезно»
«это разумно»
«так будет лучше»
Но решения в реальной жизни принимает другая система

—

быстрая, автоматическая, эмоциональная.
И если эта система считает изменения опасными,



 
 
 

она включает сопротивление.
Оно проявляется как:
прокрастинация
сомнения
внезапная усталость
потеря мотивации
рационализация («сейчас не время»)
Важно:

это не саботаж «из вредности».

Это защитный механизм.

Почему мозг сопротивляется даже хорошему
Любое изменение = неопределённость.

А неопределённость для мозга — потенциальная угроза.
Даже если ты хочешь:
больше денег
меньше тревоги
больше свободы
мозг сравнивает:
знакомое, пусть и неприятное
против неизвестного



 
 
 

И часто выбирает первое.
Стабильный дискомфорт кажется безопаснее,

чем нестабильное улучшение.

Иллюзия «если я пойму, я изменюсь»
Одна из самых опасных ловушек саморазвития —

ожидание, что осознание автоматически приведёт к дей-
ствию.

На практике:
можно годами всё понимать
читать книги
соглашаться с идеями
и при этом не менять ничего.
Потому что для мозга:

осознание без действия = ноль.

Настоящий механизм изменений
Изменения происходят в другом порядке:
Малое действие
Новый телесный и эмоциональный опыт
Снижение внутреннего сопротивления



 
 
 

Повторение
Новое убеждение
Не наоборот.
Ты не начинаешь действовать, потому что поверил.

Ты начинаешь верить, потому что действие оказалось без-
опасным.
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