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Аннотация
Терапия больше не работает? Поздравляю. Это не кризис

метода — это кризис головы. Сколько можно «понимать»
и не меняться? Голова не лечит. Лечит тело и поле. Эта
книга — манифест новой психологии глубины. Вы перестанете
быть экспертом и станете проводником. Разовьете интуицию,
научитесь считывать поле, работать с зажимами и сценариями.
Без протоколов, без иллюзий — только живой контакт и реальная
трансформация. Это не просто книга. Это возвращение к себе.
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ЧАСТЬ 1. ДИАГНОЗ ЭПОХИ:

ПОЧЕМУ СЛОВА БЕССИЛЬНЫ?
 
 

Глава 1. Синдром «понял,
но не изменился». Анатомия

когнитивной ловушки
 

Представьте себе комнату. В этой комнате на стульях си-
дят десятки людей. Каждый из них прошел через долгие ча-
сы терапии, прочитал сотни статей о психосоматике, посмот-
рел вебинары про внутреннего ребенка и выучил наизусть
названия своих защитных механизмов.

Они могут рассказать вам о своей травме так красиво и
структурированно, что у любого профессионального психо-
лога выступят слезы умиления от такой осознанности.

Но внутри этих людей — пустота. Или хуже того — боль.
Боль, которая никуда не ушла.

Они говорят: «Я всё понимаю. Я знаю, что мама меня не
любила. Я знаю, что это проекция. Я знаю, что я должен се-
бя принять. Но… я всё еще чувствую себя ничтожеством».

Это и есть Синдром «понял, но не изменился» — са-
мая коварная ловушка современной психологии и личност-



 
 
 

ного роста.
1. Почему понимание не равно исцелению?
В нашей культуре сложился опасный культ интеллекта.

Нам внушили, что если мы назовем проблему по имени, она
исчезнет. Это магия древних: знаешь имя демона — власт-
вуешь над ним.

Но психика устроена сложнее. Мозг — это всего лишь од-
на из систем управления кораблем, который называется «Че-
ловек». Есть еще нервная система (она отвечает за реак-
цию на опасность), есть поле (информационная структура),
есть тело (мышечная память) и есть подсознание (которое
вообще не говорит на языке слов, оно говорит на языке ощу-
щений).

Когда вы понимаете свою проблему, это событие проис-
ходит исключительно в коре головного мозга. Это электри-
ческий импульс. Он яркий, он дает иллюзию контроля («Те-
перь я знаю!»), но он слишком слабый, чтобы переписать то,
что записано в вашем теле и в вашем поле.

Понимание — это ярлык на банке с ядом. Вы знае-
те, что там яд, но вы всё еще не вылили его. Вы просто
смотрите на банку и читаете надпись.

Именно поэтому миллионы людей возвращаются из каби-
нета психолога с красивым «диагнозом» (или интерпретаци-
ей) и с теми же самыми паническими атаками, с тем же са-
мым напряжением в плечах и с той же самой пустотой в гру-
ди.



 
 
 

2. Анатомия когнитивной ловушки: как работает
«внутренний саботажник»

Давайте разберем эту ловушку на детали. Она состоит из
четырех мощных блоков, которые встраиваются в психику
как программа-вирус.

Блок 1. «Эффект умного ученика»
Ваш мозг обожает быть умным. Как только вы получили

новое знание о своей травме, мозг запускает систему поощ-
рения (дофамин). Вы чувствуете облегчение. Но это ложное
облегчение.

Психика говорит: «О, мы нашли объяснение? Классно. За-
крыли тему. Идем дальше искать новые объяснения для
других болей».

В итоге человек становится «профессиональным клиен-
том». Он собирает интерпретации, как марки, но от интер-
претации боль не перестает быть болью . Она просто
становится легализованной. Теперь вы имеете право стра-
дать, потому что у вас есть диагноз.

Блок 2. Расщепление (диссоциация)
Чтобы «понять» свою боль, вы должны были выйти в по-

зицию наблюдателя. Вы сказали себе: «Я — это не моя боль.
Я смотрю на нее со стороны».

И это правильно для первого шага. Но беда в том, что мно-
гие застревают в этой позиции навсегда. Они НАБЛЮДА-
ЮТ за своей жизнью, вместо того чтобы ЖИТЬ ее. Они от-
делили свой «умный разум» от «страдающего тела».



 
 
 

Теперь разум говорит телу: «Эй, тело, я знаю, почему те-
бе больно, я прочитал в книжке про твою травму. А теперь,
тело, исцелись!»

Но тело не слушается. Потому что разум обращается к
нему с позиции начальника, а не с позиции партнера.

Блок 3. Перенос ответственности на знание
Это самый тонкий момент. Человек перестает чувство-

вать ответственность за перемены, потому что он «знает при-
чину».

Он говорит: «Ну я же понял, что это мама меня подави-
ла. Чего вы еще от меня хотите? Я не могу изменить маму» .

И здесь происходит подмена. Цель терапии — не изме-
нить маму и даже не понять маму. Цель терапии — изменить
ТЕКУЩУЮ РЕАКЦИЮ вашего организма на мир. Знание о
маме НЕ меняет вашу реакцию. Только переживание и дей-
ствие меняют реакцию.

Блок 4. Страх перед реальной переменой
Часто «понимание» используется как защита от настоя-

щей трансформации. Потому что настоящая трансформация
— это смерть старой личности.

Если вы поймете, как измениться, вам придется это сде-
лать. А сделать — это страшно.

Поэтому человек бесконечно копается в прошлом, находя
всё новые нюансы, лишь бы не делать шаг в новое будущее.
Понимание становится убежищем.

3. Синдром в практике: как он выглядит в кабинете



 
 
 

Давайте заглянем в типичную сессию «понимания»:
Клиент: (спокойным, ровным голосом) «Я понимаю, что

мой страх публичных выступлений связан с тем, что в дет-
стве отец высмеивал меня перед родственниками. Я прора-
ботал этот гештальт, я простил отца. Но выхожу на сцену —
и у меня судороги в животе».

Терапевт: «Но вы же понимаете, что это просто воспоми-
нание?»

Клиент: «Я понимаю. Я даже могу представить папу ма-
леньким и несчастным. Мне жаль его. Я всё осознал».

Терапевт: «И что вы чувствуете сейчас?»
Клиент: «Я чувствую… что я МЫСЛЮ правильно. Но жи-

вот болит».
Это классика. Клиент говорит с терапевтом на одном ин-

теллектуальном языке. Они оба играют в «умную игру». Но
судороги в животе не играют в игры. Они кричат: «ЗДЕСЬ
ОПАСНОСТЬ, ХОЗЯИН!»

4. Как разрушить эту ловушку? Первый шаг
Мы не будем давать здесь полноценную технику исцеле-

ния (она впереди, во всей книге), но мы дадим ключ.
Ключ в том, чтобы перестать доверять только своему моз-

гу.
Как только вы слышите внутри себя фразу: «Я это знаю»

— немедленно спросите себя: «А я это чувствую?»
Знание находится в голове.
Чувство находится в теле и в поле.



 
 
 

Если вы знаете, что вы достойны любви, но внутри вас —
пустота, или вы чувствуете себя маленьким, или у вас холод
в груди — значит, вы знаете ложь. Или вы знаете чужую
правду. Ваше тело не подтверждает это знание, а значит, для
вашего организма это не истина.

Синдром «понял, но не изменился» лечится только
одним способом: переходом из наблюдателя в участ-
ника.

Прекратите анализировать свою боль. Начните ЕЕ ПРО-
ЖИВАТЬ.

Не спрашивайте: «Почему у меня болит спина?»  (это во-
прос в прошлое).

Спросите: «Что сейчас делает моя спина? Какого цвета
эта боль? Если бы она заговорила, что бы она сказала?»
(это вопрос в настоящее, в тело, в опыт).

Когда вы перестаете думать о проблеме  и начинаете на-
ходиться внутри проблемы с целью ее прожить, — ловуш-
ка разваливается. Потому что ловушка существует только в
уме. В теле нет ловушек, там есть только жизненная сила,
искаженная напряжением.

5. Резюме для проводника (для себя)
Если вы практик, запомните маркеры этого синдрома у

клиента:
— Клиент говорит слишком гладко, без эмоций, как ро-

бот, пересказывающий учебник.



 
 
 

— Клиент использует профессиональные термины («моя
проекция», «моя травма привязанности», «мой нарциссиче-
ский компонент») — это защита маской.

— Клиент не меняет позу в кресле, его дыхание ровное
(он не контактирует с телом).

— Клиент говорит о проблеме, но не говорит из пробле-
мы.

Ваша задача в этом случае — не поддаваться на уговоры
«поумничать». Ваша задача — столкнуть клиента из голо-
вы в тело.

Спросите его: «Забудьте всё, что вы только что сказа-
ли. Просто положите руку на грудь. Что там? Какая тем-
пература? Какое движение?»

Это и есть Новая Психология Глубины.  Мы не отри-
цаем интеллект. Мы отводим ему его истинное место — ме-
сто картографа, который составляет карту местности. Но по
этой карте нужно идти ногами, чувствуя каждую кочку. Мы
начинаем идти.

Практика к главе 1.
«Арест мысли»
В течение дня, как только вы поймаете себя на мысли: «Я

понял (а) причину (чего-то)» или «Я знаю, что мне надо сде-
лать» — остановитесь.

Сделайте вдох и перенесите внимание в центр груди.
Задайте себе вопрос: «Если убрать все слова, что оста-



 
 
 

ется внутри меня в этом месте?»
Посидите с этим ощущением 60 секунд. Не называйте его.

Просто ощущайте. Если там пусто — ощущайте пустоту. Ес-
ли там страх — ощущайте страх. Это — начало контакта с
реальностью, где нет слов, есть только жизнь.



 
 
 

 
Глава 2. Почему интеллект

стал врагом исцеления.
Чрезмерная рефлексия как защита

 
В прошлой главе мы говорили о том, что понимание не

лечит. Теперь мы зададим самый неудобный вопрос: А не
делает ли нас понимание… хуже?

Мы живем в эпоху тотальной рефлексии. Мы знаем о сво-
их тенях больше, чем знали о себе наши бабушки за всю
жизнь. Мы разложили свои психические процессы на атомы.
Мы научились видеть свои манипуляции, свои защиты, свои
комплексы.

Казалось бы, это должно было сделать нас свободными.
Но статистика тревожных расстройств, депрессий и чувства
внутренней пустоты бьет все рекорды.

Почему?
Потому что мы перепутали карту с территорией. Мы

стали настолько искусными картографами, что перестали хо-
дить по земле. Мы живем в библиотеке, думая, что это и есть
жизнь. Но в библиотеке нет солнца, нет ветра, нет жизни.
Там есть только информация.

Интеллект, доведенный до абсолюта, превращается в тю-
ремную камеру. И эта камера называется «Чрезмерная ре-
флексия как защита».



 
 
 

1. Механизм включения: почему мозг выбирает ре-
флексию?

Давайте посмотрим на это с точки зрения эволюции и ней-
робиологии.

У человека есть две основные системы реагирования на
угрозу:

— Симпатическая система (Бей или Беги) — это те-
ло, адреналин, движение.

— Парасимпатическая система (Замри)  — это сту-
пор, отключение чувств.

Но есть третий путь, который эволюция добавила позже,
— это префронтальная кора (Мозг).

Когда ситуация кажется неразрешимой, когда боль слиш-
ком сильна, а выхода нет, мозг делает гениальный (для вы-
живания) финт: он заменяет переживание — размыш-
лением о переживании .

Вместо того чтобы чувствовать ужас, вы начинаете ду-
мать об ужасе. Вместо того чтобы чувствовать боль, вы на-
чинаете анализировать боль.

Это как если бы при пожаре вы не тушили огонь и не вы-
бегали из дома, а сели бы в углу с блокнотом и начали пи-
сать: «Причины возгорания, этап 1. Неисправность провод-
ки, этап 2…».

Рефлексия — это анестезия.  Она дает вам иллюзию
безопасности, потому что мыслью можно управлять. Мысль
можно переформулировать. Мысль можно закончить и по-



 
 
 

ставить галочку. Чувством управлять нельзя. Чувство надо
прожить.

2. Три уровня защиты, которые выдают себя за «ра-
боту над собой»

Когда я говорю «чрезмерная рефлексия», я имею в виду
не просто «думание». Я имею в виду структуру, которая опу-
тывает психику современного человека. Давайте разберем
три ее уровня.

Уровень 1. Интеллектуализация (Защита высшего
сорта)

Это любимый инструмент «продвинутых» клиентов. Ин-
теллектуализация — это когда вы говорите о своих эмоци-
ях так, будто это биологический процесс, не касающийся вас
лично.

Пример:
Вместо: «Мне страшно, что меня уволят, и я чувствую

себя беспомощным» .
Клиент говорит: «Я отмечаю у себя тревожный аффект,

связанный с карьерной неопределенностью, который, веро-
ятно, является триггером моей нарциссической уязвимо-
сти».

Вы видите разницу? В первом случае — это живой чело-
век. Во втором — это текст учебника по психологии, кото-
рый говорит о себе в третьем лице.

Интеллектуализация требует огромного количества энер-
гии. Она держит все чувства в «заморозке». Человек стано-



 
 
 

вится сухим, рациональным, но внутри него — иссохшее по-
ле, на котором ничего не растет.

Уровень 2. Бесконечный поиск причины (Бег по
кругу)

Это ловушка «археолога». Человек уверен, что как только
он докопается до самой первой причины (той самой травмы
в 3 года), всё рассосется.

Он идет в регрессивную терапию, он пересматривает дет-
ство, он находит причину, вздыхает с облегчением… и через
месяц находит новую причину для новой боли.

Это форма зависимости. Мозг подсел на дофамин от «ин-
сайтов».

«О! Я понял! Я боюсь денег, потому что в 5 лет отец
сказал, что деньги — зло!»

И что теперь? Вы поняли. Что изменилось в вашем бан-
ковском счете? Что изменилось в вашем теле? Ничего. Вы
просто получили очередную красиву картинку для своей
коллекции «Мои травмы».

Чрезмерная рефлексия превращает жизнь в бесконечный
детектив, в котором преступник всегда находится, но пре-
ступления продолжают совершаться .

Уровень 3. Морализаторство и «правильность»
Это когда человек использует интеллект, чтобы отменить

свои эмоции.
Он чувствует гнев, но говорит себе: «Я — осознанный че-

ловек, я не должен злиться. Злость — это низко. Я должен



 
 
 

простить».
Интеллект накладывает супер-эго (внутреннего цензора)

на живое чувство. Чувство подавляется, но не исчезает. Оно
уходит в тело (в зажимы) или в поле (в повторяющиеся сце-
нарии неудач).

Рефлексия здесь работает как полицейский, который не
дает проявиться «неправильным» эмоциям. В итоге человек
становится «хорошим», но мертвым внутри.

3. Почему это стало эпидемией? Культурный кон-
текст

Мы должны признать: нас воспитала эпоха Просвещения
и научно-технической революции. Нам внушили: «Мыслю,
следовательно, существую» .

Но Декарт ошибался. На самом деле: «Чувствую, следо-
вательно, существую» .

Современный мир перегружен информацией. Наш мозг
не справляется с потоком. И чтобы хоть как-то защититься
от этого шума, мы уходим в сверх-контроль.

Мы контролируем свое питание, свои привычки, свои
мысли, свои отношения. Мы пытаемся всё просчитать. Это
называется гипер-рефлексия. И это эпидемия.

Мы думаем, что если мы просчитаем все варианты, мы
будем в безопасности. Но жизнь — это хаос. Ее нельзя про-
считать. И именно с этим хаосом нам нужно научиться кон-
тактировать, а не прятаться от него в своей голове.

4. Как выглядит «исцеление» вместо рефлексии?



 
 
 

Исцеление выглядит пугающе просто. Это не формула и
не алгоритм.

Исцеление выглядит как СМЕЩЕНИЕ ФОКУСА  из го-
ловы:

— В дыхание. Когда вы думаете — вы не дышите. Когда
вы начинаете дышать животом, рефлексия отключается.

— В тело. Остановите бег мыслей и спросите тело: «Что
ты чувствуешь сейчас, прямо здесь?» Не анализируйте ответ
— просто будьте в нем.

— В поле. Перестаньте искать причину в прошлом. Спро-
сите пространство: «Что мне нужно сделать прямо сейчас,
чтобы этот поток изменился?»

5. Признаки того, что вы используете интеллект как
защиту

Если вы читаете эти строки и чувствуете легкое сопротив-
ление — это нормально. Мы снимаем вашу броню. Вот чек-
лист для честности с собой:

— Вы часто говорите «я понимаю», но редко говорите «я
чувствую».

— Вы можете описать свою проблему так красиво, что
слушатели плачут, а вы остаетесь сухим.

— Когда вам плохо, вы ищете информацию (читаете ста-
тьи, смотрите видео), вместо того чтобы побыть с этой бо-
лью.

— Вас раздражают «нелогичные» люди, которые действу-
ют по зову сердца.



 
 
 

— Вы считаете, что главное в терапии — это найти при-
чину и дать правильное объяснение.

Если вы узнали себя — поздравляю. Вы на верном пути.
Вы увидели своего внутреннего «умника», который держит
вас в клетке.

6. Послание проводника: Остановите поток мыслей
Я обращаюсь к вам как к будущему мастеру потоковой

психологии.
Ваша задача в сессии — не быть самым умным в комнате.

Ваша задача — быть самым живым и самым присутству-
ющим.

Когда клиент начинает сыпать терминами и интерпрета-
циями, не поддерживайте его в этой игре. Сделайте паузу.
Посмотрите на него мягко и скажите:

«Стоп. Я слышу ваши мысли. Но где сейчас ваше тело?
Давайте на секунду забудем все эти красивые слова. Просто
почувствуйте, как ваши стопы касаются пола. Вот здесь,
прямо сейчас. Останьтесь здесь».

Вы не даете ему убежать в голову. Вы возвращаете его в
реальность. Это акт исцеления.

Резюме
Интеллект — это инструмент. Он не должен быть

хозяином.
Когда человек использует интеллект как защиту, он пре-

вращает свою жизнь в музей своих травм. Он ходит по залам,



 
 
 

читает таблички, делает заметки, но никогда не прикасается
к экспонатам.

Исцеление начинается в тот момент, когда вы перестаете
думать о жизни и начинаете жить ее.

Это требует мужества. Потому что в чувствах — боль, в
чувствах — страх, в чувствах — неизвестность. Но именно
там же — радость, свобода и подлинная сила.

Выбирайте: остаться в уютной голове или шагнуть в жи-
вую жизнь.

Практика к главе 2.
«Детектор мыслей»
Эта практика работает как холодный душ для чрезмерной

рефлексии.
— Выберите одну проблему, о которой вы много думаете .
— Сядьте удобно. Закройте глаза. Сделайте три глубоких

вдоха животом.
— Произнесите про себя эту проблему в виде короткой

фразы. Например: «Я боюсь, что меня не оценят».
— А теперь запретите себе думать о том, почему это про-

исходит, как это исправить, или что это значит.
— Скажите себе: «Я не знаю, почему. Я не знаю, как. Сей-

час я просто чувствую это».
— Переместите всё ваше внимание в центр грудной клет-

ки. Что там? Сжатие? Тепло? Холод? Пустота? Вибрация?
— Оставайтесь в этом ощущении 2 минуты. Дышите в это



 
 
 

ощущение. Не пытайтесь его изменить. Просто будьте с ним.
Это упражнение учит вас контакту с реальностью без по-

средника в виде интеллекта. Делайте его каждый раз, ко-
гда ловите себя на бесконечном «пережевывании» пробле-
мы. Помните: если вы ее пережевываете, значит, вы ее не
глотаете и не перевариваете. Пора глотать.



 
 
 

 
Глава 3. Клиповое мышление

vs. Глубинный поток. Как
скорость жизни убивает терапию

 
Представьте себе океан. Глубокий, темно-синий, с кита-

ми, с течениями, с тайнами на самом дне. Это — человече-
ская психика.

А теперь представьте, что кто-то взял этот океан и на-
чал взбивать его блендером на максимальной скорости. Во-
да превратилась в пену. Она бурлит, сверкает, шумит. Пены
стало в сто раз больше по объему, чем было воды. Но в этой
пене нет глубины. Нет жизни. Только пузыри.

Это — клиповое мышление. Это та самая пена, в кото-
рой мы сейчас живем.

За последние 20 лет скорость потребления информации
выросла в сотни раз. Мы читаем по диагонали. Мы смот-
рим видео на ускоренном воспроизведении. Мы переключа-
ем вкладки в браузере быстрее, чем моргаем. Наш мозг при-
вык к микродозам дофамина , которые мы получаем за
каждое новое «свайп».

Но проблема в том, что терапия (и любое настоящее исце-
ление) работает в совершенно другом режиме. Это глубин-
ный поток.

Эти два состояния несовместимы. Как огонь и вода. Пока



 
 
 

вы живете на скорости 5G, вы никогда не услышите голос
своего подсознания, потому что он говорит шепотом и на
частоте очень медленных волн.

1. Что такое клиповое мышление и как оно ломает
психику?

Давайте разберем этот феномен не как культурную мета-
фору, а как физиологический процесс.

Клиповое мышление — это режим работы мозга, при
котором информация воспринимается фрагментарно, без
установления глубоких логических и эмоциональных связей.
Это «серфинг» по поверхности.

Когда мы находимся в этом режиме:
— Мы схватываем суть, но не чувствуем контекст.
— Мы получаем факты, но не переживаем опыт.
— Мы ставим «лайк» под проблемой, но не решаем ее.
На уровне нейробиологии это выглядит так: дофами-

новая система перегружена , а серотониновая систе-
ма (отвечающая за глубину и удовлетворенность)  —
атрофируется. Мозг привыкает к быстрым вспышкам удо-
вольствия от новизны и теряет способность к длительному,
устойчивому вниманию.

В клиповом режиме вы НЕ МОЖЕТЕ:
— Выдержать паузу в разговоре (она кажется вечностью).
— Смотреть в одну точку и ничего не делать (начинается

тревога).
— Долго чувствовать одну эмоцию (через 2 минуты хо-



 
 
 

чется переключиться).
А теперь представьте, что такой человек приходит в тера-

пию. Он садится в кресло, и первое, что он говорит: «Я хочу
решить проблему. Как можно быстрее. Дайте мне технику,
и пойдем дальше».

Он не готов сидеть в тишине. Он не готов ждать, пока чув-
ство «созреет». Он не готов проживать боль медленно, что-
бы она могла трансформироваться.

Он хочет, чтобы терапевт сделал с ним «быстрый ре-
факторинг психики». Но так не работает.

2. Глубинный поток: что это и почему он лечит?
Теперь давайте определимся с термином, который выно-

сит в название нашей книги и всей нашей философии.
Глубинный поток — это состояние максимальной вклю-

ченности в процесс, в котором человек не контролирует и не
анализирует, а ПРОЖИВАЕТ. Это тот самый режим, когда
время исчезает, когда вы забываете о себе как о наблюдателе
и становитесь чистым переживанием.

В психотерапии этот поток запускается в момент, когда:
— Клиент перестает рассказывать о проблеме и начинает

БЫТЬ в ней.
— Тело расслабляется настолько, что доступ к памяти ста-

новится свободным.
— Поле (информационное пространство) открывается, и

появляются образы, которые не планировал мозг.
Почему это лечит?



 
 
 

Потому что именно в этом состоянии происходит пере-
запись нейронных связей. Травма хранится в памяти не
как текст, а как состояние. Чтобы изменить травму, нужно
войти в ТО ЖЕ САМОЕ состояние и прожить его заново, но
с новым ресурсом.

Войти в это состояние можно только на медленной скоро-
сти.

Это как с фотопленкой. Вы не можете проявить фото-
графию, если будете непрерывно дергать ее вверх-вниз. Она
должна спокойно лежать в проявителе. Так и психика: она
требует времени и покоя, чтобы проявить свой глубинный
слой.

3. Почему клиповое мышление — главный враг те-
рапии?

Давайте перечислим 5 причин, почему современный че-
ловек с его клиповым сознанием проигрывает битву за свою
психику.

Причина 1. Толерантность к дискомфорту падает
до нуля.

Клиповое мышление приучает нас избегать любой скуки
или боли. Чувствуете тревогу? Скорее заходим в телефон.
Чувствуете пустоту? Включаем сериал. В терапии же нужно
эту пустоту ПЕРЕЖИТЬ. Но навыка выдерживать эту пусто-
ту нет. Поэтому клиент сбегает из терапии или саботирует
глубину.

Причина 2. Подмена переживания — описанием.



 
 
 

Клиповое сознание гениально в создании «слоганов».
Клиент говорит: «Я в депрессии». Это клип. Коротко, ясно,
понятно.

Но в реальности за этим словом стоит многомесячная тос-
ка, потеря смысла, тяжесть в теле, ночной пот, слезы… Мозг
дает ярлык, и этот ярлык закрывает доступ к настоящему
чувству. Терапия разваливается на уровне первого «диагно-
за».

Причина 3. Невозможность быть в неопределенно-
сти.

Клиповый мозг требует ответа СЕЙЧАС. «Скажите мне,
что делать? Дайте мне протокол!»

Но исцеление — это процесс. Это путь в тумане. Часто
мы не знаем, куда идем, пока не придем. Клиповый клиент
не выдерживает этого тумана. Он уходит искать «быстрый
ответ» к другому специалисту.

Причина 4. Потеря связи с телом.
Тело — это очень медленная штука. Чтобы почувствовать

напряжение в пояснице, нужно замедлиться. Чтобы услы-
шать сердцебиение, нужно остановиться. Клиповый человек
оторван от тела. Он живет в экране. А без тела терапия
невозможна. Это как лечить зубы по телефону.

Причина 5. Иллюзия «многозадачности».
Современный человек гордится тем, что делает 10 дел од-

новременно. Но психика однозадачна. Когда вы «делаете те-
рапию» и одновременно думаете о работе и проверяете теле-



 
 
 

фон — вы не в терапии. Вы имитируете терапию. Результата
не будет.

4. Как замедлиться в мире, который несется?
Это самый важный практический вывод главы. Мы не мо-

жем отменить интернет и прогресс. Но мы можем создать
анклав медленности в своей жизни и в своей практике.

Вот алгоритм для специалиста, который хочет работать в
потоке:

А. Создание ритуала входа.
Вы не можете переключиться с клиповой скорости на глу-

бину за 1 секунду. Нужен мостик. Ритуал.
Перед сессией (или перед любой глубокой внутренней ра-

ботой) сделайте 3 минуты тишины. Никакого телефона. Про-
сто смотрите в стену. Дышите. Это снижает частоту мозго-
вых волн с Бета (активность) до Альфа (расслабление).

Б. Терапия без часов (или с невидимыми часами).
Если вы смотрите на часы каждые 5 минут, вы не в пото-

ке. Научитесь чувствовать время телом, а не циферблатом.
Дайте себе и клиенту роскошь забыть о времени хотя бы
на 40 минут.

В. «Тупые» вопросы.
Задавайте вопросы, которые невозможно быстро перева-

рить:
— «Если бы эта боль имела цвет, какой он?»
— «Если бы она была временем года?»
— «Посиди с этим молча минуту. Что приходит?»



 
 
 

Это принудительно замедляет мышление и переключает
его из рационального в образное.

Г. Работа с дыханием.
Самое мощное оружие против клипового мышления. Ко-

гда клиент тараторит, остановите его: «Давайте подышим.
Медленно. Вдох на 4, выдох на 6. Сделайте это 3 раза».

Это мгновенно «ломает» систему быстрого реагирования
и включает парасимпатическую систему (отдых).

5. Диагностика для проводника: как распознать
клипового клиента

Если вы практик, вот портрет клиента, «отравленного»
скоростью:

— Речь быстрая. Слова налетают друг на друга.
— Глаза бегают. Клиент не может сфокусироваться на

одной точке; взгляд «сканирует» пространство.
— Постоянные уточнения: «Так, что я хотел сказать?

Ах да…» (Рассеянность внимания).
— Нетерпение в паузах.  Как только вы замолкаете, кли-

ент тут же заполняет паузу словами. Он не выдерживает пу-
стоты.

— Запрос на «волшебную таблетку». Клиент спраши-
вает про техники, упражнения, но не хочет про свои чувства.

Что делать?
Не ведитесь на скорость. Снижайте темп разговора физи-

чески — говорите чуть медленнее, делайте паузы длиннее.
Ваша спокойная частота «заразит» клиента. Если вы будете



 
 
 

спокойны, он начнет замедляться.
6. Великое возвращение к глубине
Друзья, я хочу сказать вам самое важное.
Мир не станет медленнее. Но это не значит, что мы долж-

ны подчиниться его скорости.
Ваша психика, ваше подсознание, ваша душа — они не

терпят суеты. Они существуют в вечности. Если вы будете
бежать с миром наперегонки, ваша душа просто отстанет. И
вы будете жить как зомби — вроде бы живые, но без чувств,
без радости, без истины.

Потоковая психология — это искусство замедле-
ния.

Это умение остановиться среди хаоса и сказать: «Стоп.
Здесь я. Здесь мое тело. Здесь мое поле. Я слушаю» .

Это акт революции. Революции против клипового созна-
ния.

Каждая сессия, проведенная в Глубинном Потоке, — это
удар по системе. Это возвращение человека самому себе. И
поверьте, человек, который раз научился замедляться и чув-
ствовать глубину, уже никогда не захочет жить на поверхно-
сти.

Резюме
— Клиповое мышление — это режим фрагментарного

восприятия, который делает человека неспособным к глубо-
ким переживаниям.



 
 
 

— Скорость убивает терапию, потому что исцеление
требует состояния медленного, тотального присутствия.

— Клиповый клиент имитирует терапию, но не может
войти в контакт с телом и чувствами.

— Единственное лекарство — это замедление через ды-
хание, тишину и образные вопросы.

— Задача проводника — не подстраиваться под ско-
рость клиента, а задавать своей спокойной энергией но-
вый, глубинный ритм.

Практика к главе 3.
«Минута ноль»
Это упражнение для восстановления связи с глубиной.

Делайте его каждый день, желательно утром или перед сном.
— Сядьте удобно. Выключите все звуки (телефон в без-

звучный режим).
— Запустите секундомер (или посмотрите на часы) — вам

нужно ровно 3 минуты.
— Поставьте перед собой один стакан воды. Смотрите на

воду.
— В течение 3 минут вы ничего не делаете. Вы просто

смотрите на воду. Вы не анализируете воду, вы не думаете о
том, что будет завтра, вы не вспоминаете прошлое.

— Если в голову приходят мысли — отпускайте их. Воз-
вращайтесь к воде.

— Чувствуйте, как ваше дыхание замедляется. Чувствуй-



 
 
 

те, как тело становится тяжелее и расслабляется.
Задача: Заметить, как трудно вам дается эта практика в

первые дни. Сколько раз хочется вскочить или проверить те-
лефон. Записывайте это ощущение.

Это упражнение тренирует вашу способность быть в
потоке. Чем легче вам дается эта практика, тем глубже бу-
дет ваша терапия и тем быстрее будут ваши реальные изме-
нения (парадоксально, но факт).



 
 
 

 
Глава 4. Психосоматика как

язык души. Почему болезнь —
это последний крик о помощи

 
В мире традиционной медицины и классической психоло-

гии есть негласное правило: симптом — это враг. С ним
нужно бороться. Его нужно устранить. Убрать боль, снять
воспаление, подавить тревогу таблеткой.

Мы привыкли относиться к болезням как к сбоям в систе-
ме. Как к ошибкам природы, которые нужно исправить.

Но что, если я скажу вам: Болезнь — это не ошибка.
Это голос.

Это самый громкий и самый отчаянный голос вашей ду-
ши, вашего подсознания, вашего поля. Это крик, который
раздаётся тогда, когда все остальные способы коммуникации
были проигнорированы.

И если мы продолжаем «лечить» болезнь как врага, мы
убиваем гонца, который принёс нам самое важное послание
в нашей жизни.

1. Переопределение: Язык, на котором говорит ду-
ша

Представьте, что вы находитесь в отношениях с челове-
ком, который вас не слышит. Вы говорите ему тихо: «Мне
грустно». Он не слышит. Вы говорите громче: «Я устала».



 
 
 

Он не слышит. Вы начинаете кричать, бить посуду. Он гово-
рит: «Ты истеричка, успокойся».

Что вы сделаете в последнюю очередь, когда исчерпаны
все слова и крики?

Вы уйдете. Или сделаете что-то радикальное, что заставит
его увидеть вас.

Ваша душа поступает точно так же с вашим сознательным
«Я».

Психосоматика — это не наказание. Это отчаянная
попытка души достучаться до вас через единствен-
ный канал, который вы не можете игнорировать — че-
рез физическую боль.

Когда у вас болит голова — это не просто спазм сосудов.
Это крик: «Я не вывожу этот поток мыслей! Хватит ду-
мать! Остановись!»

Когда у вас болит желудок — это не просто гастрит. Это
крик: «Я не перевариваю эту ситуацию! Я не могу перева-
рить этих людей! Ты глотаешь то, что тебе вредно!»

Когда у вас болят плечи и шея — это крик: «Я тащу на се-
бе слишком много! Я несу ответственность за всех! Сбрось
этот груз!»

Психосоматика — это язык образов, эмоций и энергии,
переведённый на язык клеток, мышц и органов. Это послед-
ний бастион, когда слова бессильны.

2. Почему мы не слышим первые сигналы?
Вы удивитесь, но организм никогда не бьёт в «колокол»



 
 
 

внезапно. Он всегда начинает с «шепота».
Первый сигнал — это дискомфорт.
Второй сигнал — это функциональное расстройство

(нарушение работы органа без органических изменений).
Третий сигнал — это органическое заболевание  (вос-

паление, язва, опухоль).
И только четвёртый сигнал — это необратимость (ин-

валидность или угроза жизни).
Но современный человек — «глухой» к себе. Он не заме-

чает первый сигнал, потому что он занят. Он заглушает вто-
рой сигнал таблеткой. Он «лечит» третий сигнал у врача, не
задавая вопросов.

И только на четвёртом сигнале он начинает искать смысл.
Но часто бывает поздно.

Почему мы глухи? Потому что нас научили не доверять
телу. Нас научили, что тело — это просто транспорт для го-
ловы. Мы не приучены к диалогу с ним. Мы приучены к ко-
мандам: «Замолчи, желудок! Ты должен работать!»

3. Практическая расшифровка: как читать посла-
ния тела

Теперь перейдём к самому важному — к алфавиту этого
языка. Это не жесткая схема, а направление для размышле-
ния. Каждый симптом индивидуален, но есть общие законы.

Вот три слоя, в которых живёт психосоматика.
Слой 1. Метафора органа
Каждый орган в нашем теле выполняет не только физио-



 
 
 

логическую, но и психологическую функцию.
— Голова — это центр управления, контроль, «быть на

высоте». Головные боли часто говорят о том, что вы «раздав-
лены» собственными мыслями или вы слишком много «дер-
жите в голове», не отпуская.

— Шея — это мост между головой и телом, между мыс-
лями и чувствами. Зажимы в шее — это конфликт между
тем, что вы думаете, и тем, что вы чувствуете. Вы «душите»
свои чувства.

— Грудная клетка и сердце — это центр любви, приня-
тия, радости и печали. Боли в сердце (при здоровой кардио-
грамме) — это невыплаканная печаль или закрытость для
любви.

— Желудок — это «переваривание» жизненных ситу-
аций. Гастрит и язва — это «неперевариваемость» чего-то
или кого-то. Вы глотаете обиду и «варитесь» в ней.

— Печень — это гнев. Английское слово «liver» проис-
ходит от «live» (жить). Печень — это жизненная сила. Застой
желчи — это подавленный, непрожитый гнев.

— Таз и поясница — это опора, материальная безопас-
ность, родительская поддержка, сексуальность. Боли в пояс-
нице — это чувство отсутствия опоры («меня не поддержи-
вают»).

— Ноги — это движение в будущее, уверенность. Боли в
ногах — это страх перед новым, нежелание идти вперёд.

Слой 2. Эмоциональный заряд болезни



 
 
 

Любая болезнь — это замороженная эмоция.
— Онкология — это часто «тихий крик» отчаяния, мно-

голетняя подавленная горечь, отсутствие радости в жизни.
Это ощущение, что «жизнь прошла мимо».

— Аллергия — это отвержение мира. Вы говорите: «Мир
опасен, он меня раздражает». Вы не принимаете какие-то
аспекты реальности.

— Аутоиммунные заболевания  — это война с собой.
Иммунитет атакует свои же клетки. Это означает: «Я нена-
вижу себя, я хочу себя уничтожить»  (часто из-за чувства
вины или несоответствия идеалу).

Слой 3. Темпоральный код (Время)
Обратите внимание на когда начинается болезнь.
— Болезни, возникающие на выходных или в отпуске, ча-

сто говорят о том, что тело «разрешает» себе заболеть, когда
спадает давление работы. Это способ сказать: «Я имею право
отдохнуть».

— Болезни, возникающие после важного события (побе-
ды или завершения проекта), часто говорят о страхе перед
пустотой. Вы заполняете пустоту болезнью, чтобы иметь пра-
во «ничего не делать» и быть в центре внимания.

— Хронические болезни, длящиеся годами — это «жиз-
ненная стратегия». Вы используете болезнь, чтобы полу-
чить вторичные выгоды (забота, избегание ответственности,
оправдание неудач).

4. Вторичная выгода: почему вы держитесь за бо-



 
 
 

лезнь?
Здесь мы касаемся самого болезненного и самого честно-

го аспекта психосоматики.
Да, болезнь — это крик о помощи. Но также болезнь —

это защита.
Она даёт вам право:
— Не делать то, что вы ненавидите (работа, общение).
— Получить заботу и внимание  (которого вам не хватало

в детстве).
— Быть слабым (потому что быть сильным страшно и

утомительно).
— Контролировать близких (вы вызываете чувство вины

у других).
И пока вы не признаетесь себе честно: «Да, мне выгод-

но болеть, потому что…»  — вы не выздоровеете. Потому
что подсознание держится за эту выгоду как за спасательный
круг.

Но! Когда вы осознаёте эту выгоду и позволяете себе про-
сить о любви, о помощи, о паузе НАПРЯМУЮ, без посред-
ника в виде болезни, — тело начинает исцеляться. Ему боль-
ше не нужно играть эту роль.

5. Новая позиция в работе с клиентом: Не убить гон-
ца

Как будущий проводник Потоковой психологии, вы долж-
ны запомнить главное правило:

Никогда, слышите, НИКОГДА не «убирайте» симп-



 
 
 

том, не поняв его языка.
Если клиент пришёл с болью в спине, и вы дали ему толь-

ко релаксацию или работу с травмой, но не спросили: «Что
говорит эта боль? О чём она предупреждает?»  — вы сдела-
ли клиенту медвежью услугу. Вы сняли симптом, но загнали
проблему ещё глубже. Она выйдет в другом месте или в бо-
лее тяжёлом варианте.

Ваша задача — услышать голос болезни.
Спросите у симптома:
— «Что ты хочешь мне сказать?»
— «Если бы ты был образом, то каким?»
— «Если бы ты заговорил, что бы ты сказал?»
— «Чего ты от меня хочешь?»
И тогда симптом начнёт трансформироваться. Потому

что, будучи услышанным, он больше не должен кричать. Он
расслабляется и уходит.

6. Пример из практики: Случай с «молчащей» голо-
вой

Приходит женщина с мигренями. Мигрень длится по 3
дня, обезболивающие не помогают. Врачи говорят: «Всё чи-
сто, это психосоматика».

Мы начинаем диалог с головой.
Я спрашиваю: «Голова, ты хочешь что-то сказать?»
Она отвечает внутри (образ): «Я хочу быть пустой. Во

мне слишком много мыслей. Я хочу, чтобы она (клиентка)
замолчала и побыла в тишине».



 
 
 

Я спрашиваю клиентку: «Вы когда-нибудь даёте себе пра-
во просто молчать и ни о чём не думать?»

Клиентка: «Нет. Если я молчу, я неэффективна. Я долж-
на решать проблемы».

Вот он — конфликт. Голова говорит: «Отдохни». Лич-
ность говорит: «Работай». И голова вынуждена создавать та-
кую боль, которая ПРИНУДИТ клиентку лечь и остановить-
ся.

Когда клиентка дала себе разрешение 10 минут в день
просто сидеть в тишине без мыслей, частота мигреней
уменьшилась на 70%.

Она исцелила не голову. Она исцелила своё отношение к
себе. Она перестала игнорировать потребность в покое.

7. Мотивационная часть: Благодарность болезни
Сейчас я скажу нечто крамольное для традиционной ме-

дицины, но это истина потоковой психологии.
Поблагодарите свою болезнь.
Да, ту самую, что приносит вам страдания. Скажите ей:

«Спасибо тебе за то, что ты защищаешь меня. Спасибо,
что ты заставляешь меня остановиться. Спасибо, что ты
говоришь со мной, когда я не слышу себя».

Когда вы перестаёте бороться с болезнью и начинаете с
ней диалог, она перестаёт быть врагом. Она становится со-
юзником. Она растворяется, потому что её миссия выполне-
на: вы начали слушать себя.



 
 
 

Резюме
— Психосоматика — это язык души , который вклю-

чается, когда все остальные каналы коммуникации заблоки-
рованы.

— Тело не врёт. Каждый симптом имеет смысл, образ и
эмоциональный заряд.

— Болезнь — это крик о помощи, но это также защита
и вторичная выгода. Честность с собой — ключ к исцеле-
нию.

— Задача терапевта — не убирать симптом, а услышать
его послание.

— Исцеление начинается с благодарности к болезни и
диалога с ней.

Практика к главе 4.
«Диалог с болью»
Это упражнение предназначено для работы с хрониче-

ским симптомом или острым состоянием. Делайте его в спо-
койной обстановке.

— Выберите симптом. Найдите место в теле, которое
болит или напряжено.

— Сфокусируйтесь. Закройте глаза. Положите руку на
это место.

— Задайте вопросы (без анализа).  Просто задавайте
их внутреннему пространству:

— «Если бы эта боль была живым существом, как бы



 
 
 

она выглядела?»
— «Какое у неё настроение?»
— «О чём она хочет мне сказать?»
— «Чего она от меня хочет?»
— Ждите ответа. Не торопитесь. Ответ может прийти

в виде образа, фразы, внезапного воспоминания или просто
чувства.

— Поблагодарите.  Когда получите ответ, скажите внут-
ренне: «Я услышала тебя. Спасибо, что говоришь со мной».

— Запишите. Запишите всё, что пришло. Даже если ка-
жется бредом. Это ваш прямой контакт с душой.

Важно: Это упражнение не заменяет медицинскую по-
мощь. Если у вас острый симптом — обратитесь к врачу.
Но используйте эту практику как дополнение, чтобы понять
глубинный смысл происходящего.



 
 
 

 
Глава 5. Голова не лечит — лечит

тело и поле. Смена фокуса внимания
 

Мы прошли долгий путь в этой первой части. Мы увиде-
ли, как понимание превращается в ловушку. Мы осознали,
что интеллект стал защитой от боли. Мы почувствовали, как
скорость убивает глубину. Мы услышали голос болезни.

И теперь настало время сделать революционный шаг.
В классической психологии до сих пор существует неглас-

ный культ головы. Вся западная психотерапия строится на
принципе: «Если ты осознаешь проблему, она решится» .
Это называется когнитивный подход. Миллионы людей
тратят годы на то, чтобы правильно мыслить о своей пробле-
ме.

Но, друзья мои, это ошибка. Глубокая, системная ошибка.
Голова не лечит. Голова — это лишь интерфейс.
Лечит — тело, которое помнит.
Лечит — поле, которое содержит целостность.
Сегодня мы совершим смену фокуса. Мы перестанем

смотреть на человека как на «ходячий мозг» и начнем ви-
деть его как сложную энерго-информационную структуру,
где мысли — лишь вершина айсберга.

1. Почему голова бессильна? Три закона исцеления
Давайте разберем это на фундаментальном уровне. Поче-

му голова не может быть главным инструментом исцеления?



 
 
 

Закон 1. Мысль — это вторичный процесс.
Мысль возникает ПОСЛЕ того, как тело и поле уже сфор-

мировали реакцию.
Вы не думаете: «Я сейчас испугаюсь» . Сначала ваше тело

выбрасывает адреналин, ваше поле сжимается, и ТОЛЬКО
ПОТОМ мозг создает мысль: «Ой, страшно!»

Мозг — это комментатор, а не режиссер.
Он комментирует то, что уже произошло на уровне тела

и поля. Пытаться изменить реальность через комментатора
— это как пытаться остановить ураган, комментируя его по
телевизору из студии.

Закон 2. Тело не знает времени.
Травма записана в теле не как «воспоминание», а как «со-

стояние».
Когда у вас триггер, ваше тело не знает, что прошло 20

лет. Оно реагирует ТАК, как реагировало бы 20 лет назад.
Вы не можете «объяснить» телу, что опасность миновала.

Тело не говорит на языке логики. Оно говорит на языке ощу-
щений, движения, вибрации.

Закон 3. Поле содержит всю информацию, но не
выдает ее по запросу мозга.

Поле — это многомерное пространство, где хранятся все
сценарии, все версии реальности, все родовые линии. Что-
бы получить из поля информацию, нужно войти в состояние
«пустоты». Мозг, со своей суетой, не может войти в пустоту.
Он мешает.



 
 
 

Поэтому, когда вы пытаетесь «понять» проблему, вы дер-
гаете поле за ниточки. Оно не раскрывается. Оно раскрыва-
ется только тогда, когда вы перестаете дергать и просто ПРИ-
СУТСТВУЕТЕ.

2. Анатомия исцеления: от головы к телу
Теперь давайте построим новую модель. Модель, в кото-

рой исцеление становится реальным, а не виртуальным.
Шаг 1. Признание: «Я не знаю».
Первый шаг — это интеллектуальное смирение.
Вы перестаете притворяться, что ваш мозг знает всё.
Вместо: «Я знаю, что мне нужно простить отца».
Вы говорите: «Я НЕ ЗНАЮ, как исцелить эту боль. Я НЕ

ЗНАЮ, что делать. Но я готов слушать свою душу и свое
тело».

Этот шаг снимает защиту. Он делает вас уязвимым. А уяз-
вимость — это единственное состояние, в котором возмож-
на трансформация.

Шаг 2. Смещение внимания в тело.
Когда вы перестали искать ответы в голове, вы переносите

своё внимание туда, где живет реальность — в тело.
Вместо того чтобы думать о проблеме, вы начинаете чув-

ствовать ее.
Где это в теле? Какая температура? Какая плотность? Ка-

кое движение?
Вы начинаете разговаривать с телом на его языке. Не сло-

вами, а вниманием.



 
 
 

Внимание — это энергия. Куда вы направляете вни-
мание, туда течет энергия. Если вы направляете вни-
мание в голову — вы питаете мысли. Если вы направ-
ляете внимание в тело — вы питаете жизнь.

Шаг 3. Вход в поле.
Когда тело начинает «оттаивать», когда напряжение ухо-

дит, поле раскрывается. Вы перестаете быть просто «телом»
и начинаете быть «пространством».

Вы чувствуете, что ваша идентичность больше, чем ваша
кожа. Вы чувствуете связи, образы, потоки.

В этом состоянии вы можете увидеть проблему не как «ва-
шу» (личную), а как «полевую» (родовую, коллективную). И
это меняет всё.

3. Сравнение двух подходов: Классика vs. Поток
Давайте наглядно сравним, чтобы вы почувствовали раз-

ницу окончательно.
Классический подход (голова):
— Клиент приходит с запросом «боюсь начальника».
— Терапевт спрашивает: «Почему вы боитесь?»
— Клиент анализирует: «Потому что в детстве отец меня

критиковал».
— Терапевт дает интерпретацию: «Вы переносите образ

отца на начальника».
— Клиент говорит: «Я понял. Это проекция».
— Результат: Клиент умный. Он знает о проекции. Но в

следующий раз, когда начальник повышает голос, у клиента



 
 
 

всё равно дрожат колени.
Потоковый подход (тело и поле):
— Клиент приходит с запросом «боюсь начальника».
— Терапевт говорит: «Давайте не будем пока думать о

начальнике. Давайте почувствуем этот страх прямо сейчас,
здесь. Где он в вашем теле?»

— Клиент чувствует: «В груди. Сжатие. Холод».
— Терапевт: «Давайте подышим в это сжатие. Позвольте

ему быть. Спросите у груди, что она хочет сказать».
— Клиент получает от тела: «Я устала защищаться. Я хо-

чу, чтобы меня приняли».
— Затем терапевт работает с полем: «Позвольте образу

отца прийти в поле. Что он держит в руках? Что он хочет
передать?».

— Клиент переживает не «понимание», а освобожде-
ние. Тело отпускает сжатие, поле меняет образ.

— Результат: Клиент выходит из сессии с пустой грудью
и спокойным дыханием. Его тело знает новое состояние.

Видите разницу?
В первом случае — информация.
Во втором — трансформация.
4. Как это работает на практике в сессии?
Для вас, как для будущего проводника, это означает смену

всего вашего инструментария.
Ваш главный инструмент больше не вопрос «поче-

му?».



 
 
 

Ваш главный инструмент — «где?» и «как?».
— «Где сейчас это чувство?»
— «Какого оно размера?»
— «Какого оно цвета?»
— «Какая у него текстура?»
— «Если бы оно двигалось, как бы оно двигалось?»
Эти вопросы мгновенно выдергивают клиента из головы

в тело. Он перестает «рассказывать о жизни» и начинает
«жить» в сессии.

И второе: вы перестаете бояться поля.
Вы позволяете себе «не знать».
Вы позволяете себе быть просто каналом.
Вместо того чтобы выстраивать гипотезы, вы начинаете

считывать информацию из пространства: образы, ощуще-
ния, фразы, которые приходят «ниоткуда».

И вы учитесь проверять это через клиента:
— «У меня возникает образ вязанки дров. Что это для

вас?»
— «Я чувствую тяжесть в плечах, когда вы говорите об

этом. Что происходит с вашими плечами?»
Вы работаете в паре: тело клиента + поле. Это самая мощ-

ная команда в исцелении.
5. Разрушение мифа: «Тело просто механика»
Многие скептики скажут: «Тело — это просто физиоло-

гия. Лечить его нужно массажем или спортом, а не разго-
ворами».



 
 
 

Да, тело — это физиология. Но физиология, управляемая
информацией.

Каждая клетка тела — это приемник. Она принимает сиг-
налы от ваших мыслей (химия), от ваших эмоций (электри-
чество) и от поля (информационные волны).

Когда вы меняете информацию в поле, вы меняете сигнал,
который получают клетки.

Когда вы отпускаете напряжение в теле, вы меняете нерв-
ные импульсы, которые идут в мозг.

Это целостная система. И лечить ее по частям (только го-
лову) — бессмысленно.

6. Мотивационное завершение: Вы — больше, чем
ваш мозг

Друзья, я хочу, чтобы вы почувствовали свободу этого
подхода.

Вы устали быть «умными». Вы устали понимать, но не ме-
няться. Вы устали жить в голове, где тесно и сухо.

Потоковая психология дает вам разрешение:
Оставьте голову в покое.

Не пытайтесь всё понять. Не пытайтесь всё контролиро-
вать. Не пытайтесь всё объяснить.

Просто позвольте себе быть живым.
Позвольте себе чувствовать ногами землю, животом —

дыхание, грудью — страх и радость. Позвольте полю нести
вас, как река несет лодку.

И тогда исцеление придет. Не как сложная формула. А как



 
 
 

естественное состояние, когда всё становится на свои места.
Ваша голова не лечит. Но она может быть тем, кто заме-

тит, что исцеление началось.

Резюме
— Голова — это только комментатор.  Она не создает

реальность, а лишь описывает уже произошедшие процессы.
— Исцеление происходит в теле  (где хранится память

ощущений) и в поле (где хранится целостность и контекст).
— Смена фокуса с головы на тело и поле — это главный

шаг в новой психологии.
— Задача проводника — не объяснять, а помогать клиен-

ту ЧУВСТВОВАТЬ.
— Вы освобождаете себя от бремени быть «знающим экс-

пертом». Вы становитесь «присутствующим проводником».

Практика к главе 5.
«Смена фокуса: от мысли к ощущению»
Это упражнение — ключевое для всей потоковой психо-

логии. Оно переучивает ваш мозг идти не в анализ, а в те-
ло. Выполняйте его каждый раз, когда чувствуете, что «за-
висли» в голове.

— Поймайте мысль. Выберите любую мысль, которая
вызывает у вас напряжение или тревогу. Например: «Я не
справлюсь с этой задачей».

— Остановитесь. Скажите себе: «Стоп. Я не буду ду-



 
 
 

мать об этом дальше. Я сейчас переключусь».
— Закройте глаза. Сделайте один медленный глубокий

вдох.
— Спросите тело: «Где в моем теле я чувствую эту

мысль?»
— Найдите это место. Это может быть грудь, живот,

горло, плечи. Просто понаблюдайте за этим местом.
— Опишите ощущение (без слов-ярлыков). Не ис-

пользуйте слова «тревога», «страх», «напряжение». Исполь-
зуйте физические характеристики:

— «Это теплое или холодное?»
— «Это сжатое или растянутое?»
— «У этого есть цвет?»
— «У этого есть форма?»
— Посидите с этим. Просто будьте с этим ощущением 1

—2 минуты. Не пытайтесь его изменить или убрать. Просто
наблюдайте.

— Заметьте разницу. Сравните, что вы чувствуете в
конце упражнения по сравнению с началом. Часто напряже-
ние уменьшается или трансформируется просто от того, что
вы его осознали не умом, а телом.

Результат: Вы переучиваете свою психику: когда прихо-
дит тревога, вы теперь не бежите в голову за объяснениями,
а идете в тело за опытом. Это основа всей работы.



 
 
 

 
Глава 6. Иллюзия безопасности в
диагнозах. Почему ярлык (МКБ)
иногда мешает видеть человека

 
В современной психологии и психиатрии существует свя-

щенная корова — это диагноз. Мы живем в эпоху, когда
поставить диагноз считается высшим пилотажем профессио-
нализма. «Депрессивное расстройство», «Генерализованное
тревожное расстройство», «Пограничное расстройство лич-
ности», «ПТСР», «СДВГ»… Список бесконечен.

Диагноз дает нам чувство контроля. Мы назвали врага —
значит, мы знаем, как с ним бороться. Мы повесили ярлык
на банку с ядом — теперь мы в безопасности.

Но что, если эта безопасность — иллюзия?
Что, если диагноз — это не ключ к исцелению, а тюрьма,

которая запирает человека в клетке его симптомов, не давая
ему выйти за пределы ярлыка?

Сегодня мы разберем эту тему с беспощадной честностью.
Мы не отрицаем пользу психиатрии в острых состояниях. Но
мы говорим о том, что в глубинной терапии диагноз часто
становится главным препятствием.

1. Диагноз как ярлык: механизм сужения
Давайте посмотрим на процесс диагностики с точки зре-

ния нейробиологии и психологии восприятия.



 
 
 

Когда вы ставите диагноз человеку, ваш мозг (и мозг само-
го человека) автоматически включает механизм подтвер-
ждающего поиска. Вы начинаете искать подтверждения
этому диагнозу и игнорировать всё, что в него не вписыва-
ется.

Пример:
Вы поставили клиенту диагноз «Социальная тревож-

ность». Теперь любое его поведение вы интерпретируете че-
рез этот фильтр:

— Он краснеет? → Тревожность.
— Он молчит? → Тревожность.
— Он агрессивен? → Защитная реакция при тревожно-

сти.
Но что, если он краснеет от гнева? Что, если он молчит,

потому что не хочет говорить с вами? Что, если он агресси-
вен, потому что ему не хватает уверенности, а не потому что
он тревожится?

Диагноз сужает реальность.  Он превращает много-
мерного человека в плоскость симптомов. Он стирает уни-
кальность, контекст, историю, поле.

2. Иллюзия «объективности»: Кто создает норму?
Диагнозы в МКБ (Международной классификации болез-

ней) создаются на основе статистики. Они описывают то, что
«отклоняется от нормы».

Но кто определяет норму?
Норма определяется культурой, эпохой, политической си-



 
 
 

туацией.
То, что было нормой 100 лет назад (например, «истерия»

у женщин), сегодня считается сексизмом.
То, что в одной культуре считается «одержимостью духа-

ми», в другой — шизофренией.
Диагноз — это не объективная истина. Это коллек-

тивный договор. Это способ общества упорядочить хаос.
Когда вы вешаете ярлык «Пограничное расстройство»,

вы говорите человеку: «Твой способ реагировать на мир —
неправильный. Ты — ошибка природы».

Как вы думаете, это способствует исцелению? Или это
усугубляет чувство стыда и изоляции?

3. Как диагноз становится самоисполняющимся
пророчеством

Это самое коварное свойство психиатрического ярлыка.
Человек получает диагноз. Он идет в интернет. Читает

про «неизлечимость» ПТСР или про «хронический харак-
тер» депрессии. И его подсознание получает установку: «Я
болен. И это навсегда».

Он перестает бороться. Он перестает искать глубинные
причины. Он принимает «роль больного» и начинает ей со-
ответствовать.

Он больше не говорит: «Я не справляюсь с жизнью, по-
тому что у меня тяжелое детство» . Он говорит: «У меня
депрессия, поэтому я не справляюсь» .

Разница колоссальная.



 
 
 

— В первом случае — есть надежда на исцеление через
проработку.

— Во втором случае — есть пожизненный приговор.
И самое страшное: диагноз дает человеку индульген-

цию. Он может не меняться, потому что «это же болезнь».
Он может не брать ответственность за свою жизнь, потому
что «это не я, это мое расстройство».

4. Вторичная выгода диагноза: защита от жизни
Мы уже говорили о вторичной выгоде болезни. Теперь по-

говорим о вторичной выгоде ярлыка.
Диагноз дает человеку (и его окружению) легитимность:
— «Я не ленивый. У меня депрессия. Вы не имеете права

требовать от меня действий».
— «Я не истеричный. У меня БАР (биполярное расстрой-

ство). Мне нужен покой».
— «Я не агрессивный. У меня ПРЛ (пограничное рас-

стройство). Это моя защита».
Диагноз становится щитом, который защищает человека

от ответственности за свою жизнь. И как только этот щит по-
является, исцеление становится невозможным. Потому что
исцеление требует принятия ответственности за себя.

5. Потоковый подход: человек больше диагноза
В потоковой психологии мы смотрим на человека иначе.
Мы признаем, что у человека есть определенные паттер-

ны. Мы признаем, что ему нужна помощь. Мы признаем, что
его состояние может быть тяжелым.



 
 
 

Но мы НЕ наклеиваем ярлык, который замораживает его
в этом состоянии.

Мы говорим:
«У тебя есть опыт, который привел к таким реакциям.

Это имеет смысл. Это защита. Но это не ты. Это то, что
с тобой происходит. И это можно изменить, когда ты бу-
дешь готов».

Мы не лечим «депрессию». Мы лечим человека, у кото-
рого есть депрессивные переживания.

Мы не лечим «тревожное расстройство». Мы лечим че-
ловека, у которого есть тревога, и мы хотим понять, о чем
эта тревога говорит.

Для нас человек всегда больше, чем его симптом.
6. Как работать с клиентом, «зараженным» диагно-

зом?
Это важный практический раздел для вас, как для про-

водника.
Допустим, к вам приходит клиент с историей:
«У меня ПТСР. Мне поставили диагноз 3 года назад. Я

хочу, чтобы вы меня вылечили».
Ваша задача — деконструировать диагноз , но мягко,

экологично.
Шаг 1. Признайте опыт.
Не отвергайте его диагноз.
Скажите: «Я вижу, что вы прошли через тяжелый опыт.

Ваша психика нашла способ защитить вас. Это важно» .



 
 
 

Это дает клиенту чувство безопасности. Вы не отрицаете
его реальность.

Шаг 2. Переформулируйте.
Предложите новый язык.
Вместо: «У меня ПТСР».
Предложите: «У меня есть опыт, который вызывает

сильные реакции. Давайте посмотрим, как эти реакции про-
являются здесь и сейчас» .

Вы переводите фокус с ярлыка на живой процесс.
Шаг 3. Исследуйте тело.
Спросите: «Когда вы говорите о ПТСР, что вы чувствуе-

те в своем теле прямо сейчас?»
Это мгновенно выводит клиента из головы (где диагноз —

это концепция) в тело (где диагноз — это переживание). А
с переживанием можно работать.

Шаг 4. Найдите смысл.
Спросите: «Что, по-вашему, пытается сказать вам эта

реакция? Если бы она была голосом, что бы она говорила?»
Когда клиент начинает видеть в своих симптомах не

«сбой», а «сообщение», он перестает быть пассивной жерт-
вой. Он становится исследователем.

Шаг 5. Отделите личность от симптома.
Подведите клиента к осознанию:
«Вы — не ваша тревога. Вы — тот, кто переживает

тревогу. Тревога — это волна, которая приходит и уходит.
А вы — океан, который остается».



 
 
 

Это момент пробуждения.
7. Честность с собой: Диагноз как защита специа-

листа
Я должна затронуть и эту сторону.
Иногда специалисты цепляются за диагноз, потому что

сами боятся неопределенности .
Если я не знаю, что с клиентом, я чувствую себя неуве-

ренно. Если я ставлю диагноз, я чувствую себя «экспертом».
Я знаю, что делать.

Но потоковая психология требует от вас мужества быть в
незнании.

Вы не должны знать, «что это». Вы должны быть настро-
ены на канал.

Ваша задача — не диагностировать, а присутствовать.
Позвольте себе быть «незнающим». Позвольте клиенту

показать вам себя, а не ярлык.
8. Мотивационное завершение: За ярлыком — че-

ловек
Друзья, я обращаюсь к вам, кто работает с людьми или

идет к исцелению.
Не дайте ярлыку украсть вашу уникальность.
Не дайте ярлыку украсть вашу надежду.
Вы — не диагноз. Вы — живая, дышащая, меняющаяся

история.
Каждый день вы — новый. Каждый день вы можете вы-

брать иной путь, иное дыхание, иное поле.



 
 
 

Диагноз — это карта. Но карта — это не территория.
Идите вглубь, за карту. Туда, где живет ваша душа.

Резюме
— Диагноз — это ярлык, который сужает восприятие

человека и создает самоисполняющееся пророчество.
— Диагноз дает иллюзию безопасности, но часто мешает

видеть целостность и уникальность человека.
— Вторичная выгода диагноза — это защита от ответ-

ственности и свобода не меняться.
— В потоковой психологии мы не лечим диагнозы. Мы

работаем с живым процессом и личным опытом.
— Задача проводника — помочь клиенту снять ярлык и

увидеть себя как океан, а не как волну.

Практика к главе 6.
«Снятие ярлыка»
Это упражнение для тех, у кого есть официальный или

неофициальный психологический диагноз, или для специа-
листов, которые хотят тренировать навык видеть человека за
ярлыком.

Для себя (клиентский вариант):
— Напишите свой диагноз. Возьмите лист бумаги. На-

пишите: «У меня…» (впишите свой диагноз).
— Задайте себе вопросы:  Прочитайте это написанное

и честно ответьте себе:



 
 
 

— «Как этот ярлык помогает мне? Какую защиту он
дает?»

— «Как этот ярлык мешает мне? Где он ограничивает
мою свободу?»

— «Кем бы я был, если бы у меня НЕ БЫЛО этого диа-
гноза? Что бы я делал по-другому?»

— Перепишите. Возьмите новый лист и перепишите
фразу без ярлыка, языком опыта:

— «У меня есть опыт, который вызывает… (опишите,
что вы чувствуете)».

— «Этот опыт научил меня… (опишите защиту). Но
сейчас я хочу… (опишите желание)».

— Почувствуйте разницу. Прочитайте первый лист и
второй. Обратите внимание на то, как меняется ваше дыха-
ние и телесное ощущение. Где больше жизни?

Для специалиста (работа с клиентом):
В сессии, когда клиент навешивает на себя ярлык, скажи-

те:
«Давайте представим, что на вас наклеен этот ярлык.

А теперь снимите его и положите на стул напротив. По-
смотрите на него. Скажите этому ярлыку: „Я больше, чем
ты“. Что вы чувствуете?»

Затем вернитесь к телу: «А теперь, без этого ярлыка, что
вы чувствуете в своем теле?»

Это упражнение позволяет клиенту занять позицию на-
блюдателя по отношению к диагнозу, а не сливаться с ним.



 
 
 

 
Глава 7. Терапевтический

нарциссизм. Опасность
позиции «я знаю лучше»

 
В мире классической психологии существует негласный

культ «эксперта». Специалист — это тот, кто знает. Кто про-
читал книги. Кто прошел супервизии. Кто имеет сертифика-
ты. Он сидит в кресле, излучая уверенность, и говорит кли-
енту: «Я вижу твою проблему. Ты не знаешь, но я знаю. До-
верься мне».

Это называется экспертная позиция.
И она смертельно опасна. Не для клиента (хотя и для него

тоже), а для самой терапии.
Экспертная позиция — это маска. За ней часто прячется

нарциссическая потребность  быть нужным, быть спаси-
телем, быть тем, без кого клиент «пропадет».

Сегодня мы вскроем этот нарыв. Потому что без этого
вы никогда не станете настоящим проводником. Вы остане-
тесь просто «умным человеком с дипломом», который лечит
свою собственную рану через клиентов.

1. Природа терапевтического нарциссизма: корни
Давайте посмотрим честно. Почему мы идем в помогаю-

щие профессии?
Мы идем туда, потому что мы сами были ранены. Мы



 
 
 

ищем исцеление для себя, помогая другим. И это нормаль-
но. Это называется «рана целителя».

Но есть тонкая грань, когда эта рана становится не движу-
щей силой, а тюрьмой.

Терапевтический нарциссизм начинается там, где специ-
алист:

— Испытывает удовольствие от того, что клиент в него
верит.

— Получает самооценку от благодарности клиента.
— Нуждается в том, чтобы чувствовать себя «всемогу-

щим», когда клиент идет на поправку.
— Не выносит критики и сомнений в своих методах.
— Считает, что его интерпретации — единственно вер-

ные.
Это не просто «плохой характер». Это защита. Защита от

собственного бессилия, от собственной боли, от собственно-
го несовершенства.

2. Явные и скрытые формы нарциссизма в сессии
Терапевтический нарциссизм проявляется по-разному.

Иногда он кричащий, иногда — шепчущий. Но он всегда
разрушителен.

Форма 1. Гиперинтерпретация
Это когда специалист видит символику и глубину в каж-

дом слове клиента.
Клиент говорит: «Я устал».
Терапевт: «Это не усталость. Это подавленная агрессия.



 
 
 

Вы не разрешаете себе злиться, и это вас истощает» .
Может быть, клиент просто спал 4 часа и хочет выпить

кофе?
Гиперинтерпретация — это способ специалиста показать

свою «глубину» и «компетентность». Но на самом деле это
насилие над реальностью клиента. Вы не слышите его. Вы
слышите свою теорию.

Форма 2. Спасательство
Это когда специалист берет на себя ответственность за

жизнь клиента.
Он говорит: «Я вас вылечу. Я знаю, как вам помочь. Де-

лайте, как я говорю».
Здесь нет партнерства. Есть отношения «родитель-ребе-

нок». Клиент становится маленьким и беспомощным, а спе-
циалист — всемогущим родителем, который решает всё.

Но взрослый человек не исцеляется, когда кто-то решает
за него. Он исцеляется, когда учится решать сам.

Форма 3. Обесценивание других методов
Это когда специалист критикует других коллег, другие

школы, другие подходы.
«КПТ — это поверхностно. Гештальт — это не про глу-

бину. Только мой метод — настоящий» .
За этим стоит страх: «А вдруг я ошибаюсь? А вдруг есть

что-то лучше меня?».
Нарциссическая защита всегда нуждается в том, чтобы

принизить другого, чтобы возвысить себя.



 
 
 

Форма 4. Потребность в благодарности
Специалист ждет, что клиент будет его благодарить. Он

радуется, когда клиент говорит: «Вы мне очень помогли». И
расстраивается, если этого не происходит.

Но настоящая терапия — это не про «спасибо». Это про
свободу клиента. Если клиент не благодарит, это может озна-
чать, что он просто берет свою жизнь в свои руки. И это —
лучший результат.

3. Почему это разрушает терапию?
Теперь давайте посмотрим, что происходит с клиентом,

когда он сталкивается с терапевтическим нарциссизмом.
Эффект 1. Клиент перестает доверять себе.
Когда специалист постоянно говорит: «Ты не знаешь, я

знаю», клиент отучается слушать свой внутренний голос. Он
начинает зависеть от мнения специалиста. Он становится
«хорошим пациентом», который ждет инструкций.

Но в этом случае исцеление не наступает. Потому что кли-
ент не становится автономным. Он просто перекладывает
свою ответственность на терапевта.

Эффект 2. Клиент начинает врать (или молчать).
Чтобы не разочаровать «всемогущего» терапевта, клиент

начинает говорить то, что от него ждут. Он скрывает свои
истинные чувства, если они идут вразрез с интерпретациями
терапевта.

Вместо искренности — игра. Вместо глубины — поверх-
ность.



 
 
 

Эффект 3. Имитация терапии.
Самое страшное. Внешне сессия выглядит отлично. Кли-

ент соглашается. Терапевт интерпретирует. Все улыбаются.
Но внутри ничего не меняется.

Это имитация. Театр. Клиент приходит, чтобы получить
порцию внимания и подтверждения, а не чтобы реально
трансформироваться.

4. Как распознать терапевтический нарциссизм в
себе?

Это самый честный раздел. Признание — первый шаг к
исцелению. Исцелению не клиента, а вас самих как специа-
листа.

Задайте себе эти вопросы. Ответьте максимально честно,
без самообмана.

— «Нуждаюсь ли я в том, чтобы клиент считал меня
„лучшим терапевтом“?»

— «Чувствую ли я раздражение, когда клиент сомнева-
ется в моих словах?»

— «Боюсь ли я признаться клиенту, что я не знаю от-
вета?»

— «Получаю ли я удовольствие от того, что клиент эмо-
ционально зависит от меня?»

— «Критикую ли я коллег, чтобы почувствовать себя бо-
лее компетентным?»

— «Чувствую ли я пустоту или тревогу, если у меня нет
„успешных“ клиентов?»



 
 
 

— «Часто ли я прерываю клиента, чтобы дать свою ин-
терпретацию?»

Если на большинство вопросов вы ответили «да» — это
звоночек. Не паникуйте. Это не значит, что вы «плохой» спе-
циалист. Это значит, что вы человек.

Терапевтический нарциссизм — это не приговор.
Это приглашение к росту.

5. Лекарство от нарциссизма: смирение и позиция
проводника

Как мы уже говорили в первых главах, потоковая психоло-
гия предлагает смену позиции. От эксперта — к провод-
нику.

Что значит быть проводником?
— Проводник не знает путь за клиента. Он идет рядом.
— Проводник не интерпретирует жизнь клиента. Он за-

дает вопросы, которые помогают клиенту интерпретировать
её самому.

— Проводник не спасает клиента. Он создает простран-
ство, в котором клиент может спасти себя сам.

— Проводник не ищет благодарности . Он радуется
свободе клиента.

Это требует колоссального смирения.
Смирение признать: «Я не знаю, что для тебя лучше.

Только ты знаешь. Я здесь, чтобы помочь тебе услышать
себя».

Это страшно. Потому что тогда вы теряете роль «всемо-



 
 
 

гущего». Вы становитесь обычным человеком, который про-
сто присутствует. Но именно в этом присутствии и рождает-
ся настоящее исцеление.

6. Практический шаг: как отличить свою проекцию
от интуиции

Очень часто терапевтический нарциссизм маскируется
под интуицию. Специалист говорит: «Я интуитивно чув-
ствую, что это…». Но на самом деле это его собственная
проекция, его собственный непрожитый опыт.

В следующей главе мы будем подробно разбирать, как от-
личить интуицию от проекции. Но здесь я дам вам один клю-
чевой маркер.

Маркер чистой интуиции: она не защищает ваше
эго.

— Если у вас возник образ или ощущение, и вы можете
его отпустить, если клиент его не подтверждает, — это ин-
туиция.

— Если вы привязаны к своей гипотезе и хотите дока-
зать клиенту, что вы правы, — это проекция, это нарцис-
сизм.

Простой критерий:
— «Мне пришел образ…» — интуиция.
— «Я уверен, что это…» — нарциссизм.
7. Мотивационное завершение: освобождение от

роли
Друзья, я приглашаю вас к освобождению.



 
 
 

Освобождению от бремени быть «всемогущим».
Освобождению от страха быть «недостаточно умным».
Освобождению от потребности в признании.
Когда вы отказываетесь от роли спасателя, вы становитесь

по-настоящему свободными. Вы можете просто быть. При-
сутствовать. Дышать.

И в этом присутствии клиент чувствует себя в безопасно-
сти. Он не боится ошибиться. Он не боится разочаровать.
Он может быть собой.

А когда человек может быть собой — исцеление происхо-
дит само.

Резюме
— Терапевтический нарциссизм  — это потребность

специалиста чувствовать себя всемогущим, нужным и непо-
грешимым.

— Он проявляется в гиперинтерпретации, спасательстве,
обесценивании других методов и потребности в благодарно-
сти.

— Он разрушает терапию, потому что клиент перестает
доверять себе, начинает врать и имитировать изменения.

— Лекарство — смирение и переход в позицию провод-
ника, а не эксперта.

— Ключевое отличие интуиции от нарциссической про-
екции: интуицию можно отпустить, если она не подтвержда-
ется.



 
 
 

Практика к главе 7.
«Честность с собой: три вопроса перед сессией»
Это упражнение для специалистов. Перед каждой сессией

задавайте себе эти три вопроса. Они станут вашим защит-
ным фильтром против терапевтического нарциссизма.

— «Сейчас я хочу помочь клиенту или я хочу под-
твердить свою компетентность?»

— Если второе — выдохните и отпустите это. Вернитесь
к первому.

— «Если моя гипотеза окажется неверной, я буду
этому рад (потому что узнаю что-то новое) или рас-
строен (потому что моя интерпретация не сработа-
ла)?»

— Если второе — вы привязаны к своему эго. Отпустите
привязанность.

— «Могу ли я сейчас, в этой сессии, сказать клиенту
„Я не знаю“, если это будет правдой?»

— Если нет — вы боитесь потерять авторитет. Но насто-
ящий авторитет рождается из честности.

После сессии: Задайте себе вопрос:
— «Были ли моменты, где я навязывал свое мнение? Где

я прервал клиента, чтобы дать интерпретацию?»
— Запишите это. Наблюдайте за собой. Каждый день ва-

ше мастерство растет.



 
 
 

 
Глава 8. Потребительское
отношение к психологии.

«Сделайте мне быстро и без боли»
 

Мы живем в мире, где всё продается и покупается. Мы
привыкли заказывать еду с доставкой за 15 минут, находить
любую информацию за секунду, заказывать такси в один
клик. Мир стал сервисом. И мы, сами того не замечая, пе-
ренесли эту модель на самую интимную сферу — на работу
со своей душой.

В кабинет психолога приходит не просто человек с болью.
Приходит потребитель.

Он говорит:
— «У меня проблема. Я плачу деньги. Вы должны её ре-

шить».
— «Сколько сессий нужно, чтобы убрать тревогу? Две?

Три?»
— «Дайте мне технику, я сделаю дома и всё пройдёт» .
— «Я хочу стать счастливым. Быстро. Без боли. Я не

хочу копаться в детстве».
Это — потребительское отношение к психологии . И

оно смертельно опасно для глубинной работы.
Потому что глубинная работа — это не услуга. Это путь.

Это не покупка. Это посвящение.



 
 
 

Сегодня мы разберем эту ловушку. Потому что пока кли-
ент остается в позиции потребителя, он не изменится. Он
просто «купит» себе очередную иллюзию.

1. Психология как «макдональдс»: миф о быстром
счастье

Современная индустрия саморазвития во многом винова-
та в этом. Нас кормят обещаниями:

— «Стань миллионером за 3 дня».
— «Избавься от страха за 1 час».
— «Найди любовь всей жизни по формуле» .
Люди привыкают к этим обещаниям. Они приходят в пси-

хологию с тем же запросом: «Дайте мне волшебную таб-
летку».

Но психика человека не работает как автомобиль. Вы не
можете прийти в автосервис, сказать: «У меня стук в мото-
ре», и через час забрать машину с новым мотором.

Психика — это экосистема. Это живой лес, где всё свя-
зано со всем. Вы не можете вырубить одно дерево, не затро-
нув всё остальное.

Быстрое решение — это миф. И чем быстрее клиент
это осознает, тем быстрее начнется реальная работа.

2. Почему «без боли» невозможно?
Это самый сложный момент в работе с потребителем.
Клиент говорит: «Я хочу убрать тревогу, но я не хочу чув-

ствовать страх. Я хочу убрать боль в спине, но я не хочу
вспоминать травму» .



 
 
 

Он хочет исцеления без прохождения через исцеление.
Он хочет выйти из тюрьмы, не пройдя через дверь.

Но законы психики жестоки (и мудры):
— Чтобы отпустить боль, нужно с ней встретиться.
— Чтобы исцелить старую рану, нужно её увидеть.
— Чтобы обрести радость, нужно проплакать горе.
Болезнь — это крик. Чтобы он замолчал, нужно ответить

на этот крик. А не просто нажать кнопку «выключить звук».
3. Три потребительских сценария в сессии
Давайте разберем три типичные модели поведения клиен-

та-потребителя. Узнайте их — это поможет вам не попасть
в ловушку.

Сценарий 1. «Быстрый результат»
Клиент просит «супертехнику». Он хочет, чтобы вы за 1

сессию сделали с ним чудо.
Признаки:
— Клиент торопит вас: «Давайте быстрее».
— Клиент спрашивает: «Сколько сессий мне понадобит-

ся?» (как будто покупает тур).
— Клиент после 2 сессий говорит: «А почему я еще не ис-

целился?»
Ваша задача: Экологично объяснить, что психика не под-

чиняется срокам.
Скажите: «Я не могу обещать вам время. Я могу обещать

вам процесс. Если вы готовы в него войти — результаты
придут. Если вы хотите только результат — это похоже



 
 
 

на желание родить ребенка за месяц. Это невозможно» .
Сценарий 2. «Без боли»
Клиент уходит от любых сложных тем. Как только вы ка-

саетесь чего-то болезненного, он говорит: «Я не хочу об этом
говорить. Давайте лучше про работу».

Признаки:
— Клиент всегда говорит на безопасные темы.
— Клиент прерывает вас, когда вы подходите к глубине.
— Клиент спрашивает: «Нельзя ли сделать это мягко?»
Ваша задача: Честно предупредить. Но мягко.
Скажите: «Я понимаю ваше желание избежать боли. Но

эта боль — ваш проводник. Она показывает вам, куда нуж-
но идти. Если мы не пойдем туда, она останется с вами.
Мы можем идти медленно, но мы должны идти» .

Сценарий 3. «Делегирование ответственности»
Клиент приходит, как в ремонт. Он говорит: «Вы же спе-

циалист. Вы знаете, что делать. Я плачу вам — вы реша-
ете мою проблему. Я ничего не должен делать» .

Признаки:
— Клиент не делает домашние задания.
— Клиент говорит: «Я не знаю, что чувствую. Вы скажи-

те».
— Клиент пассивен, ждет, что вы «оживите» его.
Ваша задача: Вернуть ответственность.
Скажите: «Я могу быть вашим проводником. Я могу за-

давать вам вопросы. Но я не могу прожить вашу жизнь за



 
 
 

вас. Исцеление — это ваше действие. Я здесь, чтобы помочь
вам действовать, но не вместо вас».

4. Корень потребительства: страх и надежда
За каждым потребительским сценарием стоят две эмоции:

страх и надежда.
— Страх боли, страх неизвестности, страх перемен.
— Надежда, что кто-то могущественный (терапевт) возь-

мет эти страхи и просто их «уберёт».
Клиент хочет, чтобы терапевт стал волшебником, кото-

рый взмахом палочки уберет все проблемы.
Но ваша задача — не быть волшебником. Ваша задача —

быть тем, кто покажет клиенту, что он сам — волшеб-
ник. Это гораздо более сложная и благородная роль.

5. Что делать проводнику? Трансформация потре-
бителя в ученика

Это главный навык, который вы должны развить. Вы
должны уметь переводить клиента из позиции «потреби-
тель» в позицию «ученик» или «со-творец».

Вот шаги этого перевода.
Шаг 1. Контракт на процесс (а не на результат)
В самом начале работы (или в любой момент, когда вы

чувствуете потребительский настрой) договоритесь с клиен-
том.

Скажите:
«Давайте договоримся. Я не обещаю вам, что через месяц

вы будете счастливы. Это не в моей власти. Но я обещаю



 
 
 

вам, что через месяц у вас будет больше понимания себя,
больше контакта с телом и больше инструментов. А даль-
ше — ваш выбор».

Это снимает с вас ответственность за результат и перекла-
дывает её на процесс.

Шаг 2. Легализация боли
Объясните клиенту, что боль — это не враг.
Скажите:
«Ваша боль — это не поломка. Это сигнал. Если у вас

болит колено, вы идете к врачу. Если у вас болит душа — вы
пришли к психологу. Но чтобы убрать боль, нужно понять,
откуда она. Это требует времени и смелости. Но я буду с
вами на этом пути».

Шаг 3. Возвращение ответственности
Каждый раз, когда клиент пытается «сдать» вам свою от-

ветственность, мягко возвращайте её.
— Клиент: «Скажите мне, что делать».
— Вы: «Я могу предложить вам варианты. Но решение

— только за вами. Что вы чувствуете, когда думаете об
этих вариантах?»

— Клиент: «Я не справлюсь без вас».
— Вы: «А давайте представим, что я сейчас исчез. Что

бы вы делали? Что бы вы почувствовали?»
Шаг 4. Обучение терпению
Это одно из главных исцелений, которое вы можете дать

клиенту.



 
 
 

Скажите:
«Современный мир научил нас, что всё должно быть

быстро. Но природа не быстрая. Дерево растет годами.
Ребенок вызревает 9 месяцев. Ваша новая личность тоже
требует времени. Не торопите себя. Разрешите себе быть
в процессе».

6. Что делать, если клиент уходит?
Это важный момент. Не все клиенты готовы выйти из по-

требительской позиции.
Некоторые скажут: «Это слишком долго. Я пойду к друго-

му специалисту, который пообещает мне быстрее» .
И это нормально.
Ваша задача — не удерживать клиента цепко. Ваша задача

— быть честным.
Скажите: «Я понимаю, что вы ищете быстрый путь. Я

не могу его вам дать, потому что это было бы нечестно с
моей стороны. Я желаю вам найти то, что вам нужно. И
если вы решите вернуться — я всегда здесь» .

Это акт уважения. Вы уважаете его выбор, даже если он
не совпадает с вашим подходом.

И поверьте, многие возвращаются. Потому что «быстрые»
решения не работают. И клиенты, наткнувшись на стену ил-
люзий, понимают, что глубина — единственный путь.

7. Мотивационное завершение: исцеление — это
посвящение

Друзья, я хочу, чтобы вы усвоили это глубоко.



 
 
 

Исцеление — это не услуга. Это посвящение.
Это отказ от контроля.
Это согласие быть уязвимым.
Это готовность идти в темноту, чтобы найти свет.
Это терпение, которого у вас, возможно, никогда не было.
Когда клиент приходит с потребительским настроем, он

на самом деле говорит: «Я хочу исцелиться, но я боюсь».
И ваша задача — держать его за руку и вести, но не тащить

насильно. Идти в его темпе, но показывать направление.
Вы — не продавец счастья. Вы — проводник к свободе.

Резюме
— Потребительское отношение  — это запрос на

«быстро и без боли», который саботирует глубинную работу.
— Клиент-потребитель торопит, избегает боли и перекла-

дывает ответственность на терапевта.
— Корень потребительства — страх и надежда на «вол-

шебную таблетку».
— Задача проводника — трансформировать потребителя

в ученика через контракт на процесс, легализацию боли и
возвращение ответственности.

— Не все клиенты готовы к этому. Уважайте их выбор,
даже если они уходят.

Практика к главе 8.
«Работа с потребительским запросом»



 
 
 

Это упражнение для специалистов. Оно поможет вам на-
учиться экологично работать с клиентами, которые находят-
ся в потребительской позиции.

Шаг 1. Распознавание.
Вспомните любого клиента, который проявлял потреби-

тельские черты. Напишите список его фраз (или характер-
ных действий):

— «Сколько времени это займет?»
— «Дайте мне технику».
— «Я не хочу говорить об этом».
— «Почему я еще не изменился?»
Шаг 2. Анализ вашей реакции.
Напишите, как вы реагировали. Было ли вам неудобно?

Было ли вам страшно потерять клиента? Хотелось ли вам
«потрафить» и дать ему то, что он просит, даже если это не
полезно?

Шаг 3. Новый сценарий.
А теперь перепишите эту ситуацию так, как бы вы хотели

её провести. Используя шаги из этой главы:
— Как бы вы объяснили клиенту процесс?
— Как бы вы легализовали его боль?
— Как бы вы вернули ему ответственность?
Например:
Вместо: «Хорошо, я дам вам упражнение».
Напишите: «Я понимаю, что вы хотите быстрого реше-

ния. Но я хочу быть честной: упражнение без вашего внут-



 
 
 

реннего контакта не сработает. Давайте сначала почув-
ствуем, что происходит в вашем теле. А потом мы посмот-
рим, какое упражнение подойдет именно вам».

Шаг 4. Ролевая игра.
Попробуйте проиграть этот новый сценарий с коллегой

или перед зеркалом. Прочувствуйте новый язык — язык
проводника, а не «продавца услуг».

Это упражнение научит вас уверенно и мягко держать
рамку глубины.



 
 
 

 
Глава 9. Кризис доверия к методам.

Когда протоколы душат душу
 

Мы живем в эпоху великого разочарования. Миллионы
людей прошли через терапию. Они выполняли домашние за-
дания. Они заполняли дневники. Они дышали по квадратам.
Они говорили «я тебя вижу» пустому стулу.

И многие из них… ничего не почувствовали.
Они получили протокол, но не получили исцеления.
Они получили технику, но не получили встречи.
Они получили алгоритм, но не получили живого при-

косновения.
Это — кризис доверия к методам . Когда клиент пере-

стает верить в то, что ему предлагают, потому что он чув-
ствует: это работает с головой, но не с душой.

Сегодня мы разберем этот кризис. Не для того, чтобы
обесценить все методы. А для того, чтобы понять: время
протоколов прошло. Наступает время потока.

1. Эпоха механистической психологии
Чтобы понять кризис, мы должны посмотреть на его кор-

ни.
Вся современная психология (и особенно когнитивно-по-

веденческая терапия, КПТ) построена по образу и подобию
медицины. Медицина работает по принципу:

— Есть симптом.



 
 
 

— Есть диагноз.
— Есть протокол лечения.
— Есть результат.
Это работает с переломом ноги. Это работает с инфекци-

ей. Это не работает с душой.
Но психология, стремясь быть «научной», скопировала

эту модель. Она создала сотни протоколов для сотен «рас-
стройств». Она алгоритмизировала исцеление. Она превра-
тила живого человека в набор симптомов, к которым нужно
применить правильный инструмент.

И этот подход дал свои плоды… но только на поверхно-
сти.

КПТ прекрасно работает с мыслями. Но она не ра-
ботает с телом. Она не работает с полем. Она не рабо-
тает с душой.

Она учит человека управлять своим мышлением. Но она
не учит его чувствовать. А чувство — это и есть жизнь.

2. Почему протоколы душат душу?
Давайте разберем три главные причины, почему жесткие

протоколы становятся не помощью, а тюрьмой.
Причина 1. Протокол не видит человека.
Когда терапевт работает по протоколу, он видит не чело-

века, а случай из учебника. Он говорит: «У вас тревож-
ное расстройство. Мы применим экспозиционную терапию.
Шаг 1, шаг 2, шаг 3».

Но что, если за этой тревогой стоит не «дисфункциональ-



 
 
 

ное убеждение», а невыплаканная печаль? Что, если за тре-
вогой стоит подавленная ярость на несправедливость мира?
Что, если за тревогой стоит родовая травма, которая переда-
лась от бабушки?

Протокол этого не видит. Протокол видит только симп-
том. И он «лечит» симптом, не затрагивая причину. Это как
сбивать температуру, не вылечивая инфекцию.

Причина 2. Протокол убирает контакт.
Живое исцеление рождается в контакте. В том, как тера-

певт смотрит на клиента. В том, как он дышит. В том, как
он присутствует.

Протокол убирает этот контакт. Он заменяет живое взаи-
модействие механическим применением техник.

— «Сейчас мы сделаем техника…»
— «По инструкции нужно сделать так…»
Клиент чувствует себя не человеком, а объектом мани-

пуляции. Он не чувствует, что его видят. Он чувствует, что
его «чинят».

И в этом нет исцеления. Потому что исцеление — это ко-
гда тебя видят. Когда твою боль принимают. Когда с тобой
дышат в одном ритме.

Причина 3. Протокол отрицает уникальность.
Каждый человек уникален. Каждая травма уникальна.

Каждая душа уникальна.
Протокол говорит: «Все люди с тревогой — одинаковые.

Мы применим к ним одну и ту же схему».



 
 
 

Это абсурд. Это как сказать, что все цветы должны расти
по одной инструкции. Но один цветок любит тень, другой —
солнце. Один любит влагу, другой — засуху.

Душа человека — это цветок. И он требует индивидуаль-
ного ухода. Протокол же предлагает «поливать по расписа-
нию».

3. Три слоя разочарования клиента
Давайте посмотрим, как это переживает клиент. Какие

этапы он проходит, прежде чем сказать: «Терапия не рабо-
тает».

Слой 1. Разочарование в специалисте.
Клиент приходит к психологу. Психолог говорит умные

вещи. Но клиент чувствует: «Он меня не слышит. Он слы-
шит свои теории. Он применяет ко мне шаблон» .

Клиент уходит. Он не возвращается. Или возвращается,
но уже без веры.

Слой 2. Разочарование в методе.
Клиент пробует КПТ. Он пробует гештальт. Он пробу-

ет психоанализ. Он пробует телесно-ориентированную тера-
пию.

Но везде одно и то же: ему дают техники, но не дают
встречи. Он чувствует себя «сырым материалом», который
обрабатывают.

И он говорит: «Методы не работают. Психология — это
пустышка».

Слой 3. Разочарование в себе.



 
 
 

Это самый глубокий слой. Клиент думает: «Если даже
эти методы не помогают, значит, я безнадежен. Я сломан
окончательно».

Это ложный вывод. Но он разрушает надежду. И человек
сдается.

4. Кризис доверия как точка роста
Но я хочу сказать вам: кризис доверия — это не конец.

Это начало.
Когда клиент разочаровывается в протоколах, он откры-

вает пространство для нового. Он становится готовым к че-
му-то иному. К чему-то живому. К чему-то, что не втиски-
вается в рамки.

Именно здесь рождается Потоковая психология. Это от-
вет на кризис.

Потоковая психология не отрицает методы. Она их
прожигает.

Она говорит: «Методы — это инструменты. Не больше.
Инструмент работает, если он в руках мастера, который
чувствует материал. Если мастер не чувствует — инстру-
мент бесполезен» .

В потоковой психологии главное — не метод. Главное —
чувствительность проводника к состоянию клиента, к
телу, к полю.

5. Как работать без протоколов?
Это вопрос, который волнует многих специалистов. Если

нет протокола — как знать, что делать?



 
 
 

Ответ: вы знаете, потому что вы чувствуете.
Вот алгоритм работы в потоке:
Шаг 1. Настройка.
Вы входите в состояние «пустоты». Вы отпускаете все тео-

рии, все диагнозы, все ожидания. Вы просто присутствуете.
Шаг 2. Считывание.
Вы считываете состояние клиента. Не через вопросы, а че-

рез ощущения. Вы чувствуете его напряжение. Вы видите его
зажимы. Вы слышите подтекст его слов.

Шаг 3. Отклик.
Вы не выбираете метод по учебнику. Вы выбираете от-

клик. То, что приходит «сейчас». Это может быть вопрос.
Это может быть дыхательное упражнение. Это может быть
работа с образом. Это может быть просто тишина.

Вы идете за потоком. Вы доверяете тому, что рождается
в моменте.

Шаг 4. Проверка.
Вы проверяете: работает ли это? Меняется ли состояние

клиента? Дышит ли он глубже? Расслабляются ли его плечи?
Появляется ли в глазах свет?

Если нет — вы меняете направление. Вы не держитесь за
протокол. Вы держитесь за клиента.

6. Что делать, если вы боитесь отказаться от про-
токолов?

Это честный вопрос. Многие специалисты цепляются за
протоколы, потому что они дают ощущение безопасности.



 
 
 

«Я знаю, что делать. Я следую инструкции. Я не ошибусь» .
Но эта безопасность — иллюзорна. Потому что, следуя

протоколу, вы можете пропустить главное. Вы можете не за-
метить, что клиенту нужна не техника, а слезы. Вы можете
не заметить, что клиенту нужно не объяснение, а принятие.

Отказ от протоколов требует мужества.  Это прыжок
в неизвестность. Это доверие к себе и к потоку.

Но именно здесь рождается настоящее мастерство. Не в
знании протоколов, а в умении быть живым в каждый мо-
мент сессии.

7. Мотивационное завершение: за протоколом —
человек

Друзья, я обращаюсь к вам, кто работает с людьми.
Не дайте протоколам украсть вашу душу.
Не дайте протоколам украсть вашу способность чувство-

вать.
Не дайте протоколам сделать из вас робота, который «ле-

чит» по инструкции.
Вы — не робот. Вы — живой проводник. Ваша задача —

не применять методы. Ваша задача — встречать человека.
Встречать его боль, его страх, его надежду.
Встречать его тело, его поле, его душу.
Встречать его целиком, без рамок, без ярлыков, без про-

токолов.
И тогда исцеление приходит. Не как результат примене-

ния техники. А как естественное следствие того, что человек



 
 
 

был услышан и принят.

Резюме
— Кризис доверия к методам  — это закономерный

этап, когда клиенты разочаровываются в протокольной пси-
хологии.

— Протоколы душат душу, потому что они не видят че-
ловека, убирают контакт и отрицают уникальность.

— Кризис — это точка роста. Он открывает пространство
для новой психологии — Потоковой.

— В потоковой психологии главное — не метод, а чув-
ствительность проводника к состоянию клиента.

— Отказ от протоколов — это прыжок в неизвестность,
который требует мужества и доверия к потоку.

Практика к главе 9.
«Живая сессия без протокола»
Это упражнение для специалистов, которые хотят на-

учиться работать в потоке, без жестких протоколов.
Шаг 1. Выбор клиента.
Выберите клиента (или друга), с которым вы можете про-

вести «экспериментальную» сессию. Предупредите его, что
это будет необычный формат. Вы будете отказываться от го-
товых схем и идти за потоком.

Шаг 2. Настройка.
Перед сессией сделайте 5 минут медитации. Отпустите



 
 
 

все теории, все ожидания, все знания. Войдите в состояние
«незнания». Скажите себе: «Я не знаю, что будет. Я дове-
ряю тому, что придет».

Шаг 3. Сессия.
Начните сессию. Но вместо того чтобы следовать прото-

колу:
— Слушайте не только слова, но и тело клиента.
— Следите за своим дыханием, за своим ощущением в

теле.
— Если возникает образ — поделитесь им с клиентом.
— Если возникает желание сделать паузу — сделайте её.
— Если возникает желание спросить: «Что ты чувству-

ешь сейчас?» — спросите.
— Не планируйте следующий шаг. Идите за тем, что про-

исходит.
Шаг 4. Анализ.
После сессии задайте себе вопросы:
— «Когда я чувствовал себя наиболее живым?»
— «Когда я чувствовал, что я „на связи“ с клиентом?»
— «Что мне мешало быть в потоке?»
— «Какие моменты были наиболее исцеляющими для кли-

ента?»
Шаг 5. Вывод.
Запишите, что вы поняли о работе без протоколов. Что

было страшно? Что было освобождающе? Какие инсайты
пришли?



 
 
 

 
Глава 10. Приглашение к

новой реальности. Отказ от
войны с собой ради принятия

 
Мы прошли долгий путь. Мы разобрали ловушки. Мы

увидели, как голова загоняет нас в тупик. Как интеллект ста-
новится тюрьмой. Как скорость отрывает нас от жизни. Как
тело кричит, а мы не слышим. Как диагнозы превращают нас
в ярлыки. Как протоколы душат душу.

И теперь, на финише этой первой части, я задаю вам са-
мый главный вопрос:

Вы устали воевать с собой?
Устали бесконечно «прорабатывать» свои травмы? Уста-

ли искать корни своих проблем? Устали анализировать, ис-
правлять, переделывать, «становиться лучше»? Устали чув-
ствовать, что вы «недостаточно хороши», «недостаточно
осознанны», «недостаточно исцелены»?

Если да — то вы готовы.
Вы готовы услышать приглашение в новую реальность. Ре-

альность, где нет войны. Реальность, где есть принятие.
1. Война с собой: как мы сами создаем себе ад
Давайте посмотрим правде в глаза. Вся классическая пси-

хология, вся индустрия саморазвития построена на одной
фундаментальной предпосылке:



 
 
 

«С тобой что-то не так. Ты сломан. Ты должен это
исправить».

Это негласное послание пронизывает всё:
— «Ты должен проработать свои травмы».
— «Ты должен трансформировать свои негативные

убеждения».
— «Ты должен исцелить своего внутреннего ребенка» .
— «Ты должен стать лучшей версией себя».
И мы начинаем войну. Мы воюем со своими страхами. Мы

воюем со своей тревогой. Мы воюем со своей депрессией.
Мы воюем со своим телом. Мы воюем со своими «негатив-
ными» мыслями.

Мы тратим годы на эту войну. И что мы получаем в ито-
ге? Только усталость. И чувство, что мы «недостаточно хо-
роши», потому что война всё еще продолжается.

Вот истина, которую вам никто не говорил: Война с
собой никогда не приведет к миру. Потому что война
— это состояние. А мир — это другое состояние. Вы
не можете достичь мира через войну.

2. Принятие: не капитуляция, а освобождение
Здесь многие пугаются. Они думают: «Если я приму себя

таким, какой я есть, я останусь таким же. Я не буду рас-
ти. Я не буду меняться. Я застряну».

Это величайшее заблуждение.
Принятие — это не пассивность. Принятие — это

фундамент для трансформации.



 
 
 

Представьте себе реку. Если вы пытаетесь остановить те-
чение, вы тратите энергию, но река всё равно течет. Вы уста-
ете, злитесь, чувствуете поражение.

Но если вы принимаете, что река течет, и входите в неё,
— вы можете плыть. Вы можете использовать силу течения.
Вы можете изменить направление, не борясь с самой рекой.

Принятие — это перестать бороться с реальностью и на-
чать работать с ней.

Когда вы принимаете свою тревогу, а не воюете с ней, вы
можете спросить её: «Что ты хочешь мне сказать?». И она
ответит.

Когда вы принимаете свою боль, а не подавляете её, вы
можете войти в неё и освободиться.

Когда вы принимаете свое тело, а не ненавидите его, оно
начинает исцеляться само.

Принятие — это ключ к исцелению. А не война.
3. Отказ от «должен» и переход к «есть»
Одна из главных причин нашей войны с собой — это ти-

рания «должен».
— «Я должен быть счастливым».
— «Я должен быть продуктивным».
— «Я должен быть спокойным».
— «Я должен быть идеальным партнером».
— «Я должен быть всегда осознанным».
Мы возводим эти «должен» в абсолют. И когда мы не со-

ответствуем этим требованиям, мы начинаем ненавидеть се-



 
 
 

бя.
Потоковая психология предлагает радикальный

сдвиг. Вместо «должен» — «есть».
— «Я чувствую тревогу. Это есть сейчас».
— «Я злюсь. Это есть сейчас».
— «Я устал. Это есть сейчас».
— «Я чувствую пустоту. Это есть сейчас» .
Вы не должны быть никаким. Вы просто есть. И это —

точка опоры. Это начало настоящей жизни.
Когда вы перестаете требовать от себя быть «правиль-

ным», вы освобождаете колоссальную энергию. Энергию, ко-
торую вы тратили на борьбу. И теперь эта энергия может
быть направлена на творчество, на радость, на жизнь.

4. Принятие как путь к свободе: пример из практи-
ки

Давайте посмотрим, как это работает на практике.
Ситуация.
Клиентка, 35 лет. Диагноз — генерализованное тревож-

ное расстройство. Она годами борется с тревогой. Читает
книги. Делает дыхательные упражнения. Ходит по терапев-
там. Но тревога не уходит.

Я спрашиваю её: «Что вы чувствуете, когда тревога при-
ходит?»

Она: «Я ненавижу её. Я хочу, чтобы она исчезла. Я долж-
на быть спокойной».

Я говорю: «А что, если мы попробуем перестать бороть-



 
 
 

ся? Что, если мы скажем тревоге: „Я вижу тебя. Я разре-
шаю тебе быть здесь“?»

Она смотрит на меня с ужасом: «Но если я разрешу ей
быть, она станет сильнее!»

Я: «А давайте проверим?»
Мы делаем эксперимент. Она перестает бороться с трево-

гой. Она просто разрешает ей быть в теле. Она дышит в неё.
Она не пытается её убрать.

И через 5 минут… тревога начинает уменьшаться. Сама.
Потому что она больше не питается энергией борьбы.

Клиентка плачет. Она говорит: «Я всю жизнь боролась с
собой. И только сейчас я поняла, что мне нужно было про-
сто принять».

Это и есть новая психология глубины.  Это отказ от
войны. Это акт принятия, который освобождает.

5. Принятие себя и принятие мира
Мы говорили о принятии себя. Но принятие не ограничи-

вается этим.
Принятие — это фундаментальное отношение к ре-

альности.
Это принятие того, что мир несовершенен.
Это принятие того, что другие люди могут быть другими.
Это принятие того, что жизнь не всегда будет комфорт-

ной.
Это принятие того, что вы не всемогущи.
Это принятие того, что есть вещи, которые вы не можете



 
 
 

контролировать.
Когда вы принимаете это, вы перестаете тратить энергию

на борьбу с реальностью. Вы начинаете жить в реальности.
А жизнь в реальности — это единственная жизнь, которая
возможна.

6. Что дальше? Приглашение к путешествию
Друзья, мы завершаем первую часть этой книги. Но наше

путешествие только начинается.
Мы изучили, почему старые методы не работают.
Мы поняли, что голова — не главный инструмент исце-

ления.
Мы разобрались с ловушками интеллекта, скорости, диа-

гнозов, нарциссизма и протоколов.
Мы пришли к принятию как к фундаменту новой реаль-

ности.
Теперь мы готовы идти дальше. Мы готовы разви-

вать инструменты новой психологии.
Впереди нас ждет вторая часть: «Интуиция как инстру-

мент проводника».
Мы научимся слушать тихий голос поля.
Мы научимся отличать интуицию от проекции.
Мы научимся считывать состояние клиента без слов.
Мы разовьем свой дар.
Это будет глубокое погружение в практику. Но мы готовы.

Мы очистились от иллюзий. Мы открыты. Мы — проводни-
ки.



 
 
 

7. Мотивационное завершение: Вы — путь
Я хочу обратиться к вам, читатель. Кто бы вы ни были —

клиент, специалист, или просто ищущий человек.
Вы — не проблема, которую нужно решить.
Вы — не поломка, которую нужно починить.
Вы — не проект, который нужно закончить.
Вы — путь.
Вы — процесс. Вы — поток. Вы — становление.
Каждый день вы меняетесь. Каждый день вы — новый. И

это нормально. Это прекрасно.
Откажитесь от войны с собой. Примите себя такими, ка-

кие вы есть. Прямо сейчас. Со всей вашей болью, страхами,
сомнениями, «неправильностями».

И тогда вы почувствуете то, что искали всю жизнь. Не
«счастье». Не «гармонию». А свободу.

Свободу быть собой. Свободу дышать. Свободу жить.
Я приглашаю вас в эту новую реальность.
Готовы?

Резюме
— Война с собой — это фундаментальная предпосылка

классической психологии и саморазвития.
— Война с собой никогда не приводит к миру, потому что

мир — это другое состояние.
— Принятие — это не капитуляция, а фундамент для

трансформации.



 
 
 

— Принятие — это переход от «должен» к «есть».
— Принятие освобождает энергию, которая тратилась на

борьбу.
— Вы — не проблема, вы — путь. Вы — процесс. Вы —

поток.

Практика к главе 10.
«Принятие: от войны к миру»
Это глубокое упражнение на принятие себя. Делайте его

в спокойной обстановке, без спешки.
Шаг 1. Осознание войны.
Сядьте удобно. Закройте глаза. Сделайте три глубоких

вдоха. Вспомните ситуацию, в которой вы воюете с собой.
Это может быть борьба с тревогой, с гневом, с ленью, с пер-
фекционизмом, с завистью, с чем угодно.

Четко сформулируйте: «Я воюю с … (назовите это)». И
почувствуйте, сколько энергии вы тратите на эту войну. По-
чувствуйте усталость от этой войны.

Шаг 2. Принятие «как есть».
А теперь измените фокус. Скажите себе: «Я разрешаю

этому быть. Я разрешаю этой части меня быть здесь. Она
не является моим врагом. Она — часть меня».

Почувствуйте, как вы перестаете давить. Как вы позволяе-
те этому быть. Без осуждения. Без попытки исправить. Про-
сто позвольте.

Шаг 3. Диалог с тем, что вы принимаете.



 
 
 

Теперь обратитесь к этой части себя. Как к живому суще-
ству. Спросите:

— «Что ты хочешь мне сказать?»
— «Что тебе нужно от меня?»
— «Какую защиту ты мне даешь?»
Не торопитесь с ответом. Просто будьте открыты. Ответ

может прийти в виде чувства, образа, фразы.
Шаг 4. Благодарность.
Поблагодарите эту часть себя. Скажите: «Спасибо тебе за

то, что ты защищаешь меня. Спасибо, что ты говоришь со
мной. Я слышу тебя».

Почувствуйте, как меняется ваше состояние. Как отпус-
кается напряжение. Как приходит облегчение.

Шаг 5. Завершение.
Сделайте глубокий вдох. Откройте глаза. Запишите свой

опыт. Что вы поняли? Что вы почувствовали? Что измени-
лось?



 
 
 

 
ЧАСТЬ 2. ИНТУИЦИЯ КАК

ИНСТРУМЕНТ ПРОВОДНИКА
 
 

Глава 11. Интуиция — не дар, а
навык. Нейрофизиология озарения

 
Долгое время интуиция была оккульчена. Её приписыва-

ли шаманам, мистикам, «бабушкам» и избранным. В акаде-
мической среде к ней относились с подозрением, считая чем-
то ненаучным, ненадежным, а то и вовсе шарлатанством.

Но за последние 30 лет нейробиология сделала прорыв.
Мы увидели интуицию на МРТ-сканерах. Мы поняли, как
она рождается. И вот главный вывод, который меняет всё:

Интуиция — это не магия. Это супер-быстрый бес-
сознательный анализ информации, который опере-
жает ваше логическое мышление.

Это навык. Как езда на велосипеде. Как чтение. Как игра
на пианино. Вы можете прокачать его до гениальности, а мо-
жете оставить в зачаточном состоянии.

Сегодня мы разберем анатомию озарения. Мы перестанем
бояться интуиции и начнем ей доверять. И, главное, мы пой-
мем, как её развить.

1. Миф о «божественном даре»: почему мы верим в



 
 
 

избранность?
Почему люди думают, что интуиция — это дар? Потому

что она работает вне нашего контроля. Она не слушается ко-
манд. Она приходит сама.

Мы привыкли контролировать свою жизнь через мысли.
А интуиция — это то, что приходит в голову  без нашего
приказа. Поэтому мы думаем: «Это откуда-то свыше».

Но на самом деле это просто работа нашего бессознатель-
ного мозга, который обрабатывает миллионы сигналов в се-
кунду, пока сознание занято болтовней.

Весь этот шлейф мистики — просто непонимание
механизма. Как только мы понимаем механизм, чудо
перестает быть чудом и становится технологией.

2. Нейрофизиология интуиции: как работает «оза-
рение»

Давайте заглянем в мозг. Интуиция — это процесс, кото-
рый происходит в теменных долях и лимбической системе,
а не в коре (где живёт логика).

Этап 1. Сбор данных (подсознание).
Ваше тело и бессознательное непрерывно сканируют

окружающую среду. Вы замечаете микромимику собеседни-
ка, его дыхание, температуру воздуха, интонацию, запахи.
Вы также «сканируете» поле — энергетические вибрации
пространства.

Сознание обрабатывает 50 бит информации в секунду.
Подсознание — 11 миллионов бит в секунду. За минуту раз-



 
 
 

говора вы получаете гигантский массив данных, о которых
ваша «голова» даже не подозревает.

Этап 2. Сравнение с базой данных (опыт).
Мозг мгновенно сравнивает текущие сигналы с предыду-

щим опытом. Он ищет паттерны. «Этот тон голоса я уже
слышал. Тогда за этим следовала ложь». Или: «Это поле-
вая вибрация похожа на ту, что я чувствовал у клиента с
подавленной агрессией».

Этап 3. Синтез и «выброс» (Инсайт).
Когда паттерн найден, мозг генерирует импульс. Он не вы-

дает вам таблицу с расчетами. Он выдает чувство, образ
или одну фразу.

Это как голос, который говорит: «Здесь что-то не так».
Или картинка, которая возникает в голове: «Он похож на
замерзшую реку».

Это и есть интуиция. Это вывод, сделанный супер-ком-
пьютером (вашим бессознательным), но выданный без ин-
струкции. Просто как факт.

3. Чем интуиция отличается от инстинкта и логики?
Чтобы мы не путались, давайте разграничим эти три си-

стемы.



 
 
 

Когда вы чувствуете холод в груди при виде человека —
это инстинкт («опасность»).

Когда вы анализируете, почему он опасен, — это логика.
Когда вам приходит образ волка, когда вы смотрите на

него, — это интуиция.
Мы работаем с третьим.
4. Почему интуиция кажется «ненадежной»?
Это главный аргумент скептиков: «Интуиция часто оши-

бается».
Да, ошибается. Но не потому что она «плохая», а потому

что навык не натренирован.
Интуицию можно сравнить с мышцей. Если вы не трени-

ровались, вы не сможете поднять штангу в 100 кг. Вы скаже-



 
 
 

те: «Сила — это ненадежно». Но дело не в силе, а в отсут-
ствии тренировки.

Интуиция ошибается в трех случаях:
— Когда вы путаете интуицию с тревогой  (проекция

страха).
— Когда у вас недостаточно данных (вы не «настрое-

ны» на поле).
— Когда вы слишком сильно хотите, чтобы она бы-

ла права (включается эго).
Но когда вы тренируете этот навык, точность ваших оза-

рений достигает 80—90%. Это выше, чем у любой логиче-
ской схемы в нестабильной жизненной ситуации.

5. Интуиция и тело: физиология озарения
Очень важно понять, как интуиция проявляется в теле.

Это ключ к тому, чтобы её распознавать.
Когда приходит истинная интуиция (не проекция), ваше

тело реагирует определенным образом:
— Ощущение расширения. В груди становится про-

сторно. Вы чувствуете тепло или «мурашки». Это тело гово-
рит «да».

— Ощущение яркости.  Как будто включили свет. Мыс-
ли становятся кристально ясными. Картинка становится чет-
кой.

— Расслабление. Спадает напряжение в плечах. Вы вы-
дыхаете. Это признак согласия с реальностью.

Когда приходит проекция (ложная интуиция), тело реа-



 
 
 

гирует иначе:
— Сжатие. В груди тесно, холодно или больно.
— Напряжение. Вы чувствуете «тиски» в голове или

спазм в желудке.
— Тревога. Вам хочется сделать что-то быстро, прямо

сейчас, «чтобы исправить».
Запомните: Истина расширяет. Ложь сжимает.
6. Развитие интуиции: почему это навык
Представьте, что у вас есть мышца. Если вы никогда не ис-

пользуете интуицию, она атрофируется. Современный мир
приучает нас полагаться только на логику (школа, институт,
работа). Поэтому мышца интуиции у большинства людей в
спячке.

Но как только вы начинаете её тренировать, она просыпа-
ется.

Тренировка интуиции строится на трех китах:
— Пустота. Вы должны давать мозгу тишину, чтобы он

мог «расслышать» сигнал поля. Если вы постоянно забиты
мыслями, сигнал интуиции тонет в шуме.

— Доверие. Вы должны делать маленькие шаги, опира-
ясь на интуицию, и проверять результаты. Если вы не вери-
те, мозг перестает посылать сигналы («зачем, если всё равно
не слушают?»).

— Практика. Чем чаще вы считываете поле, тем четче
становится сигнал.

7. Интуиция в психологической сессии: как это вы-



 
 
 

глядит
Теперь давайте перейдем к практике. Как интуиция рабо-

тает в кабинете психолога?
Вы сидите с клиентом. Он говорит о работе. Но ваше тело

вдруг начинает чувствовать тяжесть в области живота. Вы
знаете, что клиент говорит о работе, а ваш живот «кричит»
о подавленном гневе.

Если вы работаете по протоколу, вы проигнорируете сиг-
нал. Вы подумаете: «Это моя усталость».

Но если вы работаете в потоке, вы скажете клиенту: «Я
чувствую странную тяжесть в животе, когда вы говорите
о работе. Что происходит у вас в животе?»

Клиент удивленно кладет руку на живот и… начинает
плакать. Он не говорил о своем гневе, но тело выдало его.
Интуиция сработала как детектор, который вывел на поверх-
ность главную тему.

Интуиция позволяет вам видеть то, что клиент не
может сказать словами. Она делает вас чутким детек-
тором правды.

8. Мотивационное завершение: вы — приемник
Друзья, я хочу, чтобы вы перестали бояться интуиции.

Это не дар избранных. Это ваш эволюционный инструмент.
Вы — приемник. Ваша задача — не придумывать реаль-

ность, а принимать её сигналы. Когда вы перестаете анали-
зировать и начинаете чувствовать, вы становитесь проводни-
ком между клиентом и его истиной.



 
 
 

Начните доверять этому голосу. Начните замечать эти
озарения. Сначала они будут тихими. Но чем больше вы бу-
дете их слушать, тем громче они станут.

И однажды вы поймете: ваша интуиция — это самый
мощный инструмент, который у вас есть.

Резюме
— Интуиция — это не дар, а навык. Нейрофизиология

подтверждает, что это сверхбыстрый анализ данных подсо-
знанием.

— Интуиция рождается в теменных долях и лимбической
системе, она быстрее и глубже логики.

— Ключевое отличие интуиции от проекции — ощуще-
ние в теле. Истина расширяет, ложь сжимает.

— Развитие интуиции требует трех условий: пустоты в го-
лове, доверия к сигналу и регулярной практики.

— В психологической сессии интуиция позволяет считы-
вать то, что клиент скрывает даже от себя.

Практика к главе 11.
«Включение приемника»
Это упражнение — базовый тренинг для развития инту-

иции. Вы будете учиться отличать сигнал тела от шума мыс-
лей.

Шаг 1. Знакомый предмет.
Возьмите любой предмет (книгу, чашку, телефон). Не



 
 
 

смотрите на него. Закройте глаза.
Шаг 2. Считывание.
Протяните руку к этому предмету, но не касайтесь его (5

—10 см от поверхности). Закройте глаза. Просканируйте его
ощущениями ладони.

— Какая у него температура? Теплая или холодная?
— Какое ощущение? Плотное, рыхлое, гладкое, шерша-

вое?
— Если бы у него был характер, какой он?
Шаг 3. Проверка.
Откройте глаза. Посмотрите на предмет. Сравните свои

ощущения с реальностью. Удивились, насколько точно вы
«почувствовали» его структуру? Поздравьте себя.

Шаг 4. Усложнение.
Теперь возьмите фотографию незнакомого человека (или

просто представьте знакомого, но не анализируйте его). За-
кройте глаза. Спросите себя: «Какое у этого человека состо-
яние? Тревога? Спокойствие? Усталость?»

Запишите первое, что пришло. Не анализируйте. Просто
запишите. Через какое-то время проверьте, совпало ли это с
реальностью (если есть возможность).

Шаг 5. Дневник интуиции.
Заведите блокнот. Каждый день записывайте 1—2 интуи-

тивных ощущения (что вы чувствуете при встрече с челове-
ком, что вам «приходит» перед звонком, какой образ возни-
кает при мыслях о завтрашнем дне). Через месяц вы увиди-



 
 
 

те, что ваша точность выросла в разы.



 
 
 

 
Глава 12. Виды интуиции.

Когнитивная, эмоциональная,
телесная и полевая

 
Представьте, что ваше восприятие — это оркестр. В нём

есть струнные, духовые, ударные. Если играет только одна
секция — музыка плоская. Если все инструменты звучат в
унисон — рождается симфония.

Так и с интуицией.
Большинство людей пользуются только одним-двумя ка-

налами, даже не подозревая о существовании других. Поэто-
му их «озарения» часто бывают сбивчивыми. Но когда вы
подключаете все четыре уровня, ваша точность становится
пугающей — для других, и освобождающей — для вас.

Давайте разберем каждый уровень подробно.
1. Когнитивная интуиция: «Мгновенное знание»
Это самый близкий к логике уровень. Его часто называют

«профессиональным чутьём» или «интеллектуальным оза-
рением».

Как это работает. Ваш мозг, даже без вашего ведома,
обрабатывает колоссальные объёмы информации. Когда вы
сталкиваетесь с задачей, он мгновенно перебирает все из-
вестные вам паттерны, теории и факты. И в какой-то момент
выдаёт готовый ответ.



 
 
 

Например, вы смотрите на сложную ситуацию в бизнесе
и вдруг понимаете: «Надо сделать вот так». Вы не може-
те объяснить, почему. Но это решение основано на сотнях
предыдущих случаев, которые ваш мозг обработал за доли
секунды.

Как её распознать. Когнитивная интуиция приходит
как четкая мысль или внезапное понимание. Она не
окрашена сильными эмоциями. Она просто есть. Как будто
кто-то поставил точку в конце длинного предложения.

Ошибки этого уровня. Ошибка возникает, когда вы пу-
таете когнитивную интуицию с убеждением. Если вы усво-
или в детстве, что «людям нельзя доверять», ваш мозг будет
выдавать это как «интуитивное знание» при каждом знаком-
стве. Но это не интуиция. Это заученный шаблон.

Когда усиливать. Когнитивная интуиция особенно хо-
роша в профессиональных вопросах, в стратегиях, в анализе
данных, в чтении сложных текстов.

2. Эмоциональная интуиция: «Считывание чувств»
Это уровень эмпатии, но на стероидах. Это не просто «я

понимаю, что тебе грустно». Это способность чувство-
вать чужие эмоции как свои собственные  в моменте.

Как это работает. Ваша лимбическая система (центр
эмоций) резонирует с лимбической системой другого чело-
века. Вы буквально «заражаетесь» его состоянием. Если он
тревожен — вам становится неспокойно. Если он в гневе —
в вашей груди поднимается волна жара.



 
 
 

Настоящий проводник использует это как диагностиче-
ский инструмент. Если я, сидя с клиентом, внезапно начи-
наю чувствовать тоску, хотя минуту назад чувствовал себя
отлично, — я знаю: это не моя эмоция. Это я «подцепил»
его эмоциональный фон.

Как её распознать. Эмоциональная интуиция приходит
как внезапная смена настроения  без внешней причины.
Она может быть резкой: «Я вдруг ощутила страх». Или тон-
кой: «Я почувствовала, что он хочет плакать, хотя он улы-
бается».

Ошибки этого уровня. Здесь самая большая ловушка
— слияние. Вы можете настолько сильно вчувствоваться в
клиента, что потеряете себя. Вы начнете путать его эмоции
со своими. Это ведет к выгоранию и к тому, что вы переста-
ете быть объективным проводником.

Когда усиливать. Эмоциональная интуиция необходи-
ма при работе с травмой, с подавленными состояниями, с
детьми, с теми, кто не может выразить свои чувства словами.

3. Телесная интуиция: «Голос плоти»
Это самый надежный и самый игнорируемый уровень. Те-

ло никогда не врёт. Оно не умеет строить иллюзии. Оно про-
сто сигналит.

Как это работает. Ваше тело — это гигантский экран, на
который проецируется всё, что происходит в поле и в психи-
ке. Когда вы сталкиваетесь с правдой, ваше тело расслабля-
ется. Когда вы сталкиваетесь с ложью, напрягается. Когда вы



 
 
 

рядом с сильным и ясным человеком, ваше дыхание стано-
вится глубоким. Когда рядом с токсичным — вас буквально
«скручивает».

Многие из нас игнорируют эти сигналы. Мы привыкли
жить в голове. Но если вы начнете прислушиваться к телу,
вы получите радар, который работает безотказно.

Как её распознать. Телесная интуиция — это чистые
физические ощущения .

— Сжатие в груди — часто говорит об угрозе или о том,
что вы принимаете что-то, что вам не нужно.

— Тяжесть в животе — о непереваренной ситуации, о
страхе или о подавленном гневе.

— Мурашки по коже — о прикосновении к истине, о
резонансе с полем.

— Дыхание — если оно сбивается, вы наткнулись на
больную тему. Если становится глубоким — вы на верном
пути.

Ошибки этого уровня. Вы можете путать телесную ин-
туицию с соматическими заболеваниями . Если у вас по-
стоянно болит голова, это не всегда «интуиция». Иногда это
просто мигрень. Но если боль возникает только в присут-
ствии конкретного человека или при обсуждении конкрет-
ной темы — это уже сигнал.

Когда усиливать. Телесная интуиция нужна всегда. Это
ваш якорь. Когда вы теряетесь в словах, когда вы не пони-
маете, что происходит — всегда возвращайтесь в тело. Оно



 
 
 

знает.
4. Полевая интуиция: «Зрение пространства»
Это самый тонкий, самый высокий уровень. Это выход за

пределы индивидуальной психики. Это работа с тем, что мы
называем информационным полем .

Как это работает. Человек — не изолированный остров.
Мы все связаны невидимыми нитями. Наша психика, наша
история, наши родовые линии — всё это существует в общем
пространстве.

Полевая интуиция — это способность «подключаться» к
этому пространству и считывать оттуда образы, фразы, ощу-
щения, которые не принадлежат ни вам, ни клиенту по от-
дельности. Это знание, которое приходит «ниоткуда».

Вы смотрите на клиента, и вдруг в голове возникает об-
раз: «Желтый дом с синей крышей». Вы ничего не знаете про
его детство. Но вы говорите ему этот образ, и у него текут
слезы. Оказывается, это был его дом, где он был счастлив в
последний раз.

Как её распознать. Полевая интуиция приходит как
спонтанный образ, как случайная фраза, как навязчи-
вое ощущение, которое не связано с логикой текущего раз-
говора. Это всегда неожиданно. Это всегда «мимо кассы».

Ошибки этого уровня. Самая частая ошибка — фан-
тазирование. Ваш мозг, не выдержав тишины, начинает
сам придумывать образы, чтобы заполнить паузу. Как отли-
чить фантазию от поля? Просто: полевая интуиция не тре-



 
 
 

бует усилий. Она приходит сама. Фантазия — это резуль-
тат вашего желания «что-то сказать». Если вы напрягаетесь,
чтобы придумать образ, — это фантазия. Если образ просто
«всплыл», — это поле.

Когда усиливать. Полевая интуиция — это инструмент
прорывов. Она включается, когда вы не знаете, что делать.
Когда все протоколы бессильны. Когда клиент зашел в ту-
пик. Тогда вы открываете этот канал, и поле показывает путь.

5. Как определить свой ведущий тип интуиции?
Теперь, когда мы разобрали четыре уровня, возникает во-

прос: какой из них ваш ведущий?
У каждого человека есть основной канал, через который

информация поступает легче всего.
— Если вам часто приходят в голову готовые решения,

вы «видите» суть проблемы — у вас ведущая когнитивная
интуиция.

— Если вы остро чувствуете настроение окружающих, ес-
ли вы эмпат — у вас ведущая эмоциональная интуиция .

— Если у вас есть «животное чутье», если вы чувствуете
всё через тело, через зажимы и расслабления — у вас веду-
щая телесная интуиция.

— Если вам снятся вещие сны, если вы ловите образы и
метафоры из ниоткуда — у вас ведущая полевая интуиция.

Но задача мастера — прокачать все четыре.  Потому
что опора только на один канал делает вас уязвимым. Если
вы опираетесь только на эмоции — вы сольетесь с клиентом.



 
 
 

Если только на тело — вы не увидите стратегии. Если только
на поле — вы не сможете заземлить инсайты.

Идеальный проводник — это тот, кто умеет переключать-
ся между этими четырьмя каналами как между инструмен-
тами.

6. Как прокачать каждый канал: краткие маяки
Мы дадим полноценные упражнения в последующих гла-

вах, но пока я дам вам векторы развития.
Для когнитивной интуиции: Постоянно расширяйте

свой кругозор. Читайте не только психологию. Читайте фи-
зику, философию, биологию. Чем больше данных у вашего
подсознания, тем точнее будут его прогнозы. И практикуйте
«инсайт» — когда вы сталкиваетесь с задачей, дайте себе 5
секунд на ответ, не думая.

Для эмоциональной интуиции:  Тренируйте свою эм-
патию осознанно. Смотрите на незнакомых людей в кафе и
спрашивайте себя: «Что он сейчас чувствует?». И проверяй-
те по косвенным признакам. Но главное — учитесь отделять
чужие эмоции от своих. Практика «Якорь»: перед входом в
контакт почувствуйте свои стопы на полу. Это поможет вам
не «уплыть» в клиента.

Для телесной интуиции: Телесные практики. Сканиро-
вание тела. Йога. Дыхательные упражнения. Ведите дневник
ощущений. Записывайте: «Сегодня утром тяжесть в груди,
— через час я узнал о плохих новостях». Чем больше вы све-
ряете тело с реальностью, тем точнее он становится.



 
 
 

Для полевой интуиции: Практика «Пустоты». Это глав-
ное упражнение — способность просто сидеть в тишине и
позволять образам приходить. Начните с 5 минут в день.
Не анализируйте то, что приходит. Просто записывайте. И в
сессиях разрешите себе «спонтанность» — говорите то, что
приходит, даже если это кажется бредом. Практика отточит
этот навык до ясности.

7. Мотивационное завершение: Симфония вашей
души

Друзья, я приглашаю вас почувствовать себя не просто
психологом или терапевтом, а дирижером. Ваша голова, ва-
ше сердце, ваше тело и ваше поле — это не отдельные сущ-
ности. Это части одного целого.

Когда вы настраиваете свою когнитивную интуицию, вы
учитесь видеть суть.

Когда вы настраиваете свою эмоциональную интуицию,
вы учитесь чувствовать сердце другого.

Когда вы настраиваете свою телесную интуицию, вы учи-
тесь доверять самой жизни.

Когда вы настраиваете свою полевую интуицию, вы учи-
тесь слышать голос самой Вселенной.

Не пренебрегайте ни одним из этих инструментов. Пото-
му что глубокая терапия — это не про протоколы. Это про
то, как вы звучите. И когда все струны вашей души настро-
ены, вы не просто помогаете клиенту — вы создаете про-
странство, в котором исцеление происходит само.



 
 
 

Резюме
— Существует четыре типа интуиции: когнитивная

(знание), эмоциональная (чувства), телесная (ощущения) и
полевая (образы).

— У каждого человека есть ведущий тип, но задача масте-
ра — развивать все четыре канала для целостного восприя-
тия.

— Когнитивная интуиция отвечает за мгновенные реше-
ния и анализ, но она может быть искажена убеждениями.

— Эмоциональная интуиция позволяет считывать на-
строения, но требует защиты от слияния.

— Телесная интуиция — самый надежный канал, так как
тело не врёт, но его сигналы часто игнорируются.

— Полевая интуиция дает доступ к глубинным слоям ре-
альности, но легко путается с фантазиями.

— Мастер — это тот, кто умеет переключаться между ка-
налами в зависимости от задачи.

Практика к главе 12.
«Диагностика вашего приемника»
Это упражнение поможет вам определить ваш ведущий

тип интуиции и прокачать слабые каналы.
Шаг 1. Тест на ведущий канал.
Вспомните три последние ситуации, где ваша интуиция

вас «выручила». Запишите, как именно она проявилась:



 
 
 

— Пришло готовое решение (когнитивная)?
— Вы почувствовали эмоцию другого человека (эмоцио-

нальная)?
— У вас возникло физическое ощущение (телесная)?
— Всплыл образ или метафора (полевая)?
Какая категория повторяется чаще? Это ваш ведущий ка-

нал. Порадуйтесь ему и примите его как свою силу.
Шаг 2. Прокачка слабого канала.
Теперь определите, какой канал у вас проявляется реже

всего. Выделите на неделю по 5 минут в день на его трени-
ровку.

— Если слабая когнитивная: Каждый день читайте
сложные тексты и пытайтесь за секунду уловить суть абзаца.

— Если слабая эмоциональная:  В общественных ме-
стах (в транспорте, кафе) смотрите на людей и угадывайте
их настроение. Записывайте и проверяйте.

— Если слабая телесная: Заведите дневник ощущений.
Каждый час отмечайте, что чувствует ваше тело (спина, пле-
чи, живот). Просто отмечайте, не меняя.

— Если слабая полевая: Перед сном, лежа в кровати,
задайте себе вопрос: «Что важного я сегодня пропустил?».
И просто ждите образ или фразу, не думая.

Шаг 3. Симфония.
Найдите ситуацию, где вы можете применить все четыре

канала одновременно. Например, пообщайтесь с другом и
попросите его рассказать про важную проблему. Послушай-



 
 
 

те его:
— Обратите внимание на свои мысли (когнитивная).
— Обратите внимание на свои эмоции (эмоциональная).
— Обратите внимание на свои телесные ощущения (те-

лесная).
— Обратите внимание на спонтанные образы (полевая).
После разговора запишите всё, что вы «считали» по каж-

дому каналу. Удивитесь, насколько объёмной стала картина.



 
 
 

 
Глава 13. Интуиция в

кабинете. Как считывать
невербальные маркеры за секунды

 
В классической психологии нас учат слушать что говорит

клиент. Мы анализируем содержание, ищем смыслы, строим
гипотезы. Это работа ума.

В потоковой психологии мы учимся слышать как говорит
клиент. Мы перестаём цепляться за слова и начинаем читать
то, что происходит между слов. Потому что именно там, в
этих щелях, и живёт настоящая правда.

Слова могут врать. Слова могут быть защитой. Слова мо-
гут быть маской. Но тело не умеет врать. Оно выдает исти-
ну каждую миллисекунду, даже если клиент сам не осознаёт
этого.

Ваша задача как проводника — научиться видеть эту
правду. Не интерпретировать её, не анализировать, а просто
замечать. Замечать и использовать как компас для дальней-
шего движения сессии.

1. Почему невербалика важнее слов?
Чтобы понять это, давайте вспомним структуру коммуни-

кации, которую открыл ещё Альберт Мейерабиан в 60-х го-
дах. Он доказал, что:

— Только 7% информации мы передаём через слова



 
 
 

(вербально).
— 38% информации передаётся через тон, интонацию

и ритм голоса (вокально).
— 55% информации передаётся через язык тела, жесты,

позу, мимику (визуально).
Получается, что 93% правды вы можете получить, да-

же не слушая слов. Но большинство терапевтов продолжают
цепляться за эти 7%, игнорируя мощнейший поток данных,
который идёт через тело.

Если вы научитесь читать этот поток, вы будете знать о
клиенте больше, чем он знает о себе сам. Вы будете видеть
его травму раньше, чем он о ней заговорит. Вы будете чув-
ствовать его сопротивление раньше, чем он откажется от
упражнения.

2. Карта невербальных маркеров: что смотреть?
Давайте разберем системную карту тела. Это не просто

«руки скрещены — значит закрыт». Это гораздо глубже.
Каждая часть тела — это окно в определённый аспект пси-
хики.

Вот ваш чек-лист для сканирования клиента в первые се-
кунды сессии и на протяжении всей работы.

А. Лицо и мимика. Зеркало души.
Лицо — самая подвижная часть тела. Оно выдаёт эмоции

прежде, чем клиент успевает их осознать и спрятать.
— Микровыражения. Это вспышки эмоций, длящиеся

доли секунды (1/25 секунды). Гнев, страх, удивление, отвра-



 
 
 

щение. Они мелькают на лице ещё до того, как клиент «надел
маску». Например, клиент говорит: «Я спокоен», но вы заме-
чаете едва заметную вспышку напряжения в области рта или
расширение зрачков, которое длится мгновение. Это сигнал:
«Спокойствие — маска. Там, под ней, что-то кипит».

— Асимметрия. Если одно веко дрожит, если одна бровь
приподнята выше другой, если улыбка кривая — это при-
знак внутреннего конфликта. Левое полушарие говорит од-
но, правое (которое управляет левой стороной лица) выда-
ёт другое. Настоящая эмоция всегда живёт на левой стороне
лица.

— Прикусывание губ. Это подавленная агрессия или
сильное желание что-то сказать, но невозможность это сде-
лать. Клиент буквально «закусывает» своё слово.

— Глаза.
— Взгляд вверх и вправо — конструирование, фанта-

зирование.
— Взгляд влево и вниз — обращение к чувствам, внут-

ренний диалог.
— Расширенные зрачки — интерес, возбуждение,

страх (зависит от контекста).
— Отсутствие моргания  или, наоборот, слишком ча-

стое моргание — стресс, растерянность.
Б. Шея и плечи. Мост между головой и телом.
Шея — это зона, где «застревает» конфликт между тем,

что мы думаем (голова) и тем, что мы чувствуем (тело).



 
 
 

— Зажатая шея, будто голова втянута в плечи. Это клас-
сика. Клиент говорит умные вещи, но «душит» свои чувства.
Он не даёт эмоциям пройти в тело. Он буквально прячет го-
лову от мира.

— Напряжённые плечи, поднятые вверх. Это защитная
поза «Черепаха». Клиент ожидает удара, он в состоянии го-
товности к бою.

— Опущенные плечи с грудью, запавшей внутрь. Это
поза поражения, депрессии, безнадёжности. Человек сдался.
В нём нет сил выпрямиться.

В. Грудная клетка и дыхание. Ритм жизни.
Это самое важное. Дыхание — это мост между сознанием

и подсознанием. Пока клиент контролирует лицо, он почти
никогда не контролирует дыхание осознанно.

— Поверхностное, верхнее дыхание (грудью, а не жи-
вотом). Это тревога. Человек живёт в режиме «Бей или Бе-
ги». Он не дышит глубоко, потому что глубокий вдох рас-
слабляет, а расслабляться в присутствии опасности нельзя.

— Задержка дыхания. Клиент задерживает дыхание
перед тем, как сказать важную фразу. Он боится сказать это.
Он буквально «перекрывает кислород» своей правде.

— Глубокий выдох после ваших слов.  Это признак то-
го, что ваше послание «легло». Клиент принял информацию
и выдохнул напряжение. Если же после вашей интерпрета-
ции дыхание стало ещё поверхностнее — вы попали в боле-
вую точку, и клиент закрылся ещё сильнее.



 
 
 

Г. Живот и таз. Зона безопасности и силы.
Эта зона отвечает за базовое чувство безопасности, за ре-

сурс, за жизненную силу, а также за сексуальные и родовые
травмы.

— Напряжённый, втянутый живот. Клиент «защища-
ет» свою уязвимость. Он не позволяет себе расслабиться.
Это часто связано с травмой контроля, когда человек при-
вык жить в состоянии вечной готовности.

— «Заморозка» таза.  Если клиент почти не двигается
в области таза, сидит как «каменный», это может говорить
о подавленной сексуальности, о страхе перед жизненными
изменениями или о родовых травмах. Таз — это движение в
будущее. Если он заморожен, человек боится идти вперёд.

Д. Руки и ноги. Движение к контакту.
— Скрещённые ноги и руки. Классическая закрытая

поза. Но важно читать это не как штамп, а как актуальное
состояние. Если клиент сидел открыто, а потом скрестил но-
ги после того, как вы коснулись больной темы, — вы нащу-
пали его границу. Он закрылся.

— Ноги, направленные к выходу.  Это сигнал, что кли-
ент хочет уйти. Возможно, сессия слишком интенсивна, или
он не готов к глубине.

— Дрожащие колени.  Высокий уровень тревоги или по-
давленное возбуждение.

— Руки, сжимающие кресло. Потребность в опоре,
страх упасть, потерять контроль.



 
 
 

— Сплетённые пальцы (замок). Сдерживание эмоций.
Клиент буквально скручивает себя, чтобы не взорваться.

3. Как это работает в реальной сессии: синхрониза-
ция

Теперь, когда у вас есть эта карта, возникает вопрос: Что
с этим делать?

Ответ: Не думайте.
Самая большая ошибка новичка — сидеть и перебирать

в уме: «Руки скрещены — закрытость, плечи подняты —
страх, дыхание поверхностное — тревога…». Это анализ.
Это голова. Это медленно.
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