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Аннотация
Замечали, как это бывает? Вы читаете умные книги, проходите

тренинги, выверяете дизайн до пикселя и... ничего не делаете. А
в это время ваш бывший одноклассник-двоечник, который пишет
с ошибками, запускает свой кривой проект и покупает новую
машину.

Почему так происходит? Потому что он действует, а
вы застряли в ловушке Синдрома Самозванца, страха перед
осуждением «тети Зины» и бесконечного перфекционизма.

Эта книга — не мотивационная жвачка про «успешный
успех». Это жесткая, пошаговая инженерная инструкция по
созданию своего бизнеса в интернете. Я проведу вас за ручку
через все этапы.
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Глава 1. Синдром Самозванца, или
ПочемуВася-двоечник уже ездит на
Porsche, а вы всё ещё учитесь ����

 
Добро пожаловать в Архитектуру Онлайн-Бизнеса!
Вы открыли эту книгу, потому что хотите свободы. Вы хо-

тите работать с ноутбуком из кофейни (или с пляжа на Ба-
ли), просыпаться без будильника и видеть, как на телефон
приходят пуш-уведомления: «Вам поступил платеж: +15
000 руб.». ����

Возможно, вы уже прочитали сотню статей, посмотрели
тысячи часов на YouTube про маркетинг, воронки и прода-
жи. Вы умный. У вас в голове энциклопедия.

Но есть одна маленькая проблема. Вы до сих пор не на-
чали.



 
 
 

Почему? Потому что в вашей голове живет он. Самый
страшный монстр XXI века, убийца мечт и спонсор бедно-
сти — Синдром Самозванца. ��

Анатомия Монстра: Как звучит Самозванец? ���
Послушайте эти фразы. Если хотя бы одна из них отзыва-

ется у вас в голове, значит, вы заражены:



 
 
 

"Ну куда я полезу со своим курсом? В интернете и так
миллион экспертов, кто я такой?"

"Мне нужно пройти еще одно обучение, получить еще
один диплом, и вот тогдааа я точно буду готов!"

"А вдруг мне зададут вопрос, на который я не знаю от-
вета? Это же будет позор!"

"Я недостаточно хорош, чтобы брать за свои знания
деньги."

Знакомо? А теперь давайте посмотрим правде в глаза.
Ассоциация: Вася и Идеальный Студент ������
Вспомните свою школу или универ. В вашем классе точ-

но был условный Вася. Вася списывал у вас контрольные, с
трудом связывал два слова у доски и вообще не блистал ин-
теллектом.

А теперь зайдите в нельзяграмм. Чем занимается Вася?
Вася открыл свой бизнес (возможно, кривой), запустил ка-
кой-то курс, открыл шиномонтажку или агентство недвижи-
мости. Он ездит на хорошей машине, путешествует и раду-
ется жизни.

А где находится Идеальный Студент (отличник)? Он ра-
ботает на Васю. Или сидит в офисе с 9 до 18, получая сред-
нюю зарплату, и вечерами читает умные книги, думая, что
мир несправедлив.

В чем секрет Васи?У Васи нет Синдрома Самозванца!
Вася туповат (в хорошем смысле этого слова), чтобы сомне-
ваться в себе. Пока вы взвешиваете все «за» и «против»,



 
 
 

выверяете шрифты в своей презентации и боитесь сделать
ошибку, Вася делает КРИВО, КОСО, С ОШИБКАМИ,
НО ДЕЛАЕТ.

Рынок платит не за то, что вы умный. Рынок платит за
ДЕЙСТВИЯ. �����

Главный секрет экспертности: Правило «Второго класса»
��

Самый большой страх новичка звучит так: «Я не самый
крутой профи в своей теме. Есть люди, которые знают
дизайн/программирование/английский в 100 раз лучше меня.
Как я могу кого-то учить?»

Давайте разрушим этот миф раз и навсегда.
Представьте, что вы ученик пятого класса. Вы умеете

умножать, делить, знаете дроби. Можете ли вы пойти препо-
давать высшую математику студентам МГУ? Нет, они под-
нимут вас на смех. ��

А можете ли вы взять за руку ученика ПЕРВОГО клас-
саи научить его таблице умножения? Да! Для первоклашки
вы — Бог математики. Вы знаете ровно то, что ему нужно
ПРЯМО СЕЙЧАС.

Запомните это правило:Вам не нужно быть Гуру, Про-
фессором или Стивом Джобсом, чтобы создать свой про-
дукт. Вам достаточно быть на 2-3 шага впереди своей це-
левой аудитории.

Людям часто не нужен профессор с его сложными терми-
нами. Им нужен такой же человек, как они, который просто



 
 
 

прошел этот путь чуть раньше и может объяснить всё «на
пальцах». Ваши знания, которые кажутся вам банальными и
очевидными — это настоящая магия для того, кто ст
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