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онлайн-бизнеса


без больших вложений
Что можно начать в интернете с небольшим бюджетом, без офиса и сложного старта


100 конкретных моделей • кому продавать • как зарабатывать • что нужно для старта • первый шаг
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Перед началом: онлайн-бизнес — это не обязательно большой бизнес
Слово «бизнес» часто вызывает картинку офиса, команды, склада, крупных инвестиций и сложной бухгалтерии. Но в интернете множество моделей начинаются намного проще: один человек, один понятный навык, одна проблема клиента и один канал продаж.
Небольшие вложения не означают отсутствие работы. Вам всё равно понадобятся время, тестирование, обучение и способность доводить идеи до результата. Но многие модели можно проверить до того, как вы потратите серьёзные деньги.
Лучший первый онлайн-бизнес — не самый модный. Это тот, который вы можете быстро протестировать на реальных клиентах.
Эта книга не обещает гарантированного дохода. Она помогает выбрать реалистичную модель, оценить сложность, понять способ монетизации и сделать первый шаг без бессмысленных расходов.
Как выбрать идею из 100
Проблема: есть ли у клиента понятная причина заплатить?
Навык: можете ли вы дать результат уже сейчас или освоить основу за 2–4 недели?
Старт: можно ли начать без аренды, склада и большого рекламного бюджета?
Продажа: знаете ли вы, где найти первых 10 потенциальных клиентов?
Повторяемость: можно ли продавать услугу или продукт снова, а не один раз?
Оцените каждую понравившуюся идею по этим пяти критериям от 1 до 5. Не выбирайте только по эмоции. Выбирайте по сочетанию спроса, простоты запуска и ваших возможностей.
1. Услуги и фриланс
1. Виртуальный ассистент
Для кого: малый бизнес и эксперты. Что решает: почта, календарь, документы, простые административные задачи.
Как зарабатывать: почасовая или пакетная оплата. Что нужно: ноутбук, Google Docs, мессенджеры. Первый тест: найти 20 небольших бизнесов и предложить один конкретный пакет.
2. Менеджер социальных сетей
Для кого: локальный бизнес и эксперты. Что решает: планирование публикаций, ответы, базовая аналитика.
Как зарабатывать: ежемесячный ретейнер. Что нужно: Canva, планировщик, таблица. Первый тест: сделать 7-дневный пример контент-плана для одной ниши.
3. Копирайтер для продающих страниц
Для кого: онлайн-бизнес. Что решает: тексты лендингов, описаний и email.
Как зарабатывать: за проект. Что нужно: портфолио из 3 примеров. Первый тест: переписать одну слабую страницу как демонстрацию.
4. Редактор текстов
Для кого: авторы, блогеры, компании. Что решает: улучшение ясности, структуры и ошибок.
Как зарабатывать: за документ или пакет. Что нужно: текстовый редактор. Первый тест: предложить тестовое редактирование одной страницы.
5. Переводчик онлайн
Для кого: компании и частные клиенты. Что решает: перевод документов и контента.
Как зарабатывать: за слово/страницу/час. Что нужно: языковые навыки. Первый тест: собрать портфолио из 3 типов переводов.
6. Создатель презентаций
Для кого: эксперты и малый бизнес. Что решает: оформление презентаций, вебинаров, коммерческих предложений.
Как зарабатывать: за проект. Что нужно: Canva/PowerPoint. Первый тест: сделать 5 демонстрационных слайдов.
7. Дизайнер Canva
Для кого: малый бизнес. Что решает: посты, чек-листы, lead magnets, баннеры.
Как зарабатывать: пакеты дизайна. Что нужно: Canva. Первый тест: создать один нишевый набор из 10 шаблонов.
8. Монтажёр коротких видео
Для кого: блогеры и компании. Что решает: Reels, Shorts, TikTok.
Как зарабатывать: за ролик или пакет. Что нужно: CapCut/аналог. Первый тест: смонтировать 3 примера до/после.
9. Менеджер Pinterest
Для кого: магазины и блогеры. Что решает: пины, ключевые слова, расписание.
Как зарабатывать: ежемесячный пакет. Что нужно: Canva, Pinterest. Первый тест: сделать аудит профиля и 10 пинов.
10. Исследователь/ресерчер
Для кого: авторы и предприниматели. Что решает: сбор источников, конкурентов, идей.
Как зарабатывать: за часы или отчёт. Что нужно: браузер, таблицы. Первый тест: предложить мини-отчёт по одной теме.
2. Контент и аудитория
11. Нишевый блог
Для кого: люди с конкретной проблемой. Что решает: полезные статьи и обзоры.
Как зарабатывать: реклама, affiliate, свои продукты. Что нужно: сайт или платформа. Первый тест: выбрать 20 поисковых тем и опубликовать первые 3.



12. YouTube-канал без лица
Для кого: аудитория конкретной темы. Что решает: объясняющие или подборочные видео.


Как зарабатывать: реклама, affiliate, продукты. Что нужно: монтаж, голос/субтитры. Первый тест: выпустить 5 роликов в одной серии.



13. Telegram-канал по нише
Для кого: узкая аудитория. Что решает: ежедневный полезный контент.


Как зарабатывать: реклама, подписка, продукты. Что нужно: Telegram. Первый тест: создать 30-дневный контент-план.



14. Email-рассылка
Для кого: аудитория с регулярной потребностью. Что решает: подборки, советы, кейсы.


Как зарабатывать: affiliate, sponsorship, продукты. Что нужно: email-сервис. Первый тест: создать бесплатный лид-магнит и 5 писем.



15. Нишевой Instagram без лица
Для кого: покупатели и подписчики ниши. Что решает: карусели, советы, подборки.


Как зарабатывать: affiliate, digital products. Что нужно: Canva. Первый тест: создать 12 публикаций вокруг одной проблемы.



16. TikTok/Shorts обзорный аккаунт
Для кого: массовая или нишевая аудитория. Что решает: короткие обзоры и сравнения.


Как зарабатывать: affiliate, реклама. Что нужно: телефон, монтаж. Первый тест: снять 10 роликов с одинаковой структурой.



17. Подкаст для узкой ниши
Для кого: профессиональная аудитория. Что решает: интервью или тематические выпуски.


Как зарабатывать: sponsorship, услуги. Что нужно: микрофон, хостинг. Первый тест: записать 3 пилотных выпуска.



18. Платное сообщество
Для кого: люди с общей целью. Что решает: поддержка, материалы, встречи.


Как зарабатывать: ежемесячная подписка. Что нужно: Telegram/Discord. Первый тест: 


Конец ознакомительного фрагмента.

Текст предоставлен ООО «Литрес».
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