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Аннотация
Вниманию читателя представлен методический материал

(лекция) для специальности «Экономика и финансы»
дисциплины «История экономических учений». Предложенная
информация, несомненно, поможет преподавателю качественно
изложить заявленную тему, а на семинарских занятиях и
контрольных мероприятиях проверять и оценивать остаточные
знания у аудитории по изученному предмету, проводить
аттестацию. Для слушателей и студентов – закрепить
освоенный материал, подготовиться к тестовым испытаниям,
промежуточным и итоговым мероприятиям. Работа будет
интересна профессорско-преподавательскому составу высших
учебных заведений, студентам, специалистам, широкому кругу
читателей.
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Выводы
Во второй половине Х1Х-начале XX века появилось мно-

жество школ и течений в политической экономии, популяр-
ным стало неоклассическое направление, маржинализм.



 
 
 

 
1. Маржинализм.

Австрийская школа
 

Австрийскую, кембриджскую, американскую и лозанн-
скую школы политэкономии второй половины Х1Х-нача-
ла XX века объединяет маржиналистский подход (от фр.
marginal - предельный; этот принцип основан на использо-
вании предельных величин для исследования эк. законов и
категорий).

Австрийская школа возникла в 70-х годах 19-го века. Ос-
новоположником этой школы был профессор Венского ун-
та Карл МЕНГЕР (1840-1921). Видными представителями
её были Евгений БЁМ-БАВЕРК (1851-1914) (в Экон.энц.
ПЭ: Эйген Бём-Баверк), Фридрих ВИЗЕР (1851-1926). Эта
школа положила начало т.н. неоклассическому направлению
буржуазной ПЭ.

Для этой школы характерен субъективно-психологиче-
ский подход к объяснению эк. явлений. Ведущим принци-
пом этой школы был маржинализм. Все явления и категории,
в т.ч. полезность блага, считаются измеримыми и исследу-
ются в основном с количественной стороны.

Политэкономия, по их мнению, должна заниматься изу-
чением отношения человека к вещи, к окружающей его при-
роде; изучать отношения между потребностями человека и



 
 
 

средствами их удовлетворения. При анализе они применя-
ют метод робинзонад, когда экономика рассматривается как
сумма "хозяйственных атомов".

Австрийцы первостепенное внимание уделяли теории
стоимости (ценности). Согласно их версии, в основании це-
ны товара лежит полезность самой вещи (а не стоимость и
даже не потребительная стоимость). Вместо категорий товар
и стоимость неоклассики применяют термины "материаль-
ное благо" и "ценность". Неоклассики различают два вида
ценности материальных благ - субъективную и объективную.
Под субъективной ценностью они понимали ценность мате-
риальных благ для данного субъекта, под объективной - ры-
ночную цену товара. Определяющая роль отводилась субъ-
ективной ценности. Для измерения величины субъективной
ценности австрийские неоклассики использовали принципы
«законов Госсена» (Герман Госсен, немецкий экономист-ма-
тематик; 1810-1850). Первый закон Госсена характеризуется
принципом убывающей полезности: в ходе индивидуального
потребления определённого блага полезность каждой его по-
следующей единицы снижается. Второй закон рассматрива-
ет положение при множестве потребительских благ: Макси-
мальное наслаждение хозяйствующему субъекту ("Робинзо-
ну") доставит такая комбинация благ, при которой предель-
ные полезности любого из них окажутся равными (MUx =
MUy)

Обобщённо суть этих законов: по мере удовлетворения



 
 
 

потребности "степень насыщения" растёт, а величина кон-
кретной полезности (степень "настоятельной потребности")
падает. При ограниченном запасе блага имеется его "пре-
дельный экземпляр", который удовлетворяет наименее на-
стоятельную потребность. Следовательно, ценность блага
данного рода определяется полезностью предельного экзем-
пляра", который удовлетворяет наименее настоятельную по-
требность. Значит, полезность - не объективное свойство ве-
щей, а субъективная оценка их индивидом.

Иллюстрацией этого у Бём-Баверка служит классический
пример с пятью мешками зерна, которыми обладает ста-
рик-отшельник, живущий в лесу. Полезность этих мешков
зерна располагается в убывающем порядке, поскольку пер-
вый мешок употребляется для удовлетворения самых на-
сущных потребностей питания, второй - для улучшения пи-
тания, третий - для откорма домашних птиц, четвёртый - для
изготовления пива, пятый - для забавы (кормление попуга-
ев).

Полезность последней единицы каждого данного блага,
т.е. той единицы, которая удовлетворяет наименее настоя-
тельную потребность, и есть предельная полезность.

Ведущие принципы теории предельной полезности бы-
ли сформулированы Карлом Менгером в работе "Основания
политической экономии' (Wien, 1871). По Менгеру, предель-
ная полезность некоторого блага определяется двумя факто-
рами - интенсивностью индивидуальной потребности и ред-



 
 
 

костью (или, наоборот, существующим запасом) этого блага.
Чем больше интенсивность потребности при данном размере
запаса, тем более высоко индивидуум ценит благо, тем боль-
ше его предельная полезность. Чем меньше интенсивность
потребности, тем ниже оценка, которую рациональный субъ-
ект даёт предельной полезности. Иначе влияет объем запаса.
Если он уменьшается, то при данной интенсивности потреб-
ности предельная полезность блага увеличивается. Когда же
количество благ растет, индивидуальная оценка предельной
полезности идёт вниз. Эта зависимость получила название
правила снижающейся предельной полезности.

Цены они рассматривают как результат столкновения на
рынке различных субъективных оценок полезности данного
товара со стороны покупателя и продавцов.

Бем-Баверк в книге "Основы теории ценности хозяй-
ственных благ" (1886) считал. Что предельные полезности
определяют цены не косвенно (через спрос), а прямо, уста-
навливая границы их колебаний. Верхняя, максимальная
граница изменений рыночной цены какого-то товара зависит
от субъективной оценки его полезности покупателем. Даль-
ше, за этот предел он идти не может, поскольку такое реше-
ние, снижая его благосостояние, противоречило бы принци-
пу рационального поведения. Нижняя, Минимальная грани-
ца цены обусловлена субъективной оценкой полезности ука-
занного товара, имеющейся у его продавца. Руководствуясь
теми же мотивами, что и покупатель, он не может сдвинуть



 
 
 

свою оценку ниже обозначенной черты.
Таким образом, по мнению маржиналистов, цены зави-

сят исключительно от субъективных оценок этой полезно-
сти, точнее предельной полезности, которые формируются у
рациональных участников экономического процесса.

Австрийская школа, хотя и абстрагировалась от реша-
ющей роли производства, не смогла игнорировать зависи-
мость цены от издержек производства. Неоклассики разде-
ляли блага на две категории: производительные и потреби-
тельские.

Ф. Визер считал, что рациональные субъекты формируют
свои оценки предельной полезности по отношению только к
тем благам, которые непосредственно связаны с их потреб-
ностями, то есть к предметам потребления.

Цены факторов производства (производительные блага по
его терминологии) определяются не прямо, а косвенно, че-
рез предельные полезности потребительских товаров, про-
изведённых с помощью этих факторов (капитала и труда).

Но производительное благо может использоваться для вы-
пуска разных предметов потребления, имеющих неодинако-
вые предельные полезности. Цену производительного бла-
га будет определять та предельная полезность, которая име-
ет наименьшую величину. Ф. Визер назвал его предельным
продуктом.

Он сформулировал положение, вошедшее в историю эко-
номической мысли как закон Везера: Предельная полез-



 
 
 

ность предельного продукта обусловливает цену производи-
тельного блага, которое пошло на его изготовление, и соот-
ветствующую часть издержек производства, а эти издерж-
ки производства определяют предельные полезности дру-
гих, "непредельных" потребительских продуктов, произве-
дённых из указанных благ.

В изготовлении потребительских товаров участвуют не
один, а несколько факторов производства. Экономисты ав-
стрийской школы при рассмотрении проблемы формирова-
ния доходов владельцев этих факторов используют идеи сто-
ронников теории факторов производства (Сэй и др.).

Австрийская школа при подходе к проблемам издержек
производства, прибыли и процента исходит также из тео-
рии предельной полезности, т.е. из определения ценности
благ их полезностью. Прибыль Бём-Баверком рассматрива-
лась как разница между оценкой "настоящих" и "будущих"
благ", причём "настоящее благо" (напр., зарплата) оцени-
валось выше, чем "будущее благо" (средства производства,
труд) (Труд рассматривался не как процесс между человеком
и природой, а как материальная вещь). Неоклассики пред-
ставляют прибыль не как результат эксплуатации, а как ре-
зультат "ожидания" капиталиста.

Оригинальной можно считать теорию процента, разрабо-
танную Е. Бём-Баверком. В центре её находилась идея о том,
что для рационального субъекта, в том числе и собственни-
ка денежного капитала, определённое благо имеет большую



 
 
 

предельную полезность в настоящее время, чем в будущем.
Индивидуум по своей натуре оптимист, рассчитывает на то,
что в перспективе запас блага возрастает, а поэтому прогно-
зирует снижение своей оценки его предельной полезности.
Именно с этим обстоятельством, с влиянием фактора вре-
мени на предельные полезности он связывал происхождение
процента.

Австрийская школа считается самой старой в неокласси-
ческом направлении, но она сегодня не является централь-
ной. Австрийцы слишком догматизировали свою теорию,
оторвав её от жизни.

Австрийцы, следуя примеру К. Маркса, применили прин-
цип монизма, т.е. искали единое основание цены. Таким ис-
точником ценности у них является полезность.

Самое уязвимое место в учении этой школы - неувязка
теории с хозяйственной практикой. Однако у этой школы
есть и положительные моменты - это акцент на взаимосвязь
потребительского спроса с ценой товара, развитие рыночных
отношений в целом. Без изучения этих проблем невозможно
решить проблемы ценообразования.
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