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Введение. Клиент платит не за ИИ
Фраза «я умею пользоваться нейросетями» сама по себе почти ничего не продаёт. Клиенту нужен результат: готовый контент-план, структурированная база знаний, серия писем, исследование конкурентов, карточки товаров, презентация или понятный рабочий процесс.
ИИ может ускорить часть работы, но ценность специалиста остаётся в постановке задачи, выборе источников, проверке фактов, редактировании и ответственности за финальный результат. Именно поэтому AI-услуга должна продаваться как решение бизнес-задачи, а не как доступ к кнопке Generate.
В этой книге вы построите услугу с нуля: выберете направление, создадите портфолио, рассчитаете цену, найдёте клиентов, научитесь проводить бриф, контролировать качество и превращать разовые заказы в ежемесячные пакеты.
Часть I. Что можно продавать
1. Результат вместо инструмента
Не продаём
Продаём


«Работаю с ChatGPT»
30 идей контента + календарь публикаций


«Умею делать AI-тексты»
10 отредактированных карточек товара


«Использую нейросети»
FAQ и база ответов для поддержки


«Делаю research через ИИ»
структурированный обзор рынка с проверенными источниками


«Генерирую письма»
email-серия под конкретную воронку
2. Кому нужны AI-услуги
малому бизнесу без большой команды;
экспертам и преподавателям;
интернет-магазинам;
фрилансерам и агентствам;
создателям контента;
локальному бизнесу;
командам, которым нужно быстрее обрабатывать повторяющиеся задачи.
3. Три уровня услуги
Уровень 1 — выполнение конкретной задачи. Уровень 2 — пакет повторяющихся deliverables. Уровень 3 — настройка процесса, шаблонов и workflow, который клиент может использовать регулярно.
Часть II. 30 AI-услуг, которые можно продавать
Услуга
Что получает клиент


1. Контент-план на месяц
темы, hooks, форматы, CTA


2. Пакет идей для коротких видео
30–50 идей с углами подачи


3. Repurposing контента
один длинный материал → посты, emails, shorts


4. Карточки товаров
структура, выгоды, FAQ, редактура


5. Email-серия
welcome, nurture или launch sequence


6. FAQ для сайта
вопросы, ответы, структура


7. База знаний
организация повторяющейся информации


8. Research конкурентов
таблица предложений, позиционирования и наблюдений


9. Research аудитории
темы, вопросы, возражения, язык клиента


10. Контент-аудит
анализ тем, gaps и повторяющихся проблем


11. SEO-briefs
структура материала, intent, вопросы, outline


12. Черновики статей
с обязательной редактурой и fact-check


13. Скрипты коротких видео
hook → body → CTA


14. Скрипты UGC
варианты angles и hooks


15. Презентации
структура слайдов + черновик текста


16. Lead magnet
структура гайда, чек-листа или workbook


17. Мини-ebook
структура, черновик, редактура, оформление ТЗ


18. Рабочие тетради
упражнения, таблицы, чек-листы


19. Перевод + локализация
AI-assisted draft + человеческая проверка


20. Редактура текста
ясность, структура, тон, сокращение


21. Резюме длинных материалов
конспекты и action points


22. Meeting notes
структурирование заметок и задач


23. SOP-инструкции
описание повторяемых процессов


24. Prompt-библиотека
под конкретный отдел или задачу


25. Customer-support drafts
шаблоны ответов и категории запросов


26. Идеи рекламных angles
варианты сообщений для дальнейшего теста


27. Описания услуг
пакеты, FAQ, структура оффера


28. План онлайн-курса
модули, уроки, задания


29. База контент-шаблонов
повторяемые структуры для команды


30. AI-workflow audit
где ИИ может экономить время без потери контроля
Часть III. Как выбрать первую услугу
4. Фильтр из пяти вопросов
Я понимаю задачу без ИИ?
Я могу проверить результат?
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