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Аннотация
Эта книга — честный разговор о профессии сантехника без

мифов и прикрас. Она написана для тех, кому 14–19 лет и кто
выбирает, куда пойти учиться. А также для родителей, которые
сомневаются.

Здесь нет «достойной зарплаты» и «широких возможностей».
Здесь конкретные цифры, реальные истории, пошаговые
инструкции: как поступить в колледж, как получить разряд и
допуски, как не устроить потоп и как вырасти от ученика до
владельца собственной фирмы.

Сантехник — это не «профессия для тех, кто не смог». Это
профессия для тех, кто хочет понимать, как движется вода и
тепло, делать так, чтобы всё работало, и зарабатывать своими
руками и головой.
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Аннотация

 
Эта книга — честный разговор о профессии сантехника

без мифов и прикрас. Она написана для тех, кому 14–19 лет
и кто выбирает, куда пойти учиться. А также для родителей,
которые сомневаются.

Здесь нет «достойной зарплаты» и «широких возможно-
стей». Здесь конкретные цифры, реальные истории, пошаго-
вые инструкции: как поступить в колледж, как получить раз-
ряд и допуски, как не устроить потоп и как вырасти от уче-
ника до владельца собственной фирмы.

Сантехник — это не «профессия для тех, кто не смог».
Это профессия для тех, кто хочет понимать, как движется
вода и тепло, делать так, чтобы всё работало, и зарабатывать
своими руками и головой.
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Вступление. Почему
именно сантехник?

 
Если ты держишь в руках эту книгу — скорее всего, ты

думаешь о профессии. Может, ты устал от школы и хочешь
быстрее начать зарабатывать. Может, родители говорят «иди
в вуз», а ты хочешь руками. Может, просто увидел, как сан-
техник за полчаса нашёл проблему, которую все искали три
дня, и задумался: «А я так смогу?»

Сможешь. Если захочешь.
Но прежде чем ты решишь, давай разберёмся, почему я

вообще взялся писать эту книгу. И почему именно о сантех-
никах.

Сантехник — это не про трубы. Это про систему
Большинство людей думает, что сантехник — это человек

с разводным ключом, который чинит унитазы. Это как ду-
мать, что хирург — это человек с ножом.

Сантехник работает с системой. Вода не течёт «просто
так» — она движется по трубам. У каждой системы есть дав-
ление, температура, уклон, циркуляция. И если где-то что-
то не работает — надо не «поменять прокладку», а понять,
почему оно не работает. Где засор? Где утечка? Где воздуш-
ная пробка? Где ошибка в разводке?

Хороший сантехник — это детектив. Он ищет причину,



 
 
 

а не следствие. Он думает головой, а руки у него просто ин-
струмент.

Именно поэтому эта профессия не для всех. Но если ты
любишь разбираться, как устроено, если тебе нравится на-
ходить логику в хаосе — это может быть твоё.

Почему именно сейчас
Сантехник — одна из немногих профессий, где спрос не

падает. Никогда.
Вода и тепло нужны всем. Заводам, больницам, школам,

жилым домам. Пока существует цивилизация, кто-то должен
обслуживать сантехнику. Роботы не заменят сантехника так
же, как не заменили электрика: кто-то должен прийти, разо-
браться, починить. И сделать это руками в конкретном ме-
сте, а не на конвейере.

Плюс — сантехника везде. В России, в Европе, в Азии.
Это профессия с международным паспортом. Если ты полу-
чишь хорошую квалификацию и допуски — ты можешь ра-
ботать где угодно.

Что ты узнаешь из этой книги
Я не буду убеждать тебя стать сантехником. Я не буду го-

ворить, что это «профессия настоящих мужчин» или «рабо-
та для тех, кто не смог в институт». Это всё мифы, и мы их
разберём.

Что я сделаю — так это расскажу, как всё есть. Честно.
Ты узнаешь:
· Что реально делает сантехник — от монтажа труб до



 
 
 

настройки котельных.
· Какие бывают специализации  — потому что «сан-

техник» это зонтик, под которым живут разные профессии.
· Сколько платят — от ученика до владельца фирмы.

Без «достойной зарплаты», а с конкретными цифрами.
· Что такое допуски — и почему без них ты никто.
· Какие есть опасности — и как работать так, чтобы

дожить до пенсии.
· Куда расти — потому что сантехник — это платформа,

а не потолок.
И ещё одну вещь, которую мало кто говорит вслух: сан-

техник — это профессия, где ты каждый день видишь
результат. Ты починил — заработало. Ты нашёл — пере-
стало течь. Ты смонтировал — вода пошла. Это редкое удо-
вольствие, которое многие офисные работники не получают
никогда.

Кому эта книга не подойдёт
Честно. Если ты ищешь «лёгкую работу», где не надо ду-

мать, — это не сюда. Сантехник думает постоянно. Ошибка
в сантехнике стоит дорого: от потопа у соседей до заморозки
системы отопления зимой.

Если ты боишься высоты — часть работ на высоте. Если
ты не готов учиться — сантехника требует постоянного обу-
чения, потому что технологии меняются.

Если ты хочешь «много денег сразу» — это не сюда. Пер-
вый год ты будешь получать немного. Настоящие деньги при-



 
 
 

ходят с опытом, допусками и репутацией.
Но если ты готов учиться, работать руками и головой, и

строить карьеру постепенно — эта книга для тебя.
Как читать эту книгу
Можно подряд. Можно по главам, которые тебе интерес-

ны. Можно вернуться к чек-листам в конце.
Главное — не просто читать, а делать. Каждая глава за-

канчивается тремя шагами на неделю. Если ты будешь де-
лать хотя бы один — через месяц ты уже будешь знать, твоё
это или нет.

И помни: сантехник — это не «профессия для тех, кто не
смог». Это профессия для тех, кто хочет. Хочет понимать,
как работает мир. Хочет делать так, чтобы работало. Хочет
зарабатывать своими руками и головой.

Если это про тебя — поехали.
Врезка «Три вещи, которые важно понять сразу»
1. Сантехник — это про голову, а не про руки. Руки

— инструмент. Голова — профессия.
2. Допуски — твой пропуск к деньгам. Без них пото-

лок — 60 тысяч. С ними — 150 и выше.
3. Учиться придётся всю жизнь. Технологии меняют-

ся, нормативы обновляются. Кто остановился — отстал.



 
 
 

 
Глава 1. Один день из жизни

 
7:40. Подъём.
Будильник. Не «доброе утро», а именно будильник. Ан-

дрей открывает глаза и первые секунды не понимает, где
он. Потом вспоминает: смена. Сегодня — заявки по дому
на улице Строителей. Пятиэтажка, 1968 год постройки. Там
вечно что-то течёт.

Ему 20. Он слесарь-сантехник 4-го разряда в управляю-
щей компании. Работает второй год. И да, вчера он до вече-
ра возился с батареей на четвёртом этаже, которая никак не
хотела греть.

8:10. На объекте.
Бытовка в подвале. Переодевание. Спецовка, ботинки

с металлическим носом, перчатки. Инструмент: разводной
ключ, газовый ключ, пассатижи, отвёртки, ножовка по ме-
таллу, ФУМ-лента, пакля, герметик. Всё это — не «для га-
лочки». Это то, что отделяет тебя от потопа и от вызова в
аварийку в три ночи.

Мастер, Николай Петрович, 54 года, смотрит на него:
— Андрей, сегодня три заявки. Первая — батарея на

Строителей, 12. Вторая — унитаз в третьем подъезде. Тре-
тья — кран на кухне. Начни с батареи. Там женщина звонила
три раза, жалуется.

8:40. Первая заявка. Батарея.



 
 
 

Андрей поднимается на четвёртый этаж. Звонок. Откры-
вает женщина, лет шестидесяти. Смотрит на него с надеждой
и недоверием одновременно.

— Молодой человек, у меня батарея холодная. Я уже три
раза звонила.

Андрей снимает куртку, проходит в комнату. Батарея —
чугунная, старая, крашенная в десять слоёв. Трогает. Холод-
ная. Смотрит на стояк. Стояк горячий. Значит, проблема в
самой батарее — или в кране на подводке.

Он берёт ключ, откручивает кран Маевского, проверяет
— воздуха нет. Значит, забита. Скорее всего, шламом. Так
бывает в старых домах: внутри батареи накапливается грязь,
и вода не проходит.

— Надо промывать, — говорит он. — Или менять. Про-
мывка — на сегодня. Замена — заявка на будущее.

Женщина вздыхает:
— Делайте, что надо.
Андрей отключает батарею, сливает воду. Ведро за вед-

ром. Потом снимает батарею, выносит на улицу, промывает
под давлением из шланга. Внутри — чёрная жижа. Потом
ставит обратно, подключает, открывает краны. Ждёт. Бата-
рея начинает греться. Медленно, но греется.

— Всё, — говорит он. — Через полчаса будет горячая.
Женщина смотрит на него уже по-другому.
— Спасибо, сынок. Ты первый, кто нормально сделал.
Андрей кивает и идёт к выходу. Это не похвала. Это ра-



 
 
 

бота. Но приятно.
10:30. Вторая заявка. Унитаз.
Третий подъезд. Молодая семья, двое детей. Унитаз течёт

— из бачка постоянно капает вода. Мелочь, но за месяц на-
бегает на счётчик.

Андрей открывает бачок. Смотрит. Поплавок не держит
уровень. Резинка клапана износилась. Он разбирает, меняет
резинку, регулирует поплавок. Пять минут работы. Прове-
ряет — не капает.

— Всё, — говорит он. — Если снова начнёт — звоните.
Хозяин кивает, протягивает ему пятьсот рублей. Андрей

берёт. Это не взятка, это «на чай». Так принято. В управля-
ющей компании он получает зарплату, но за хорошую рабо-
ту люди благодарят. Отказываться — невежливо.

12:00. Обед.
Едят в бытовке. Принёс из дома. Разговоры — про заяв-

ки, про начальство, про то, кто куда ушёл. Один из мужиков
говорит, что его знакомый уехал в Москву на частные зака-
зы и зарабатывает 200 тысяч. Второй смеётся: «И пашет без
выходных, как проклятый».

Андрей слушает и делает выводы.
13:00. Третья заявка. Кран.
Кухня. Смеситель течёт — из-под гайки капает вода. Ан-

дрей перекрывает воду, разбирает смеситель. Прокладка из-
носилась. Меняет. Заодно проверяет гибкую подводку —
старая, в трещинах. Меняет и её. Пять минут работы, но луч-



 
 
 

ше сделать сейчас, чем через месяц приехать на потоп.
Хозяйка — женщина лет сорока — смотрит, как он рабо-

тает.
— А вы можете ещё стиральную машину подключить?
Андрей смотрит на машину. Стоит без подключения. Тро-

гает — новая.
— Могу. Но это не по заявке. Это отдельно.
— Сколько?
Он называет цену. Она соглашается. Он подключает ма-

шину к водопроводу и канализации. Проверяет на протечки.
Всё сухо.

15:30. Аварийный вызов.
Телефон. Диспетчер:
— Андрей, срочно. Строителей, 15. Прорвало стояк в

подвале. Вода льётся.
Он едет. В подвале — по колено воды. Пар. Горячая вода.

Найти аварию — задача. Он идёт по трубам, проверяет. На-
ходит: свищ на стояке отопления. Вода бьёт струёй.

Решение: перекрыть стояк. Но в доме 80 квартир. Если
перекрыть — весь подъезд останется без отопления. Зима.
Минус десять на улице.

Он звонит мастеру. Мастер говорит: «Перекрывай. Ска-
жем людям, что на два часа. Потом поставим хомут».

Андрей перекрывает. Вода останавливается. Он ставит
хомут — временную заглушку. Через два часа стояк снова
работает. Люди в подъезде даже не заметили.



 
 
 

18:30. Конец смены.
Возвращается в бытовку. Мокрый, грязный, уставший.

Снимает спецовку. Смотрит в телефон. За месяц — 78 000.
Не миллион, но и не «мальчик на побегушках». Он думает о
том, что через год хочет получить 5-й разряд. Тогда — плюс
20 тысяч. Или уйти на частные заказы.

20:00. Домой.
Душ. Еда. И — да — он ещё раз мысленно проходит сего-

дняшний свищ. Мог бы найти быстрее. Мог бы не так много
воды слить.

22:00. Итог дня.
Так выглядит реальность. Не романтика, не ад. Просто ра-

бота, за которую платят и которую уважают. И в которой ты
каждый день видишь результат своими руками: было сухо —
стало сухо. Было холодно — стало тепло.

Завтра — снова в 7:40.
Врезка «Миф / Реальность»
Миф
Реальность
Сантехник — это тот, кто чинит унитазы
Сантехники монтируют отопление, водоснабжение, кана-

лизацию, подключают котлы и насосы, работают с давлением
и температурой

Работа тупая
Нужно понимать гидравлику, давление, уклоны, материа-

лы. Ошибка = потоп



 
 
 

Все сантехники берут взятки
«На чай» — это благодарность за хорошую работу, а не

взятка. Зарплата — отдельно
Роботы заменят
Робот не залезет в подвал, не найдёт свищ в стояке, не

разберётся в старой разводке
Врезка «Сколько это в деньгах»
· Ученик / 2-й разряд: 30–45 тыс.
· 3–4-й разряд: 60–90 тыс.
· 5–6-й разряд: 100–150 тыс.
· Вахта / Север: 150–300 тыс.
· Частные заказы: 150–300 тыс. и выше
Цифры зависят от региона, объекта и специализации.



 
 
 

 
Глава 2. Кто такой

сантехник на самом деле
 

Давай сразу разберёмся. «Сантехник» — это не одна про-
фессия. Это зонтик, под которым живут несколько разных
специальностей. Люди, которые меняют прокладки в сме-
сителях, и люди, которые монтируют котельные для цело-
го микрорайона, формально оба «сантехники». Но работают
они по-разному, зарабатывают по-разному и учатся по-раз-
ному.

В этой главе — пять главных специализаций, которые те-
бе нужно знать, чтобы понимать, о чём вообще речь. И од-
на маленькая деталь в конце, из-за которой большинство но-
вичков проваливают первый месяц.

Специализация первая: сантехник ЖКХ (эксплуа-
тационник)

Как это выглядит. Ты работаешь в управляющей ком-
пании, в ЖЭКе, в ТСЖ. Обслуживаешь жилые дома. Твоя
задача — чтобы у людей была вода, тепло и работающая ка-
нализация. Ты ходишь по заявкам: у кого-то кран течёт, у
кого-то батарея не греет, у кого-то унитаз засорился.

Где применяется. Жилые дома, общежития, бюджетные
учреждения.

Плюсы. Стабильная работа. Понятный график. Ты все-



 
 
 

гда нужен. Люди тебя знают и благодарят.
Минусы. Зарплата часто невысокая. Много рутины. При-

ходится работать в подвалах, в грязи, в холоде. Аварии могут
случиться в любое время.

Кто так работает. Слесари-сантехники в УК, ЖЭКах,
ТСЖ.

Специализация вторая: монтажник систем водо-
снабжения и отопления

Как это выглядит. Ты работаешь на стройке или на объ-
екте. Монтируешь новые системы: разводка труб, установка
радиаторов, сборка котельных, монтаж насосов. Ты не чи-
нишь старое — ты создаёшь новое.

Где применяется. Новостройки, частные дома, про-
мышленные объекты, котельные.

Плюсы. Выше зарплата, чем в ЖКХ. Работа интереснее.
Видишь результат: вот была пустая коробка — вот работает
отопление.

Минусы. Физически тяжело. Работа на высоте, в пыли, в
холоде. Приходится много ездить по объектам.

Кто так работает. Монтажники в строительных компа-
ниях, частные бригады.

Специализация третья: аварийный сантехник
Как это выглядит. Ты работаешь в аварийной службе.

Твоя задача — устранять аварии. Прорвало трубу, засори-
лась канализация, отключилось отопление. Ты выезжаешь по
вызову в любое время дня и ночи.



 
 
 

Где применяется. Городские аварийные службы, управ-
ляющие компании, крупные предприятия.

Плюсы. Высокая зарплата за счёт надбавок и ночных
смен. Ты всегда в тонусе. Каждый день — новая задача.

Минусы. Ненормированный график. Ночные вызовы.
Стресс. Работа в экстремальных условиях.

Кто так работает. Аварийные бригады, дежурные сан-
техники.

Специализация четвёртая: мастер по котлам и тёп-
лым полам

Как это выглядит. Ты работаешь с отопительным обо-
рудованием. Котлы, горелки, насосы, тёплые полы. Ты не
просто подключаешь — ты настраиваешь, чтобы работало
эффективно и безопасно.

Где применяется. Частные дома, котельные, промыш-
ленные объекты.

Плюсы. Высокая зарплата. Интеллектуальная работа. Ты
понимаешь, как работает система, а не просто «крутишь гай-
ки».

Минусы. Нужно учиться. Нужно знать газовое оборудо-
вание, автоматику, гидравлику. Без подготовки туда не бе-
рут.

Кто так работает. Мастера по котельному оборудова-
нию, специалисты по тёплым полам.

Специализация пятая: частный мастер
Как это выглядит. Ты работаешь на себя. Берёшь за-



 
 
 

казы от населения: замена труб, установка сантехники, под-
ключение стиральных машин, ремонт. Сам ищешь клиентов,
сам договариваешься о цене, сам отвечаешь за результат.

Где применяется. Квартиры, частные дома, офисы,
небольшие объекты.

Плюсы. Ты сам себе хозяин. Потенциально — больше де-
нег, чем в найме. Гибкий график.

Минусы. Нет гарантированной зарплаты. Нужно искать
клиентов. Нужно самому разбираться с налогами и докумен-
тами.

Кто так работает. Самозанятые, ИП, частные бригады.
«Сантехник» и «монтажник» — это разные профес-

сии
Важное уточнение. В обиходе всех называют «сантехни-

ками». Но формально есть две разные профессии:
· Слесарь-сантехник — обслуживает и ремонтирует су-

ществующие системы. Работает в ЖКХ, в эксплуатации.
· Монтажник санитарно-технических систем — мон-

тирует новые системы. Работает на стройке.
Это разные коды специальностей в колледже, разные про-

граммы обучения, разные навыки. Но на практике многие
умеют и то, и другое.

Маленькая деталь, из-за которой проваливают пер-
вый месяц

Вот она: сантехника — это не про трубы. Это про си-
стему.



 
 
 

Новички думают, что главное — запомнить, какую гайку
куда крутить. Что если ты знаешь, как поменять смеситель
— ты сантехник.

Это правда, но только наполовину.
Опытный сантехник перед тем, как что-то сделать, дума-

ет:
· откуда идёт вода;
· куда она должна уходить;
· какое давление в системе;
· где может быть воздушная пробка;
· что будет, если я перекрою этот кран;
· как сделать так, чтобы не потекло.
Если ты этого не делаешь — ты просто «гаечный ключ».

И ошибки в сантехнике стоят дорого: от потопа у соседей до
заморозки системы отопления зимой.

Именно поэтому в колледже есть теория: гидравлика, теп-
лопередача, материаловедение, чтение схем. Скучно? Да.
Нужно? Абсолютно. Потому что сантехник, который не по-
нимает, как движется вода, — это не сантехник, а оператор
разводного ключа. И платят им по-разному.

Врезка «Миф / Реальность»
Миф
Реальность
Все сантехники одинаковые
Есть эксплуатационники, монтажники, аварийщики, ма-

стера по котлам, частники — это разные профессии



 
 
 

Главное — знать, какую гайку крутить
Главное — понимать систему: давление, уклон, циркуля-

цию
Сантехник — это про руки
Сантехник — это про голову. Руки — инструмент
Можно сразу работать частно
Без опыта и клиентской базы — это не работа, а поиск

работы
Врезка «Сколько это в деньгах»
Разница в оплате по специализациям (усреднённо, Рос-

сия):
· ЖКХ, эксплуатация: 50–80 тыс.
· Монтаж, стройка: 70–120 тыс.
· Аварийная служба: 80–130 тыс.
· Котлы, тёплые полы: 100–180 тыс.
· Частные заказы: 150–300 тыс. и выше
Вывод простой: чем сложнее специализация и чем выше

квалификация — тем выше чек.



 
 
 

 
Глава 3. Что ты

будешь делать руками
 

В главе 2 мы разобрали, кто такой сантехник. Теперь —
что он делает. Потому что «сантехник» в ЖКХ и «сантех-
ник» на монтаже котельной — это два разных человека с раз-
ной зарплатой, разным графиком и разным уровнем ответ-
ственности.

Ниже — основные виды работ. Читай и примеряй на себя:
что откликается.

1. Монтаж труб: полипропилен, металлопластик,
медь, сталь

Что делаешь. Прокладываешь трубы от стояка до точек
водоразбора. Размечаешь, режешь, соединяешь. Крепишь к
стенам. Проверяешь на герметичность.

Как это выглядит. Приходит объект. Ты смотришь про-
ект или схему. Потом берёшь трубу, режешь по размеру,
зачищаешь, соединяешь. Для полипропилена — паяльник.
Для металлопластика — пресс-клещи или компрессионные
фитинги. Для меди — пайка горелкой. Для стали — резьба
и сварка.

Особенности. Каждый материал требует своего подхо-
да. Полипропилен нельзя гнуть. Металлопластик нельзя за-
ужать. Медь нельзя соединять со сталью напрямую. Ошибка



 
 
 

— потоп.
Сколько платят. 70–120 тыс. в зависимости от региона

и разряда. На монтаже — выше.
Кому подходит. Тем, кто любит работать руками и ви-

деть, как из кучи труб собирается работающая система.
2. Пайка полипропилена
Что делаешь. Соединяешь полипропиленовые трубы и

фитинги с помощью паяльника. Нагреваешь трубу и фитинг,
соединяешь, держишь несколько секунд. Остывает — полу-
чается монолитное соединение.

Как это выглядит. Паяльник с насадками. Нагревается
до 260 градусов. Ты вставляешь трубу в одну насадку, фи-
тинг — в другую. Ждёшь несколько секунд. Вынимаешь. Со-
единяешь. Держишь. Всё.

Особенности. Просто? Да. Но есть нюансы. Перегреешь
— соединение будет слабым. Недогреешь — потечёт. Повер-
нёшь не под тем углом — испортишь фитинг. Нужен опыт.

Сколько платят. 60–100 тыс. Часто — сдельно, за коли-
чество точек.

Кому подходит. Тем, кто любит быстрый результат: вот
была труба — вот работает.

3. Прессование металлопластика
Что делаешь. Соединяешь металлопластиковые трубы

с помощью пресс-фитингов. Надеваешь фитинг на трубу,
вставляешь в пресс-клещи, сжимаешь. Всё.

Как это выглядит. Ты берёшь трубу, калибруешь её, на-



 
 
 

деваешь гильзу, вставляешь фитинг, сжимаешь пресс-кле-
щами. Одно движение — соединение готово.

Особенности. Быстро. Надёжно. Но нужен инструмент
— пресс-клещи стоят денег. И фитинги недешёвые.

Сколько платят. 70–120 тыс. На монтаже — выше.
Кому подходит. Тем, кто любит скорость и аккурат-

ность.
4. Установка кранов, смесителей, унитазов, радиа-

торов
Что делаешь. Ставишь сантехнику. Шаровые краны,

вентили, смесители, душевые кабины, унитазы, биде, ради-
аторы отопления.

Как это выглядит. Приходит финишная отделка. Ты
подключаешь всё, что должно быть подключено. Проверя-
ешь на протечки. Регулируешь.

Особенности. Работа тонкая. Нужна аккуратность.
Ошибка — не потоп, но кран может не работать или смеси-
тель будет течь.

Сколько платят. 50–90 тыс. Часто — сдельно, за коли-
чество точек.

Кому подходит. Тем, кто любит видеть результат быст-
ро: вот была голая стена — вот работает сантехника.

5. Поиск утечек
Что делаешь. Ищешь, откуда течёт. В подвале, в стене,

под полом. Вода может идти по трубе, по перекрытию, по
стене — и выходить совсем в другом месте.



 
 
 

Как это выглядит. Это самая интересная часть профес-
сии. Ты — детектив. У тебя есть тепловизор, акустический
течеискатель, иногда — просто опыт. Ты идёшь по системе,
проверяешь, ищешь.

Особенности. Требует опыта и логики. Новичок часто
меняет всё подряд. Опытный — находит за пять минут.

Сколько платят. 80–150 тыс. Хорошие диагносты це-
нятся высоко.

Кому подходит. Тем, кто любит разгадывать загадки и
не сдаётся, пока не найдёт причину.

6. Прочистка канализации
Что делаешь. Устраняешь засоры. В унитазе, в ракови-

не, в стояке, в лежаке. Используешь сантехнический трос,
гидродинамическую машину, иногда — химию.

Как это выглядит. Засор. Ты приходишь, разбираешь-
ся. Если засор в квартире — трос. Если в стояке — надо ид-
ти в подвал. Если серьёзный — вызывают гидродинамику:
машину, которая бьёт воду под давлением.

Особенности. Грязно. Пахнет. Но результат виден сразу:
было засорено — стало чисто.

Сколько платят. 60–100 тыс. Аварийщики — выше.
Кому подходит. Тем, кто не брезглив и любит решать

проблемы.
7. Монтаж и настройка котлов, тёплых полов
Что делаешь. Устанавливаешь газовые и электрические

котлы, горелки, насосы, коллекторы. Подключаешь к систе-



 
 
 

ме отопления и водоснабжения. Настраиваешь.
Как это выглядит. Приходит оборудование. Ты монти-

руешь его по схеме. Подключаешь газ (если есть допуск), во-
ду, электрику. Запускаешь. Настраиваешь режим. Проверя-
ешь.

Особенности. Это уже не «сантехника». Это отопитель-
ная техника. Нужны знания по гидравлике, автоматике, га-
зовому оборудованию. Без допуска к газу тебя не подпустят.

Сколько платят. 100–180 тыс. Опытные мастера — вы-
ше.

Кому подходит. Тем, кто хочет работать с техникой и
разбираться в сложных системах.

8. Работа в аварийной службе
Что делаешь. Устраняешь аварии. Прорыв трубы, засор

стояка, отключение отопления. Ты выезжаешь по вызову в
любое время дня и ночи.

Как это выглядит. Звонок. Авария. Ты едешь. На ме-
сте — вода, пар, грязь. Надо быстро найти проблему и устра-
нить. Пока не затопило полдома.

Особенности. Ненормированный график. Ночные вызо-
вы. Стресс. Но и зарплата выше.

Сколько платят. 80–130 тыс. С надбавками за ночные и
аварийные — выше.

Кому подходит. Тем, кто быстро реагирует и не паникует
в экстремальных ситуациях.

9. Вахта на Севере и в нефтегазе



 
 
 

Что делаешь. Обслуживаешь сантехнику и отопление на
месторождениях, заводах, вахтовых посёлках. Монтаж, ре-
монт, аварийные выезды.

Как это выглядит. Вахта 30/30, 60/30 или 15/15. Жи-
вёшь в вагончике или общежитии. Работаешь по 10–12 ча-
сов. Потом месяц дома.

Особенности. Деньги выше среднего. Социальная жизнь
страдает. Многие уходят на вахту на год-два, закрывают ипо-
теку — и возвращаются.

Сколько платят. 150–300 тыс. в месяц вахты. Топовые
объекты — до 400 тыс.

Кому подходит. Тем, кто готов терпеть бытовые неудоб-
ства ради денег и не привязан к дому.

10. Частные заказы: работа на себя
Что делаешь. Берёшь заказы от населения. Замена труб,

установка сантехники, подключение стиральных машин, ре-
монт. Сам ищешь клиентов, сам договариваешься о цене.

Как это выглядит. Ты даёшь объявление. Звонят кли-
енты. Ты приезжаешь, смотришь, называешь цену. Работа-
ешь. Получаешь деньги.

Особенности. Ты сам себе хозяин. Но и сам отвечаешь
за всё. Нет заказов — нет денег.

Сколько платят. Зависит от потока заказов. Хороший
мастер — 150–300 тыс. в месяц. Но первые месяцы может
не быть заказов вообще.

Кому подходит. Тем, кто уже имеет опыт и хочет рабо-



 
 
 

тать на себя. Тем, кто умеет искать клиентов.
Как выбрать направление
Задай себе три вопроса:
1. Хочу ли я быть дома каждый вечер?  Если да —

ЖКХ, эксплуатация, частные заказы. Если нет — вахта, мон-
таж, Север.

2. Готов ли я учиться дальше колледжа?  Если да —
котлы, тёплые полы, автоматика. Если нет — монтаж и экс-
плуатация дадут работу быстро.

3. Что мне важнее: деньги сейчас или через 3 года?
Монтаж и стройка — деньги быстро. Котлы и автоматика —
деньги позже, но больше.

Нет «лучшего» направления. Есть то, которое подходит
именно тебе. И есть одно правило: начинать всегда с ба-
зы. Освоишь монтаж труб и установку сантехники — даль-
ше выберешь, куда углубляться.

Врезка «Миф / Реальность»
Миф
Реальность
Сантехник везде делает одно и то же
Монтаж, эксплуатация, аварийка, котлы, частные заказы

— разные профессии
Пайка полипропилена — это просто
Просто, но есть нюансы. Перегреешь — потечёт
Поиск утечек — для избранных
Это навык, который приходит с опытом. Но учиться надо



 
 
 

Котлы — это для газовиков
Котлы — это отдельная специализация. Нужен допуск
Врезка «Сколько это в деньгах»
Сравнение направлений (усреднённо, Россия):
· ЖКХ, эксплуатация: 50–80 тыс.
· Монтаж, стройка: 70–120 тыс.
· Аварийная служба: 80–130 тыс.
· Поиск утечек: 80–150 тыс.
· Котлы, тёплые полы: 100–180 тыс.
· Вахта Север: 150–300 тыс.
· Частные заказы: 150–300 тыс. и выше



 
 
 

 
Глава 4. Мифы и реальность

 
Про сантехников ходит больше анекдотов, чем про любую

другую рабочую профессию. Часть придумали те, кто нико-
гда не держал в руках разводной ключ. Часть — те, кто смот-
рел телевизор в 90-е. Часть — те, кто просто боится, что при-
дёт «сантехник из ЖЭКа» и сделает хуже.

Разберём десять главных мифов. Честно, без прикрас, без
запугивания.

Миф 1. «Сантехник — это тот, кто чинит унитазы»
Реальность. Починить унитаз — это то, что может сде-

лать любой человек с базовым набором инструментов. Сан-
техник занимается совсем другим. Он монтирует системы
отопления, водоснабжения и канализации. Работает с давле-
нием, температурой, гидравликой. Подключает котлы, насо-
сы, коллекторы. Ищет утечки в стенах. Настраивает цирку-
ляцию. Это система. Вода идёт по трубам, у каждой системы
есть давление, уклон, температура. Сантехник понимает, как
это работает, и поэтому может найти причину, а не просто
«поменять прокладку».

Вывод. Менять прокладки может любой. Быть сантехни-
ком — нет.

Миф 2. «Все сантехники берут взятки»
Реальность. Этот миф родом из 90-х, когда зарплаты в

ЖКХ были мизерными, а люди выживали как могли. Сей-



 
 
 

час ситуация другая. В нормальных управляющих компани-
ях зарплата сантехника — 60–90 тысяч. Этого хватает, что-
бы не рисковать работой ради «левых» заказов.

Да, есть «на чай» — благодарность за хорошую работу. Но
это не взятка. Это то, что человек даёт от души, потому что
ты сделал хорошо и быстро. Отказываться — невежливо. Но
требовать — нельзя.

И да, есть частные мастера, которые работают на себя и
берут деньги за каждый заказ. Это не взятка. Это бизнес.

Вывод. Миф устарел. Сантехник в нормальной компании
получает достаточно, чтобы не брать взятки.

Миф 3. «Это грязная работа»
Реальность. Работа сантехника действительно связана с

грязью. Подвалы, колодцы, канализация, ржавые трубы. Но
это не «вся работа». Это часть работы.

Монтаж в новостройке — это чистая работа. Ты паяешь
полипропилен, ставишь радиаторы, подключаешь котлы. Ру-
ки в перчатках, спецовка, инструмент. Никакой грязи.
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