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Аннотация
Инвестиции в недвижимость — один из классических

способов работы с капиталом, и у них есть несколько ключевых
целей, а также связанные с ними ожидания.

Инвестиции в недвижимость подходят тем, кто ищет
стабильный, относительно низкорисковый способ сохранения и
приумножения капитала в долгосрочной перспективе. При этом
важно заранее определить свои цели, рассчитать все расходы и
учитывать возможные риски.

Эта книга о целях, ожиданиях и реалиях инвестиций
в недвижимость подойдет разным категориям читателей в
зависимости от их опыта, масштаба задач и специфики интересов.
Книга будет полезна как тем, кто только задумывается об
инвестициях в недвижимость, так и тем, кто уже активно работает
на рынке. Она дает не только теорию, но и практические
инструменты для принятия обоснованных решений.
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Введение

 
Инвестиции в недвижимость — один из классических спо-

собов работы с капиталом, и у них есть несколько ключе-
вых целей, а также связанные с ними ожидания.

 
Основные цели инвестирования

в недвижимость:
 

- Недвижимость традиционно воспринимается как «твер-
дый» актив, даже в периоды экономической нестабильно-
сти квадратные метры остаются востребованными. Рост цен
на жилье зачастую опережает официальную инфляцию, что
позволяет не просто сохранить покупательную способность
средств, но и приумножить их в реальном выражении.

- Покупка объекта для сдачи в аренду — распространен-
ная стратегия. Инвестор получает регулярные платежи, ко-
торые могут покрывать ипотечные взносы (если объект куп-
лен в кредит), а также приносить чистую прибыль. В долго-
срочной перспективе арендные ставки обычно растут вслед
за инфляцией, что дополнительно поддерживает доходность.
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