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Денис Шевчук

    Помощь в получении кредита для бизнеса: варианты, нюансы и практические шаги (шпаргалка)

Введение
Для понимания. Я работал руководителем в коммерческих банках: Советник Председателя Правления (в разных банках), руководитель отделов (в разных банках), управления, дирекции, дополнительного офиса (всего работал в 10 банках из которых в 9 на руководящих должностях). Был руководителем в юридических и консалтинговых фирмах до уровня Заместителя Генерального директора, имею успешный опыт своего бизнеса, магистр юриспруденции, специалист «менеджмент организации», магистр лингвистики, сдал кандидатский экзамен по специальности «Финансы, денежное обращение и кредит» при кафедре банковского дела Московского государственного университета экономики, статистики и информатики (МЭСИ, присоединен к РЭА им. Плеханова), преподавал банковский менеджмент и другие предметы экономического и юридического профиля, автор книг по теме.
Получение кредита — один из самых распространённых способов привлечь деньги для развития бизнеса. Но банки тщательно оценивают заёмщиков, и не каждое предприятие может рассчитывать на одобрение. Я разберу, какая помощь доступна предпринимателям, на что смотрят кредиторы и как повысить шансы на получение средств.


Почему бизнесу сложно получить кредит
Банки считают кредитование бизнеса более рискованным, чем выдачу потребительских кредитов. Основные причины:
Нестабильность доходов. У бизнеса выручка может сильно колебаться от месяца к месяцу.
Недостаток обеспечения. Часто у компании нет ликвидного залога, который устроит банк.
Слабая кредитная история. Даже если предприниматель раньше брал кредиты как физлицо, это не гарантирует хорошую историю для юрлица.
Высокие требования к документам. Банк запрашивает большой пакет бумаг и долго их проверяет.
Поэтому многие предприниматели ищут дополнительную помощь, чтобы пройти отбор и получить деньги на выгодных условиях.


Кто и как помогает получить кредит для бизнеса
Банки и их программы
Крупные банки предлагают специальные кредитные продукты для малого и среднего бизнеса (МСБ). Это могут быть:
Оборотные кредиты — для покрытия кассовых разрывов и закупки сырья.
Инвестиционные кредиты — на покупку оборудования, открытие филиалов, модернизацию.
Кредитные линии — когда лимит одобрен, а деньги берутся частями по мере необходимости.
Часто банки сами помогают с оформлением: специалисты консультируют по пакету документов, подсказывают, как лучше отразить показатели, и могут предложить альтернативные продукты, если заявка не проходит по одному из параметров.
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Конец ознакомительного фрагмента.
Текст предоставлен ООО «Литрес».
Прочитайте эту книгу целиком, купив полную легальную версию на Литрес.
Безопасно оплатить книгу можно банковской картой Visa, MasterCard, Maestro, со счета мобильного телефона, с платежного терминала, в салоне МТС или Связной, через PayPal, WebMoney, Яндекс.Деньги, QIWI Кошелек, бонусными картами или другим удобным Вам способом.




cover.jpg
[eHuc LWeBuyK

Oy eH AR
Ans 6u3 Heca:

M NpaKTMYecKue
waru (wnapranka)







