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Аннотация
50 готовых промптов для переводчиков и небольших

бюро: письменный и устный перевод, нотариальные переводы
через нотариуса-партнёра, локализация сайтов и приложений.
Объявления, заявки, тарифы за знак, сроки, правки, отзывы и
учёт.

Что внутри:
Объявления и поиск клиентов;
Заявки и клиенты;
Тарифы, сроки и качество;
Отзывы, учёт и рост;
5 примеров готовых ответов нейросети: объявление на

Авито, подтверждение заказа, расчёт тарифа за знаки, вопрос о
конфиденциальности и другие;

шпаргалка из 13 фраз, чтобы быстро поправить ответ.



 
 
 

Каждый промпт выделен рамкой: скопируйте, замените
[данные в скобках] на свои и отправьте. Работает в ChatGPT,
YandexGPT, GigaChat, Claude и других нейросетях.
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Как пользоваться набором

 
50 готовых промптов для переводчиков и небольших бю-

ро: письменный и устный перевод, нотариальные переводы
через нотариуса-партнёра, локализация сайтов и приложе-
ний. Объявления, заявки, тарифы за знак, сроки, правки,
отзывы и учёт. Промпты работают в ChatGPT, YandexGPT,
GigaChat и Claude.

1. Начните с промпта №39: он соберёт описание вашей ра-
боты. Вставляйте его перед другими промптами, чтобы тек-
сты звучали вашим голосом.

2. Замените всё в [квадратных скобках] на свои данные:
языки, тематики, тарифы за 1 000 знаков, сроки, условия за-
верения и предоплаты.

3. Правьте ответ диалогом: «короче», «вежливее», «до-
бавь цену».

Важно. Не вставляйте в нейросеть документы клиентов и
их персональные данные: ФИО, паспортные данные, адре-
са, номера договоров и счетов. В промптах заменяйте их за-
глушками или пересказывайте задачу своими словами, а тек-
сты клиентов не прогоняйте через нейросеть без их согла-
сия. Требования к нотариальному переводу и апостилю уточ-
няйте у нотариуса-партнёра. Если работаете как самозаня-
тый, услуги нотариуса клиент оплачивает нотариусу напря-
мую: принимать за них деньги и перепродавать их самозаня-



 
 
 

тому нельзя. Условия конфиденциальности сверяйте с дого-
вором и законом о персональных данных.
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Объявления и поиск

клиентов (1–12)
 

1. Объявление на Авито. Ты эксперт по продвижению
переводческих услуг. Напиши объявление о переводчике в
[город / онлайн]. Языки [пары и направления], услуги: [до-
кументы, тексты, устный перевод, нотариальное заверение
через партнёра, локализация]. Тарифы [за 1 000 знаков с
пробелами, за час устного перевода], объём в день [знаков],
опыт [лет]. Структура: заголовок до 50 знаков, 2 первые
строки о главной пользе, список услуг с ценами, призыв при-
слать файл или описание задачи. До 1500 знаков.

2. Заголовки под запросы.  Напиши 12 заголовков объ-
явлений под разные запросы: «перевод паспорта», «нотари-
альный перевод», «перевод с английского», «устный пере-
водчик на переговоры», «перевод сайта». До 50 знаков, с
конкретикой (язык, срок, цена от), без «лучший перевод-
чик».

3. Объявления под услуги. Составь 5 объявлений под
мои услуги: [список]. В каждом: что перевожу, как считаю
объём, срок, цена, что нужно от клиента. По 700 знаков.



 
 
 

4. Профиль в ВК, Telegram, Яндекс Картах и 2ГИС.
Напиши описание для ВК, Telegram, Яндекс Карт и 2ГИС:
языки, тематики [какие], опыт, офис или онлайн, как зака-
зать. До 1000 знаков, первые 2 строки самые важные.

5. Портфолио без нарушения конфиденциально-
сти. Составь план портфолио из 6–8 позиций: образцы на
открытых текстах, фрагменты с письменного согласия кли-
ентов, тематики, отзывы, сертификаты [какие есть]. Без пер-
сональных данных и документов клиентов.

6. Пост «Как считают стоимость перевода».  Напи-
ши пост по моим правилам: [по исходнику или переводу, за
1 000 знаков с пробелами, минимальный заказ, срочность].
Только мои правила, до 1200 знаков.

7. Пост для городского чата. Напиши сообщение для
чата города [название], где разрешена реклама: языки, доку-
менты для виз и переезда, тариф от, срок. До 500 знаков.

8. Сезонные предложения.  Предложи 6 поводов на [ме-
сяцы]: поступление в зарубежные вузы, визы, переезд, вы-
ставки, отчёты компаний, локализация. Для каждого: идея и
текст до 300 знаков. Скидки только из моих условий: [какие].



 
 
 

9. Предложение для компаний. Напиши предложение
для компаний в [город, отрасль]: договор и соглашение о
неразглашении, счёт для юрлица, глоссарий, объём в день
[данные]. До 800 знаков.

10. Чем частный переводчик лучше бюро. Сформу-
лируй 5 честных причин выбрать меня: [общение напрямую,
один переводчик на проект, мои тематики, прозрачный та-
риф]. Каждая: фраза для объявления и доказательство.



 
 
 

 
Конец ознакомительного

фрагмента.
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