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Аннотация
Мир наделен живой силой, состоящей из тонких энергий,

задача мага управлять ими.
Подсознание сделает свою работу, если ее правильно

сформулировать и указать направление.
Это также может быть достигнуто с помощью магического

транса, внушения или использования символов в качестве
инструмента, вызывающего определенные ассоциации в
сознании, что побуждает подсознание действовать.

Любая магия, будь то белая или черная может служить добру
и злу, смотря кто и с какой целью ее применит.

Белая магия - раздел практической магии, направленный на
оказание помощи людям.

С помощью белой магии снимается порча, очищается жилище,
лечатся недуги, но при этом можно заболеть самому, приняв всю
негативную энергию на себя или родных.

Не надо использовать магию для удовлетворения
любопытства, не испытывать магию из праздности интереса,
такие шутки с оккультизмом не сходят с рук.



 
 
 

Каждый человек создает свою собственную судьбу и несет за
нее ответственность, окончательный выбор делаешь сам.



 
 
 

Содержание
Магия белая 5
Магия вербальная 11
Магия ментальная 23
Конец ознакомительного фрагмента. 24



 
 
 

Вячеслав Бухарский
Знакомство с

магией. 2 часть
 

Магия белая
 
 

Заговоры
 

Заговоры необходимы для того, чтобы помочь в какой-ли-
бо сфере жизни.

Делать заговоры надо при убывающей или возрастающей
Луне.

Подходящий период надо выбирать в зависимости от це-
лей.

Убрать негатив из жизни, справиться с болезнями, заго-
воры читаются на убывающую Луну.

Найти работу, улучшить материальное положение, заго-
воры читаются на растущую Луну.

Черные и белые маги могут совершать ритуалы противо-
положных школ.

Если белый колдун хотя бы раз совершит черный приво-
рот, то от него отвернутся высшие покровительствующие си-



 
 
 

лы.
Черные маги могут использовать белые обряды, чтобы

снизить негативную энергию от сильных заклинаний, но ве-
роятность того, что заклинания подействуют, остается невы-
сокой.

Заговор, сделанный духовно сильным магом, является
верным способом:

01. Обезопасить свою семью от ссор
02. Остановить болезнь
03. От несчастных случаев
04. Снять порчу
05. Снять сглаз
При белых заговорах используются сильные молитвы - Ве-

рую, Животворящему кресту, Отче наш.
 

Заклинания
 

Белые заклинания направлены на положительное созида-
ние - помощь ближнему человеку. Популярный вид заклина-
ний - привороты, которые необходимы для создания новых
сил.

Если желание одного человека противоречит воле на кого
делается заклинание, то белые привороты не подействуют.

Они не могут порабощать и управлять душами.
Заказчик может только привлечь к себе внимание жертвы,

но не более этого, а увести любимого мужчину из семьи или



 
 
 

заставить его испытывать пламенные чувства не получится.
 

Оберег
 

Оберег - верный помощник белого мага.
Предмет, изготовленный по заказу у знахаря, должен быть

создан с соблюдением всех правил подходящего ритуала.
Считается, лучше всего использовать драгоценные или

полудрагоценные камни, также можно составить его из трав,
кусочка дерева, когтя или зуба животного.

По дате рождения можно определить подходящий мате-
риал.

 
Предсказания и гадания

 
Гадания помогают узнать будущее, но оно сбывается не во

всех случаях.
Если человек беспокоится за будущее и искренне верит,

что примета или гадание сбудется, то скорее всего, так и про-
изойдет.

 
Целительство

 
Это особый раздел светлых магических ритуалов.
Они направлены на исцеление и возвращение к жизни



 
 
 

даже самых безнадежных больных. Целитель накапливает и
концентрирует на себе большое количество положительной
энергии и помогает другим избавиться от негатива.

Такие обряды особенно эффективны для людей, на кото-
рых была наложена порча.

Магу, который занимается целительством, необходимо
приобретать защитные амулеты и научиться самоочищению,
иначе энергетика больных и их страдания могут распростра-
няться на мага.

 
Применение заговоров

 
Заговор на богатство
Заговоры белой магии на деньги действуют в том случае,

если выполняются по пятницам ровно в полдень.
Белые привороты на деньги будут действовать, если не

жаждать собственного обогащения. Светлые силы помогают
только тем, кто хочет финансово поддержать близких или
других обездоленных людей.

Заговор на защиту
С помощью белой магии можно защититься от воздей-

ствия темных сил.
Проводить белые ритуалы от сглаза и порчи 1 раз в год

необходимо каждому человеку.
Заговор на здоровье
Привороты подобного вида имеют недолгое действие.



 
 
 

Они помогают человеку избавиться от головных болей,
спазмов от ушиба или ноющих ощущений в зубе.

Привороты на здоровье очень редко используются для ис-
целения от хронических болезней. Обычно такие магиче-
ские ритуалы выполняют опытные целители, которые обла-
дают полной информацией о том, как проводить и усилить
заклинание.

Заговоры на болезни произносятся только в фазе убы-
вающей Луны.

Излечиться от хронического недуга поможет энергия мо-
лодого дерева, эффект от заговора будет более быстрым
и эффективным, если мысленно представить, как молодая
энергия деревца переходит в тело и помогает справиться с
болезнью.

После такого обряда у человека с большей долей вероят-
ности улучшится самочувствие, а вот деревце может сгнить
или зачахнуть.

Заговор на любовь
Будет ли опасной белая магия, зависит от того, с какими

помыслами делается приворот.
Если заказчик хочет привлечь к себе жертву в корыстных

целях, то скорее всего, первому перестанет вести в любви.
Если помыслы поступка искренни, то приворот подей-

ствует, а побочных эффектов от него не возникнет.
Для увеличения эффективности приворота можно сжечь

собранные волосы и еще раз прочитать заклинание.



 
 
 

Приворот на любимого мужчину действуют и в том слу-
чае, если наблюдается разлад отношений, но возлюбленный
все еще остается в паре.

Женщина, которая делает привороты, должна сама изме-
нить в себе отношения к любимому и стараться меньше ссо-
риться с ним, потому что на мужчину, который испытывает
сильные негативные чувства к заказчице, белые любовные
заговоры не действуют.

Заговор на удачу
Если постоянно происходят проблемы в любви или на ра-

боте, то можно воспользоваться приворотом на удачу.
Ритуалы на удачу выполняются только на растущую Луну

после того, как Солнце скроется за горизонтом.



 
 
 

 
Магия вербальная

 
Вербальная или речевая магия зачастую действует намно-

го сильнее, нежели многие думают. Для того, чтобы усилить
мыслеформы, им надо придать еще звуковые вибрации, вы-
раженные определенными словами и интонациями.

Это способно запускать целую гамму энергетических про-
грамм и далеко не все из них положительны.

Вербальное обращение служит своеобразным ключом, ак-
тивирующим программу на уровне информационного поля.

Важным будет не только произнесение самих по себе слов,
но и то, кто их произносит, с какой интонацией и с какими
намерениями.

Вербальная магия вмещает в себя заговоры и наговоры.
Основой этой практики является изменение энергетики

предмета наговора по средствам слова.
По средствам этой практики можно:
01. Наладить личную жизнь
02. Создать денежный поток
03. Улучшить состояние здоровья
Свое имя - мощнейший код вербальной магии, когда се-

бя хвалишь и говоришь, что все получится, произнося его
вслух, совершаешь магический обряд в пользу себе же.

Простым набором слов в фразе можно организовать абсо-
лютно несанкционированный выход через информационное



 
 
 

поле в чужеродные эгрегориальные образования для некон-
тролируемого запуска в материализацию деструктивных для
нашей цивилизации программ.

Случайно брошенная фраза может привести к глобальной
катастрофе через тысячу лет.

Человек должен молиться на том языке, на котором он
сам говорит, а читать проповеди на языке, на котором его
понимают.

Окружающий нас мир такой, каким мы его сами слепили
из того, что было, у кого что под рукой оказалось.

Вербальная магия, это мыслеформы, помещенные в зву-
ковые коды, слова.

Каждая буква и каждое слово имеет свой информацион-
ный код, свою силу и выход в информационные поля.

Все, о чем подумаем, кому что-то пожелаем, обязательно
выйдет в материализацию, это закон.

Когда человек кого-то проклинает, ругает или критику-
ет, то он автоматически посылает в информационные поля
другого человека разрушительные, негативные мыслефор-
мы, которые в большинстве случаев материализуются в виде
неприятностей и болезней у того, кому он их послал, ну и в
будущем у него самого.

Страшнее всего, когда слова или мысли подтверждены
негативными эмоциями.

Проклятия страшны потому, что в спокойном состоянии
никто никого не проклинает, а если у человека вырывается



 
 
 

проклятие, то это происходит в злобе, ненависти, сильной
обиде или стрессе и тогда слова или мысли, помимо звуко-
вого кода несут огромный потенциал негативной разруши-
тельной энергии.

Если бы люди видели, что происходит на астральном пла-
не в их семьях, они бы ахнули.

Подсознательная агрессия убивает человека не меньше,
чем сознательная агрессия.

Человек, с чистым сердцем и умом, не подвержен прокля-
тиям и пожеланиям в свой адрес.

Если злобная мысль, посланная со злобным намерением,
ударится о такое тело, она только срикошетит от него и по-
мчится обратно по магнетической линии наименьшего со-
противления, то есть по только что проторенному пути и уда-
рит в своего создателя.

Вербальная магия воздействует на мозг человека.
Важнейшими составляющими заговоров, так и молитв,

является не само значение слова, но его звуковая оболочка,
интонация, с которой слова произносятся, темп речи, тембр
голоса.

Молитвы нужно произносить особым способом, нараспев,
имитируя священные песнопения, произносятся на высокой
частоте, постепенно переходя к нижним, так возникает осо-
бый ритм.

Заговоры отличаются от молитв своеобразием текстов,
которые используются в заговорах, имеют свой собственный



 
 
 

ритм.
В основе этого ритма народный приговор, который был

известен еще во времена язычества.
Самые сильные заклинания, так называемые слова силы,

часто состоят из слов неизвестного происхождения, похожи
эти слова на случайный набор букв.

Заклинания не обязательно строятся в стихотворной фор-
ме, иногда лучше работают прямые приказы.

 
Общение

 
Одним из наиболее действенных приемов, помогающих

завоевать звание прекрасного и понимающего собеседника,
является умение внимательно слушать других людей.

Это вызывает уважение и положительное отношение, так
как всем приятно, когда к их точке зрения прислушиваются,
уделяют им внимание и время.

Внимательно выслушав собеседника, будет легче при
необходимости найти аргументы и доводы в защиту своей
позиции.

Необходимо, если слушаешь человека, смотреть ему пря-
мо в глаза.

Поза, жесты, мимика также должны выражать внимание
к собеседнику - лучше наклониться вперед, в сторону собе-
седника, чем откинуться назад или в сторону.

Наклонить голову чуточку вправо или влево, тем самым



 
 
 

покажешь собеседнику свое сочувствие и заинтересован-
ность.

Чаще кивать в знак того, что понимаешь собеседника.
Эффективно использовать отражающие вопросы - повто-

рять его мысль, используя его же слова и выражения, только
в форме вопроса.

Мнение о незнакомом человеке складывается в первые 30
секунд общения и при этом совершенно не имеет значения,
что он говорит, все решает, как он говорит, что он при этом
делает - его движения, манера держаться, интонация голоса,
мимика, внешний вид.

Избавиться от этого первого впечатления бывает потом
очень сложно, никогда не будет второго шанса произвести
первое впечатление.

Люди лучше всего относятся и доверяют тем собеседни-
кам, которые похожи на них.

Чем больше сходства - тем лучше отношение.
Человек выбирает себе в спутники жизни индивида, мак-

симально похожего на него - внешне, характером, социаль-
ным статусом, жизненными ценностями и так далее.

Каждый из нас ищет не другую половинку, а свою копию.
Поэтому, чтобы успешнее общаться с человеком, надо

стараться незаметно для него подражать его мимике, голосу,
движениям, манерам поведения.

Стараться говорить на его языке.
Надо раскрыть себя перед собеседником, чтобы обнару-



 
 
 

жить сходство между собой и своим партнером, акцентиро-
вать внимание на общем и стараться свести к минимуму все
расхождения.

 
Законы рабочих заклинаний

 
01. В начале заклинания должно быть обращение к силе,

стихии, представителю эгрегора
02. В большинстве заговоров используются имена, это

сильнейший вербальный код
03. Все сравнения должны быть логичны
04. Если в заговоре употребляется обращение к незнако-

мой силе, не следует его читать
05. Если упоминаются слова - погост, кладбище, могила,

это заговоры, читаемые на кладбище
06. Заговоры на прибавление читаются на растущую Лу-

ну, на убыль - на убывающую Луну
07. Откуп будет либо описан в самом заклинании, либо

надо подобрать согласно заговору
08. Часто ключ кроется в сочетании звуков
09. Читая слова, надо четко визуализировать эти слова
10. Заговор должен заканчиваться закрепляющими сло-

вами:
Аминь!
Во истину!
Да будет так!



 
 
 

Магические слова
Никакого чуда не произойдет, если просто повторять ма-

гические слова.
Сами по себе слова обладают определенной силой, если

произносить их, преследуя ту или иную цель, каждое слово в
отдельности или в сочетании с другими словами заставляет
настроиться на определенные мысли.

Сказанные однажды и услышанные кем-либо другим, они
никогда не забываются, их влияние остается навсегда, фик-
сируя волю на том, что является магией.

Произнесенные хотя бы один раз, они приводят в дей-
ствие механизмы мышления и энергию мысли, заставляя их
работать за или против.

Повторяемые снова и снова, поддерживаемые силой ма-
гического желания слова оказывают воздействие на окружа-
ющий нас мир и создают потоки энергии, которые со време-
нем возвращаются, воплотив слова в реальность.

Магия звука используется через магические предметы,
так как горло человека не приспособлено для воспроизведе-
ния всей гаммы звуков, в момент прекращения звучания ме-
лодии действие магии прекращается.

 
Техника разговора

 
Выбор без выбора
Предоставлять человеку на выбор несколько возможно-



 
 
 

стей, каждая из которых в большей или меньшей степени
устраивает.

Дорогой, как ты думаешь, мне лучше купить это колечко
или вон те сережки? как будто вопрос о покупке уже решен.

 
Допущения

 
Предполагается само собой разумеющимся, то есть его

возникновение не может вызывать никаких сомнений.
Но чтобы внушение носило завуалированный характер,

предложения конструируются с помощью оборотов речи,
указывающих на время или последовательность событий.

Типичные обороты:
В течение…
В то время, как…
До того, как…
Когда…
По мере того, как…
После того, как…
Прежде, чем…
Забалтывание
Говорить надо много, часто перескакивая с одной темы на

другую.
При этом, надо постоянно держать сознание собеседника

связанным, задавая вопросы:
Ведь верно, правда?



 
 
 

Понимаете, да?
И когда голова оппонента буквально пошла кругом, завер-

шать свой треп необходимым внушением, требованием.
Часто люди выполняют его, лишь бы не повторилось все

сначала.
Данная техника особенно эффективна, когда забалтывают

два человека, говоря одновременно, много, постоянно, при
этом, непременно, жестикулируя и касаясь бедняги.

 
Комплименты

 
Надо чаще говорить окружающим комплименты, чтобы

расположить их к себе, при этом комплимент обязательно
должен быть искренним, честным.

 
Критика

 
Обращаясь к собеседнику, обсуждаешь поступок челове-

ка и выражаешь свои чувства по этому поводу, а не крити-
куешь его личность.

Насолить сопернику и сделать это красиво
Подметить самую выдающуюся отрицательную черту со-

перника - кривые ноги, лишние килограммы.
Первая половина предложения состоит сплошь из ком-

плимента, а затем в то же предложение вводится критикую-



 
 
 

щая часть, значит оспорить комплимент.
 

Полярная реакция
 

Есть такой тип людей, которые всегда стремятся посту-
пать наперекор другим.

Они очень уязвимы с точки зрения внушения, ведь доста-
точно верно построить фразу, и они становятся рабами, вы-
полняя ее, наоборот.

Допустим, хочется, чтобы такой человек промолчал.
Сказать что-то вроде:
Ну, сейчас непременно ляпнет что-нибудь.
После такой фразы этот человек будет нем, как рыба и

порой довольно долго.
Надо будет лишь время от времени повторять то движение

головы, которое вделал, когда говорил эту фразу в первый
раз.

Разрыв шаблона
Его действие основано на том, чтобы поставить человека

в неловкое положение, вызвать у него замешательство, в по-
добном состоянии человек крайне уязвим к манипуляции и
легко внушаем.

Человек, находящийся в замешательстве, лишь бы вый-
ти из этого, крайне неприятного положения, сделает то, что
просишь.

Разрыв, прерывание шаблона, вызывает замешательство у



 
 
 

другого.
Остановить свою руку на половине пути к рукопожатию,

увидишь на лице другого человека, как выглядит замеша-
тельство и если прервав шаблон, вставить в его середину
некую команду, то человек ее исполнит, после этого, можно
завершить начатое действие.

Закуривая сигарету в присутствии человека, который то-
же курит, протягиваешь ему зажигалку прикурить, он накло-
няется к ней, в этот момент убираешь руку вместе с зажи-
галкой и произносишь необходимый текст внушения, после
чего вновь подносишь ему зажигалку и даешь прикурить.

 
Стратегия да

 
Сказать человеку несколько утверждений, с которыми он

согласится, а затем свое предложение, чтобы это были не
просто утверждения, с которыми собеседник согласен, но
также они должны описывать то, что происходит с ним в на-
стоящий момент, в истинности слов он может тут же убе-
диться.

 
Частица не

 
Надо стараться как можно реже использовать в своей лек-

сике частицу не, так как она подсознательно обращает вни-



 
 
 

мание собеседника как раз на то, чего не хочешь.



 
 
 

 
Магия ментальная

 
Ментальная магия - способность к конструированию и

редактированию тех или иных ситуаций посредством мысле-
форм высокой организации, которые действуют на менталь-
ном уровне.

Они не просто внедряются в ауру человека, а помогают
выстраивать события и явления в правильном направлении,
запуская цепную реакцию.

Развивая свои способности, можно направлять си-
туацию в нужное русло таким образом, что рас-
познать стороннее воздействие будет практически
невозможно.

При этом нужна максимальная концентрация энергии для
успешной деятельности.

Все что сейчас происходит, это плод и результат
прошлых мыслей, эмоций и поступков.

Мысль первична из этих трех параметров.
Перед тем, как что-то сделать, сначала надо мысленно ре-

шить это сделать, в ментальном теле оформляется решение,
задается импульс в каузальное тело.
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