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Аннотация
Один вечер. Маскарад. Белая полумаска и незнакомец в

чёрной маске — встреча, которая осталась в памяти на полгода.
Шесть месяцев спустя Вера Малинина — корпоративный

переговорщик — едет защищать компанию от агрессивного
поглощения. И встречает его снова. Артур Волков. Он не узнаёт
её. Она узнаёт его сразу.

Три недели она ведёт переговоры, зная, кто он, пока он не
знает, кто она. Держит маску — уже без карнавала. И постепенно
замечает: за образом «рейдера» скрывается кое-что другое.

А потом выясняется: директор, которому она служила восемь
лет, — мошенник. Волков это знал. И пришёл не просто за
поглощением.

Роман о том, кто ты, когда снимаешь все маски.
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Пролог

 
Маскарад придумали, чтобы люди могли быть теми, кем

хотят.
Вера Малинина думала об этом, стоя у зеркала с белой

полумаской в руках. Тридцать один год, старший менеджер
по корпоративным переговорам, репутация человека, кото-
рый умеет договариваться с кем угодно о чём угодно. Такая
репутация не оставляет много пространства для того, чтобы
быть кем-то другим.

Маскарад оставлял.
Она надела маску. Посмотрела на себя в зеркало — и

улыбнулась. Незнакомка смотрела в ответ.
Этим вечером в «Гранд Отеле» давали благотворитель-

ный бал. Вера пришла потому, что её пригласил директор
компании — формально, по корпоративному списку. Она
осталась потому, что встретила человека в чёрной маске у
столика с шампанским, и он сказал:

— Вы стоите так, будто хотите уйти, но ещё не решились.
— Или стою так, будто жду, пока кто-то даст причину

остаться, — ответила она.
— Это звучит как условие.
— Это и есть условие.
Он улыбнулся.
Эту ночь она помнила шесть месяцев.
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Часть I. Нападение

 
 

Глава 1. Утро после
 

Октябрь. Шесть месяцев спустя.
Вера сидела за своим столом и смотрела на экран ноутбу-

ка с выражением человека, читающего плохие новости.
Новости и правда были плохими.
«VolkovGroup инициирует поглощение активов «Медиа-

Старт»» — гласил заголовок. Текст ниже был деловым и бес-
пощадным: один из крупнейших инвестиционных холдингов
страны начал скупку акций медиакомпании, в которой рабо-
тала Вера. Агрессивный выкуп. Процедура, после которой
компании или выходили обновлёнными под новым управле-
нием, или исчезали вовсе.

— Малинина. — Директор «МедиаСтарт» Григорий Ва-
сильевич Прохоров возник в дверях. — Зайди.

Прохоров был человеком старой закалки: шестьдесят два
года, построил компанию с нуля, считал лояльность главной
добродетелью и новые методы — подозрительной ерундой.
Вера работала у него восемь лет. Она не всегда с ним согла-
шалась, но уважала.

— VolkovGroup, — сказала она, входя.
— Они выкупили двадцать процентов акций за три дня.



 
 
 

— Прохоров сидел у окна. Выглядел старше обычного. —
Если не остановим — через месяц у них будет контрольный
пакет.

— Кто такой Волков?
— Артур Волков. Тридцать четыре года, начал с IT-стар-

тапа, сейчас — один из наиболее агрессивных игроков на
рынке слияний. — Прохоров повернулся к ней. — Вера. Ты
лучший переговорщик, которого я знаю. Мне нужно, чтобы
ты встретилась с ним. Нашла компромисс. Или хотя бы вы-
играла время.

— Прямые переговоры с рейдером — это легитимизация
его позиции.

— У нас нет выбора. — Прохоров смотрел на неё. — Если
мы не договоримся — он просто купит нас. С переговорами
или без.

Вера думала.
— Что ты предлагаешь?
— Встречу. Завтра. Его офис.
— Мне нужно знать всё, что есть на него. Финансы, репу-

тация, методы работы. Всё.
— Пришлю сегодня вечером.
Вера встала.
— И Григорий Васильевич — если у него есть требова-

ния сверх обычных коммерческих, я должна об этом знать
заранее.

Прохоров отвёл взгляд. Едва заметно — но она умела чи-



 
 
 

тать такие вещи.
— Пришлю вечером, — повторил он.
---

 
Глава 2. VolkovGroup

 
Офис VolkovGroup располагался на двадцать третьем эта-

же башни «Федерация» — высоко, современно, с видом, го-
ворящим: мы серьёзные люди.

Вера приехала на пять минут раньше. Это была её при-
вычка — смотреть, как устроено пространство, прежде чем
начинать разговор. Пространство говорило о хозяине почти
столько же, сколько сам хозяин.

Офис был минималистичным — почти намеренно. Ника-
ких лишних деталей, никакого демонстративного богатства.
Стеклянные перегородки, тёмное дерево, сдержанные тона.
Место, где люди работают, не место, где ими восхищаются.

Это было интересно.
— Артур Вячеславович вас ждёт, — сказала ассистентка.
Дверь переговорной открылась.
Он стоял у окна спиной к ней — высокий, тёмные волосы,

пиджак без галстука. Потом повернулся.
Вера не двигалась.
Три секунды — именно столько ей потребовалось, чтобы

убедиться, что она не ошибается.
Это был он.



 
 
 

Человек в чёрной маске. Столик с шампанским. «Вы сто-
ите так, будто хотите уйти».

Шесть месяцев назад.
— Малинина Вера Алексеевна, — сказал он. Голос тот же

— низкий, немного насмешливый. — Присаживайтесь.
Он не узнал её.
Конечно — маска. Другое платье. Другой контекст. Лицо,

которое он видел в полутьме бального зала, не совпадало с
лицом корпоративного переговорщика напротив.

Вера сделала вдох. Выдох. Профессионализм. Это её ра-
бота.

— Добрый день, — сказала она, садясь. — Артур Вяче-
славович.

---
 

Глава 3. Переговоры
 

Он вёл переговоры, как играл в шахматы — спокойно, да-
леко вперёд, с очевидным удовольствием от игры. Вера уме-
ла распознавать стиль.

— VolkovGroup предлагает полное поглощение при со-
хранении управленческой команды на переходный период
шесть месяцев, — сказал он. — После — реструктуризация
по нашим стандартам.

— «МедиаСтарт» не выставлялся на продажу.
— Всё выставляется на продажу, когда цена правильная.



 
 
 

— Вы делаете предположение о нашей мотивации, не зная
её.

— Я делаю предположение о природе бизнеса. — Он
смотрел на неё — изучающе, но без навязчивости. Она не
могла не отметить, что он смотрит так же, как смотрел тогда.
— Ваш директор строил компанию тридцать лет. Компания
достигла потолка рынка. Либо трансформация, либо стагна-
ция.

— Или независимость.
— В текущих условиях независимость — это медленная

стагнация.
Вера сложила руки на столе.
— Артур Вячеславович, я здесь не за тем, чтобы согла-

ситься с вашей оценкой. Я здесь, чтобы найти точку, в кото-
рой интересы обеих сторон могут существовать одновремен-
но. Если такой точки нет — мы потеряли время, не больше.

Он чуть улыбнулся.
— Вы хорошо работаете.
— Это не комплимент, который я здесь жду.
— Нет, — согласился он. — Просто наблюдение.



 
 
 

 
Конец ознакомительного
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